IL AHC bî FIRME MÂNCA POPOV FINANŢA ÎNTREPRINDERI Aprobat Ministerul Educației al Republicii Belarus ca manual pentru studenții specialității „Contabilitate, analiză și audit” a instituțiilor care oferă învățământ superior Minsk „Școala superioară” UDC ( ) BBK - ya P CUVÂNT ÎNAINTE Recenzători: Departamentul de Economie și Organizarea Producției de Construcții de Mașini al Universității Naționale Tehnice din Belarus; Profesor asociat al Departamentului de Finanțe și Management Financiar al Universității Economice din Belarus, Candidat la Științe Economice T Ye Bondar Toate drepturile asupra acestei publicații sunt rezervate Reproducerea întregii cărți sau a oricărei părți a acesteia nu poate fi efectuată fără permisiunea editorului © Popov E M , ■ isbn -ov-iobO-Z © Editura Școlii Superioare, In conditiile relatiilor de piata, imbunatatirea constanta a managementului economic joaca un rol important În complexul de măsuri de consolidare a influenței managementului asupra dezvoltării economiei, un loc semnificativ este acordat îmbunătățirii sistemului de relații financiare Mecanismul financiar, ca parte cea mai importantă a sistemului de relații monetare, contribuie la rezolvarea problemelor cu care se confruntă toate sectoarele economiei De o importanță capitală este stăpânirea noilor forme și metode de gestionare a activităților economice și financiare Fiecare întreprindere, organizație trebuie să își planifice activitățile ținând cont de oportunitățile financiare reale: profitul așteptat, impozite și plăți nefiscale, condiții de atragere a resurselor de credit, regim de investiții etc Eficiența operațiunilor economice și financiare depinde în mare măsură de capacitatea de a calcula venituri și costuri, plăți către buget și fonduri extrabugetare, nevoia de active curente, eficiența investițiilor planificate Îmbunătățirea relațiilor financiare necesită luarea în considerare a particularităților organizării finanțelor fiecărui sector al economiei, datorită formelor de proprietate, specificului industriei și volumului activității economice Influența finanțelor asupra îmbunătățirii eficienței managementului depinde de cât de bine organizate relațiile cu finanțele naționale, relațiile financiare între întreprinderi (organizații), în cadrul unei întreprinderi (organizație) în legătură cu formarea și utilizarea fondurilor de numerar Se acordă multă atenție luării în considerare a esenței și necesității obiective a finanțelor, politicii financiare și mecanismului financiar, sistemul financiar Un loc semnificativ este acordat formării de și planificarea la întreprinderi a costurilor, veniturilor, profiturilor, investițiilor în active fixe, active circulante și valori mobiliare Problemele gestionării fluxului de numerar la întreprinderi, precum și esența, structura și prețul capitalului, metodele de determinare a acestuia sunt luate în considerare în detaliu în lucrare; sunt reflectate caracteristici ale organizării finanțării întreprinderilor (organizațiilor) agricole, de transport auto, de construcții Autor SISTEMUL FINANCIAR AL STATULUI ESENȚA SOCIO-ECONOMICĂ A FINANȚĂRILOR ȘI RESURSELOR FINANCIARE Subiectul și obiectivele cursului Relația finanțelor și creditului cu activitățile de producție și economice determină locul cursului „Finanța întreprinderilor” în sistemul de pregătire economică a specialiștilor Acest curs este strâns legat de discipline academice precum „Contabilitate”, „Bani, credit, bănci”, „Impozite și impozitare în Republica Belarus”, „Analiza activității economice”, „Statistică”, „Prețuri și prețuri”, etc La cursul „Finanța întreprinderilor” ca disciplină academică independentă, este luată în considerare latura financiară a activităților întreprinderilor și organizațiilor Obiectul acestui curs îl constituie relaţiile monetare şi financiare care mediază activitatea economică Cursul „Finanța întreprinderilor” are propria materie, metodă, teorie și conținut Subiectul este sistemul de relații economice care apar în procesul de circulație a fondurilor întreprinderilor și organizațiilor, formarea și utilizarea fondurilor de numerar Metoda este analiza și sinteza, relația dintre istoricul și logicul, o abordare sistematică și o analiză cuprinzătoare reţinerea este condiţionată de subiectul cursului „ ghidul de studiu se bazează pe economic teorie, teoria finanțelor, curs teoretic Teoria și co Propus „Bani, credit, bănci” Este conceput pentru a dota studenții cu un set de cunoștințe teoretice și abilități practice necesare în domeniul finanțelor Obiectivele principale ale cursului sunt: • luarea în considerare a esenței și funcțiilor finanțelor, a rolului acestora în activitățile întreprinderilor și organizațiilor în condițiile relațiilor de piață; • studierea formelor și metodelor de generare a veniturilor în numerar și a resurselor financiare, utilizarea acestora pentru finanțarea activităților de bază, a investițiilor de capital și a altor activități ale întreprinderilor și organizațiilor; • studiul procedurii actuale de finanțare a investițiilor în mijloace fixe și active circulante; • studiul conţinutului şi metodelor financiare^ planificare și control la întreprinderi și organizații; | • luarea în considerare a modalităților de identificare a rezervelor interne pentru creșterea veniturilor, creșterea profitabilității, creșterea eficienței utilizării re- ! resurse, întărirea situației financiare a întreprinderilor și organizațiilor Stăpânirea cunoștințelor în domeniul finanțelor este o parte integrantă a educației economice a tuturor specialiștilor Ei trebuie să înțeleagă nevoia vitală de a reorienta fiecare întreprindere, organizație, industrie și întreg sistem pe o cale intensivă de dezvoltare Necesitatea și esența finanțelor În legătură cu prezența producției de mărfuri și a circulației mărfurilor, distribuția planificată a produsului intern brut și a venitului național se realizează nu direct sub formă natural-materială, ci în valoare, prin bani În timpul distribuției primare a venitului național, o parte a acestuia, care este costul produsului necesar, este distribuită între participanții la producția materială în conformitate cu cantitatea și calitatea muncii cheltuite și merge pentru a satisface nevoile personale ale lucrătorilor şi a acestora familii Cealaltă parte a venitului național, care exprimă valoarea produsului excedentar, formează venitul net al societății și este utilizată pentru extinderea producției, crearea rezervelor, satisfacerea nevoilor socio-culturale ale oamenilor muncii, menținerea aparatului administrației de stat și consolidarea apărarea țării Venitul distribuit între muncitorii de producție ia forma salariilor Venitul net al firmei apare sub forma profitului, dobanzii, dividendelor, chiriei etc O anumită cotă din venitul național este creată în fermele întreprinzătorilor individuali și a chiriașilor, în parcelele subsidiare personale ale cetățenilor O parte din venitul național distribuit inițial este supusă distribuției secundare, adică redistribuirii Distribuția și redistribuirea primară a venitului național se realizează prin formarea și utilizarea fondurilor de fonduri centralizate (naționale) și descentralizate Fondurile de numerar descentralizate sunt la dispoziția entităților individuale de afaceri Ele sunt create în principal în procesul de distribuție primară a produsului intern brut și a venitului național în detrimentul încasărilor în numerar din vânzarea produselor (lucrări, servicii) și sunt destinate să compenseze mijloacele de producție consumate în procesul de producție, salariile muncitorilor și formarea venitului net Acest venit este utilizat pentru extinderea producției, stimulente materiale și alte nevoi planificate ale întreprinderii sau organizațiilor lor superioare, precum și pentru formarea de fonduri monetare centralizate Fondurile centralizate ale fondurilor sunt concentrate în mâinile statului Ele sunt create atât prin distribuție primară, cât și prin redistribuirea unei părți din venitul național Sursele de formare a acestor fonduri sunt venitul net centralizat al statului, parte din net mersul întreprinderilor și organizațiilor, precum și (în mică proporție) veniturile populației Fondurile primite prin fonduri centralizate sunt utilizate pentru finanțarea economiei naționale, a evenimentelor sociale și culturale, pentru apărarea țării și a organelor guvernamentale, crearea de rezerve financiare și materiale la nivel național și în alte scopuri Odată cu trecerea la relațiile de piață, rolul fondurilor de fonduri centralizate și descentralizate în finanțarea măsurilor de creare și actualizare a activelor de producție și de ridicare a bunăstării materiale și a nivelului cultural al oamenilor crește semnificativ În procesul de formare și utilizare a fondurilor centralizate și descentralizate apar anumite relații economice, care sunt finanțele Astfel, finanțele reprezintă un ansamblu de relații economice prin care se realizează distribuția planificată a produsului intern brut și a venitului național pentru formarea fondurilor de fonduri centralizate și descentralizate și utilizarea acestora pentru reproducere extinsă, evenimente socio-culturale și alte nevoi sociale În consecință, premisele istorice pentru apariția finanțelor sunt, în primul rând, producția de mărfuri mediată de relații monetare și, în al doilea rând, procesul care se repetă constant al distribuției primare a produsului social total creat și componenta acestuia - profitul Este produsul excedentar care din punct de vedere istoric este obiectul relațiilor financiare Caracterul obiectiv al relațiilor financiare cu statul este deja secundar, adică redistributiv, în natură, asociat cu îndeplinirea de către stat a funcțiilor sale Odată cu crearea statului, au apărut categorii financiare precum impozitele Odată cu dezvoltarea statului și a relațiilor marfă-bani, au apărut categorii financiare atât de complexe precum statul buget tvenny, fonduri în afara bugetului, asigurări, credit de stat Relațiile financiare în aceste domenii sunt de natură redistributivă Cu ajutorul lor, surplusul de produs creat în sfera producției materiale este redistribuit Ele sunt derivate și dependente în raport cu finanțarea producției materiale Odată cu trecerea la economia de piață, sistemul de interrelații financiare se schimbă și el: impozitele devin baza relațiilor financiare dintre entitățile de afaceri și stat, domeniul de activitate al structurilor de afaceri se extinde constant, finanțarea bugetară este redusă într-o serie de domenii , se asigură mai multă independență operațională și economică entităților de afaceri în gestionarea resurselor financiare, denaționalizarea se accelerează și crearea structurilor de piață, formarea de bănci comerciale și companii de asigurări etc Funcțiile Finanțelor Esența finanțelor, ca orice categorie economică, se manifestă în funcțiile pe care le îndeplinesc Datorită faptului că esența finanțelor în domeniul științific este încă ambiguă, nu există un consens în rândul oamenilor de știință cu privire la compoziția funcțiilor lor Mulți oameni de știință cred că finanțele îndeplinesc două funcții - de distribuție și de control Cu toate acestea, un număr de economiști consideră că finanțele au și funcții precum furnizarea, stimularea, reproducerea, reglementarea și producția O serie de autori consideră că finanțele sunt inerente funcțiilor de formare a fondurilor monetare, utilizarea și controlul acestora, iar unii cred că în condițiile pieței, finanțele și-au pierdut relațiile de distribuție Între timp, finanțarea este un instrument obiectiv pentru distribuirea costurilor Prin functia de distributie fiecare veriga a sistemului financiar este asigurata cu resursele financiare necesare Funcția de distribuție include o serie de fenomene precum compensarea costurilor utilizarea mijloacelor de producție consumate în procesul de producție, formarea veniturilor sub diferite forme, formarea resurselor pentru nevoile naționale și scopurile desemnate, crearea de rezerve bugetare și de asigurare, menținerea și dezvoltarea sferei neproductive, implementarea redistribuirii intra-industriale, inter-industriale si interteritoriale a venitului national Cu ajutorul pârghiilor financiare care stimulează dezvoltarea entităților economice, industrii întregi sunt orientate în direcția necesară societății Astfel, funcția distributivă a finanțelor absoarbe (acumulează) potențial toate cele de mai sus (cu excepția funcției de control) Funcția de distribuție a finanțelor la nivelul întreprinderii se manifestă prin formarea de fonduri de numerar în detrimentul încasărilor din vânzarea de produse, bunuri (lucrări și servicii) și atunci când este direcționată spre rambursarea costului materiilor prime și materialelor cheltuite pentru producție al produselor, costul mărfurilor vândute, al produselor agricole, costurile de producție și circulație și formarea profitului O parte semnificativă este trimisă de entitățile comerciale sub formă de taxe către buget, restul este folosit pentru propriile nevoi (Fig ) Ca urmare a proceselor de redistribuire și retragerea unei părți din venitul net, se formează venituri și resurse financiare ale statului, care sunt necesare pentru îndeplinirea funcțiilor care îi sunt atribuite și dezvoltarea întregului sistem economic al oricărei formațiuni socio-economice Funcția distributivă a finanțelor afectează direct interesele fundamentale ale statului, întreprinderilor, instituțiilor și membrilor individuali ai societății Natura distribuției este cel mai important indicator al maturității economice a unei societăți Funcția de control decurge din funcția de distribuție și se manifestă prin controlul asupra distribuției produsului social total, venitului național și venitului net în valoarea monetară corespunzătoare Pic Procedura de repartizare a veniturilor din vânzarea produselor și a profiturilor la întreprindere fondurile și cheltuielile vizate ale acestora Funcția de control a finanțelor servește atât întregului proces de reproducere în sfera producției materiale, cât și procesului de formare și utilizare a fondurilor de stat Aceasta este unitatea dialectică și interconectarea celor două funcții ale finanțelor Funcția de control reflectă cantitativ procesele economice asociate cu distribuția și redistribuirea produsului social total prin mișcarea resurselor financiare Mișcarea resurselor financiare în forme specifice stă la baza controlului de stat asupra proceselor de distribuție a costurilor unui produs public Fără un astfel de control nu se poate asigura o dezvoltare echilibrată a economiei Funcția de control a finanțelor se bazează pe caracterul normativ al relațiilor monetare Distribui unsprezece Funcția principală a relațiilor monetare se caracterizează prin planificarea lor prealabilă, determinarea unor proporții specifice, subiecte, volume și termene de implementare, utilizarea țintită a resurselor monetare și fixarea în reglementări Acestea din urmă reglementează atât condițiile de repartizare a veniturilor și profiturilor îndreptate spre reproducere extinsă, cât și condițiile de plăți la buget (stabilirea categoriilor de plătitori, obiecte de impozitare și cifra de afaceri impozabilă, rate, termene de plată, beneficii la plăți, procedura de calcul a acestora etc ), finanţarea de la buget, împrumutul, formarea şi utilizarea diferitelor fonduri băneşti ale entităţilor economice Este controlul asupra respectării reglementărilor care exprimă esența funcției distributive a finanțelor, care, la rândul său, reflectă conținutul funcției de control a finanțelor În acest caz, funcția distributivă a finanțelor este de mare importanță Fără ea, funcția de control a finanțelor nu există, deoarece nu există obiect de control Cu toată varietatea de relații monetare care alcătuiesc baza materială a finanțelor, este imposibil să le evidențiem pe cele care ar fi în afara domeniului controlului financiar, adică cu utilizarea fondurilor Forma de implementare a funcției de control a finanțelor este informația financiară Funcția de control a finanțelor este exprimată prin indicatori de cost utilizați pentru măsurarea și evaluarea diferitelor procese economice Astfel de indicatori financiari generalizați precum venitul, profitul, profitabilitatea, costul, lichiditatea, cifra de afaceri, solvabilitatea, productivitatea capitalului etc , reflectând în mod sistematic diverse aspecte ale activităților financiare și economice ale entităților economice, permit monitorizarea respectării normelor și standardelor stabilite , eficiența și eficacitatea proceselor economice atât la nivel micro cât și macro Cea mai importantă sarcină a controlului financiar este de a asigura respectarea strictă a legislației financiare, oportunitatea și integralitatea financiară îndeplinirea obligațiilor financiare față de buget, organe fiscale, fonduri extrabugetare, bănci, precum și obligații reciproce ale entităților economice pentru decontări și plăți Controlul financiar se realizează în următoarele domenii: • în cadrul entităților comerciale; • în relaţiile dintre entităţile de afaceri; • în relația entităților de afaceri cu angajații acestora; • în relaţia entităţilor economice cu bugetul de stat şi cu alte părţi ale sistemului financiar Resurse financiare Resurse financiare - fonduri aflate la dispoziția statului, a entităților economice individuale și a populației, formate în procesul de distribuție și redistribuire a produsului intern brut și destinate nevoilor de reproducere extinsă și satisfacere a altor nevoi naționale Principala sursă de formare a resurselor financiare este venitul net (parte din produsul social total) Forma de manifestare a resurselor financiare sunt fondurile de fonduri, care se împart în centralizate și descentralizate Întrucât venitul net este creat în sfera producției materiale, ponderea sa principală este direcționată către reproducerea extinsă a acestei sfere prin formarea și utilizarea resurselor financiare descentralizate (fonduri de numerar descentralizate) Aceste fonduri sunt la dispoziția întreprinderilor și organizațiilor și sunt utilizate pentru extinderea producției: noi investiții de capital, formarea capitalului de lucru, finanțarea progresului științific și tehnologic În același timp, resursele financiare descentralizate sunt utilizate pentru reproducerea extinsă puterea de muncă - al doilea element al produsului social total Fondurile de fonduri create în detrimentul resurselor financiare descentralizate sunt folosite pentru a satisface nevoile sociale ale echipei, stimulente materiale suplimentare pentru angajații întreprinderilor A doua cea mai importantă sursă de formare a resurselor financiare descentralizate sunt taxele de amortizare Deducerile din amortizare acționează ca o sursă de reproducere a mijloacelor fixe pe o nouă bază tehnologică și, împreună cu o parte din venitul net, sunt direcționate spre reproducere extinsă: construcție nouă, reconstrucție, extindere și modernizare a mijloacelor fixe existente, achiziționarea de mijloace mai productive echipamente si tehnologii avansate Durata lungă de viață a mijloacelor fixe și acumularea constantă a deprecierii asupra acestora conduce la separarea costului inițial al mijloacelor fixe de conținutul lor în natură Ca rezultat, taxele de amortizare devin o sursă independentă de finanțare a investițiilor de capital pe o bază extinsă Surse importante de resurse financiare descentralizate sunt alocările vizate: de la costul de producție (bunuri) până la finanțarea cercetării, dezvoltării și lucrărilor de proiectare și sondaje; de la volumul activității economice până la pregătirea personalului; de la venitul brut la completarea capitalului de lucru Ca surse de formare a resurselor financiare pot servi, de asemenea, economii din reducerea costului lucrărilor de construcție și instalare efectuate printr-o metodă economică, mobilizarea resurselor interne în construcții, veniturile din vânzarea proprietății pensionate și o creștere a pasivelor stabile Datoriile sustenabile includ fonduri statutare, de rezervă, suplimentare, împrumuturi pe termen lung, conturi de plătit în permanență în circulație a întreprinderii (pentru salariile din cauza nepotrivirii termenilor de angajare și plată, pentru deduceri VO fonduri extrabugetare, la buget, conform decontărilor cu cumpărătorii și furnizorii etc ) Resurse financiare semnificative, în special în întreprinderile nou create, pot fi mobilizate pe piața financiară prin vânzarea de acțiuni, obligațiuni și alte tipuri de titluri emise de această întreprindere; dividende și dobânzi la valorile mobiliare ale altor emitenți; împrumuturi Întreprinderile pot primi resurse financiare de la asociații și preocupări, sindicate la care sunt membre; de la organele guvernamentale sub formă de subvenții bugetare, de la organizațiile de asigurări Ca parte a acestui grup de resurse financiare formate în ordinea redistribuirii, un rol din ce în ce mai mare îl joacă plata indemnizațiilor de asigurare și un rol tot mai mic de către sursele financiare bugetare și sectoriale care pot fi utilizate după o listă strict limitată de costuri Ca sursă de formare a resurselor financiare ale întreprinderilor nu sunt doar fondurile proprii, ci și împrumutate Astfel, resursele financiare descentralizate asigură resurse financiare pentru procesul de reproducere extinsă la nivel micro De mare importanță este structura surselor de formare a resurselor financiare și, în primul rând, ponderea fondurilor proprii O mare parte a fondurilor atrase complică activitatea financiară a întreprinderii cu costuri suplimentare pentru plata dobânzilor la împrumuturile de la băncile comerciale, pentru plata dividendelor pe acțiuni și obligațiuni și înrăutățește lichiditatea bilanţului companiei Mărimea și structura resurselor financiare depind în mare măsură de volumul producției și de eficiența acesteia Creșterea constantă a producției și îmbunătățirea eficienței acesteia sunt baza pentru creșterea resurselor financiare ale întreprinderii La rândul său, cantitatea de resurse financiare investite în sfera producției depinde de creșterea volumului producției și de gradul de eficiență a acesteia Disponibilitatea resurselor financiare în cantitatea necesară și utilizarea efectivă a acestora determină în mare măsură bunăstarea financiară a întreprinderii, stabilitatea financiară, solvabilitatea și lichiditatea bilanţului Mărimea necesară a acestor resurse și eficiența utilizării lor în perioada curentă și în viitor este determinată în procesul de planificare financiară Resursele financiare sunt utilizate atât sub formă de fonduri de numerar, cât și fără crearea lor Întreprinderea direcționează o parte din resursele financiare către formarea de fonduri cu destinație specială: un fond de amortizare, un fond de dezvoltare a producției etc Utilizarea resurselor financiare pentru formarea personalului se realizează fără formarea unui fond special Valoarea veniturilor nu caracterizează rezultatele managementului Pentru a determina aceste rezultate, este necesar să se scadă plățile către furnizori, costurile de producție și distribuție și alte cheltuieli asociate activităților zilnice din suma veniturilor primite Doar suma rămasă formează resursele financiare ale întreprinderii sau organizației Resursele financiare ale întreprinderilor (organizațiilor) sunt fondurile rămase la o entitate economică după rambursarea cheltuielilor asociate implementării reproducerii simple, activității economice curente În consecință, resursele financiare sunt rezultatul funcționării finanțelor ca un anumit set de relații economice Rezultatele diferite ale activităților întreprinderilor sunt determinate de eficiența funcționării nu numai a finanțelor, ci și a întregului mecanism economic și a condițiilor de muncă ale întreprinderilor Resursele financiare exprimă un indicator cantitativ și calitativ, rezultat al activității economice a întreprinderilor și, în același timp, rezultat al eficacității funcționării finanțelor Cu cât este mai eficient controlul de către ruble și cu cât este mai eficient sistemul de stimulare a muncii, cu atât mai rațional este construit sistemul de planificare , finanțarea și creditarea, decontarea și impozitarea întreprinderilor, toate celelalte lucruri fiind egale, întreprinderile primesc mai multe resurse financiare Relația dintre categorii precum bani, finanțe și resurse financiare poate fi exprimată după cum urmează Banii sunt baza materială pentru funcționarea finanțelor Finanțe - ansamblu de relații economice realizate prin circulația reală a fondurilor Rezultatul funcționării finanțelor este formarea resurselor financiare A doua parte a venitului net este principala sursă de formare a resurselor financiare centralizate la dispoziția statului și utilizate pentru satisfacerea nevoilor naționale Ele sunt rezultatul unei redistribuiri a venitului net în principal prin plăți și deduceri de impozite Sursele formării resurselor financiare centralizate sunt și deducerile de la entitățile comerciale către organele de asigurări sociale de stat, asigurări de bunuri și persoane, la fonduri bugetare și nebugetare (fondul de muncă, fondul de protecție socială, fondul republican de sprijinire a producătorilor de produse agricole, știința alimentară și agrară, fond rutier etc ) O parte din resursele financiare centralizate se formează în detrimentul bogăției naționale a țării (vânzarea rezervelor de aur de resurse energetice, venituri din activitatea economică străină), venituri din vânzarea titlurilor de stat O anumită contribuție la formarea resurselor financiare centralizate o aduce și populația țării prin plata impozitelor, taxelor, achiziționării de obligațiuni guvernamentale și a biletelor la loterii de bani și îmbrăcăminte Resursele financiare centralizate sunt concentrate în principal în bugetul de stat Biblioteca ІШ] Nr inv acele fonduri bugetare și extrabugetare, fonduri de stat bunuri cadou și asigurare personală Este necesară determinarea limitelor cantitative dintre categoriile „produs intern brut”, „resurse financiare” și „venit național” Produsul intern brut în termeni monetari este totalul consumului în procesul de producere a materiilor prime, materialelor, combustibilului, energiei, amortizarea mijloacelor fixe (amortizarea) (C), costul produsului necesar (salariile) (V) și costul produsului excedent (profit, venit din străinătate) activitate economică, impozite, venituri nefiscale (tp)) Raportul dintre produsul intern brut, phi resursele financiare şi venitul naţional pot fi exprimate prin formula PIB > FR > nd, unde PIB este produsul intern brut; FR - resurse financiare proprii; ND - venit național Acest lucru este prezentat schematic în Fig În condițiile moderne, resursele financiare și capitalul sunt principalele obiecte de studiu ale finanțelor întreprinderii În condițiile unei piețe reglementate se folosește mai des conceptul de „capital”, care pentru un finanțator este un obiect real și asupra căruia poate influența constant pentru a obține noi venituri Capitalul este o parte a resurselor financiare implicate în cifra de afaceri a întreprinderii și care generează venituri din această cifră de afaceri În acest sens, capitalul acționează ca o formă convertită de resurse financiare În această interpretare, diferența fundamentală dintre resursele financiare și capitalul întreprinderii este că în orice moment resursele financiare sunt mai mari sau egale cu capitalul întreprinderii În același timp, egalitatea înseamnă că întreprinderea nu are obligații financiare și toate resursele financiare disponibile sunt puse în circulație Totuși, aceasta nu înseamnă că, cu cât dimensiunea capitalului se apropie mai mult de mărimea resurselor financiare, cu atât întreprinderea funcționează mai eficient Pic Raport cantitativ dintre produsul intern brut, resursele financiare și venitul național În viața reală, nu există egalitate între resursele financiare și capitalul într-o întreprindere care funcționează Raportarea financiară este construită în așa fel încât diferența dintre resursele financiare și capital să nu poată fi detectată, întrucât raportarea nu prezintă resurse financiare, ci formele lor convertite - pasive și capital Structura resurselor financiare proprii ale firmei este prezentată în fig SISTEMUL FINANCIAR AL STATULUI Sistemul financiar și structura acestuia Sistemul financiar al țării este un ansamblu de instituții financiare aflate într-o anumită relație, prin care statul realizează distribuția și redistribuirea primară a produsului social total și a venitului național în vederea formării și utilizării fondurilor de fonduri centralizate și descentralizate În același timp, nu ar trebui să echivaleze, așa cum se face adesea, conceptele de „sistem financiar” și „aparat financiar” Sistemul financiar include un set de relații financiare asociate cu baza societății Aparatul financiar face parte din aparatul administrativ la nivel național, căruia îi este încredințată gestionarea sistemului financiar al țării După rolul său în procesul de reproducere extinsă, sistemul financiar este împărțit în două mari domenii: finanțele naționale (centralizate) și finanțarea întreprinderilor, instituțiilor, organizațiilor (finanțe descentralizate) În cadrul fiecărei sfere, pe baza specificului relațiilor financiare, se disting legături Fiecare verigă a sistemului financiar are propriile sarcini specifice, o zonă specială de funcționare În același timp, funcțiile și structura sistemului financiar se modifică în funcție de structura politică a statului și de nivelul de dezvoltare economică Principiul de bază al construirii sistemului financiar este centralismul democratic, care este o combinație de democrație și centralism Conform Constituției Republicii Belarus, managementul sistemului financiar al țării este concentrat în mâinile celor mai înalte autorități ale statului și ale organelor administrației de stat Competența acestor organisme include aprobarea bugetului de stat al Republicii Belarus și a raportului privind execuția acestuia, stabilirea impozitelor și veniturilor primite pentru formarea bugetelor republicane și locale, conducerea băncilor, conducerea sistemul monetar și de credit, organizarea afacerilor de asigurări, încheierea și acordarea de împrumuturi Această centralizare face posibilă redistribuirea resurselor financiare între diferite sectoare ale economiei, regiuni economice, contribuie la respectarea unității sistemului financiar, planificare financiară, contabilitate și statistică, precum și implementarea principalelor prevederi ale legislației financiare ; centralizarea promovează o politică financiară unificată, mai ales în chestiuni precum investițiile de capital, salariile, profiturile, prețurile și tarifele Centralizarea financiară este combinată cu acordarea unor drepturi și competențe largi în domeniul finanțelor către organele superioare și locale ale guvernului Deci, în Republica Belarus, ca și în alte țări, sunt alocate finanțe centralizate (de stat) și descentralizate (finanțarea diferitelor entități juridice, întreprinderi, organizații, instituții) Sistemul financiar al Republicii Belarus este prezentat în fig Finanțele naționale (centralizate) includ legături precum bugetul de stat; fonduri bugetare și extrabugetare; fond de asigurări de stat, proprietate, personale și alte tipuri de asigurări; împrumut de stat Finanța națională este un sistem de relații monetare care iau naștere în procesul de educație Pic Sistemul financiar al Republicii Belarus niya fondurile centralizate ale fondurilor și utilizarea lor pentru nevoile naționale Veriga centrală a finanțelor naționale este bugetul de stat Concentrează o parte semnificativă a resurselor financiare ale țării Bugetul de stat ca categorie economică caracterizează totalitatea obiectivului de relații de licitație care decurg din formarea, repartizarea și utilizarea fondului principal centralizat de fonduri de stat Atunci când se dezvăluie conceptul de „buget de stat” al oricărei țări, este necesar să se reflecte simultan cele trei caracteristici cele mai importante ale acestuia: formă, conținut material și natura economică - esență Astfel, bugetul de stat este principalul plan financiar al statului, reflectând relațiile economice privind formarea, repartizarea principalului fond național de bani fonduri Principala sursă de formare a părții de venituri a bugetului sunt impozitele plătite de întreprinderi, instituții și organizații, precum și de persoane fizice Fondurile de la bugetul de stat sunt utilizate în patru domenii principale: finanțarea economiei naționale, finanțarea evenimentelor sociale și culturale, o pondere relativ mică o ocupă cheltuielile de apărare și întreținerea aparatului administrativ Un loc semnificativ în partea de cheltuieli a bugetului îl ocupă cheltuielile legate de eliminarea consecințelor accidentului de la centrala nucleară de la Cernobîl Bugetul de stat este unul dintre principalele instrumente de implementare a politicii financiare a statului Bugetul de stat este utilizat pe scară largă ca una dintre modalitățile de a depăși criza din economie, de a reduce inflația, de a oferi sprijin social unei părți semnificative a populației țării, de a dezvolta micile afaceri și activitatea economică externă etc Fondurile bugetare cu destinație specială au devenit o sursă puternică de dezvoltare a economiei naționale în ultimii ani, numărul cărora a crescut ca urmare a transformării unei părți a fondurilor extrabugetare Principalele includ: Fondul Republican de Susținere a Producătorilor de Produse Agricole, Știința Alimentară și Agrară, fonduri rutiere, Fondul de Promovare a Ocupării Forței de Muncă și fonduri bugetare țintite locale Caracteristica lor distinctivă este că fondurile acestor fonduri sunt utilizate strict în scopul propus Fondurile extrabugetare reprezintă o verigă importantă în finanțele naționale și în întregul sistem financiar Fondurile extrabugetare sunt fonduri ale căror fonduri sunt utilizate pentru finanțarea unor activități neprevăzute la bugetul de stat În principiu, fondurile extrabugetare au apărut înaintea bugetului însuși Compoziția și structura fondurilor extrabugetare nu sunt constante Nevoia de fonduri extrabugetare se datorează mai multor motive și, în primul rând, resurse bugetare limitate Formarea de fonduri în afara bugetului permite atragerea de resurse financiare suplimentare de la întreprinderi, organizații, precum și cetățeni care lucrează, care sunt apoi utilizate pentru finanțarea unor activități strict specifice Pentru a consolida controlul asupra utilizării țintite a fondurilor, o parte semnificativă a fondurilor extrabugetare a fost transformată în fonduri bugetare țintite Până acum, practic a rămas un singur fond nebugetar – unul inovator Procedura de formare și utilizare a acestuia a fost reglementată de actul de reglementare relevant Creditul de stat este o formă de relații de credit prin care statul mobilizează fonduri gratuite ale populației, precum și întreprinderi, instituții și organizații pentru finanțarea evenimentelor naționale Necesitatea obiectivă a existenței unui împrumut de stat se datorează costurilor din ce în ce mai mari ale statului și imposibilității satisfacerii acestora în detrimentul creditelor bugetare Creditul de stat poate fi intern și extern Datoria publică internă reprezintă atragerea de către stat a fondurilor temporar gratuite ale populației, precum și ale întreprinderilor și organizațiilor pentru finanțarea programelor la nivel național Datoria externă este atragerea de către stat pentru a-și rezolva problemele de fonduri din alte state în Republica Belarus, creditul de stat intern este dezvoltat predominant Cu toate acestea, deficitul constant de resurse financiare interne obligă guvernul republicii să atragă tot mai mult credit extern, adică internațional, de stat Următoarea verigă în finanțele naționale este asigurarea de stat, proprietate, personal și alte tipuri, care sunt un sistem de relații economice care iau naștere în procesul de formare în detrimentul întreprinderilor, organizațiilor, instituțiilor și populației unui fond de asigurare în cazul în care: de compensare pentru pierderile cauzate de dezastre naturale și accidente, precum și sprijin material suplimentar al cetățenilor în comparație cu protecția socială în timpul diferitelor evenimente din viața lor Astfel, asigurările acționează ca o metodă de neutralizare a entităților economice, precum și a populației de pierderi financiare Bugetul de stat Bugetul de stat este veriga principală a sistemului financiar al țării; reflectă principalele venituri și cheltuieli ale statului Prin buget se realizează mobilizarea constantă a resurselor financiare și cheltuirea acestora Bugetul este o categorie economică unică în esența sa, care joacă un rol extrem de important în dezvoltarea economică și socială a statului Acest lucru se datorează saturației conexiunilor sale și gradului de impact atât asupra bazei materiale și de cost a economiei, cât și asupra sistemului de relații dintre stat și entitățile de afaceri și populație Bugetul este, de asemenea, principalul plan financiar pentru fiecare nivel de administrație teritorială, cel mai important instrument de reglementare de stat a economiei, veriga centrală a sistemului financiar, lege obligatorie pentru toți participanții la activități financiare Bugetul este o categorie economică inerentă oricărui stat Există o serie de prevederi generale independente de condițiile specifice care determină rolul bugetului în asigurarea dezvoltării economice și sociale a statului În primul rând, este chemat să joace un rol cheie în reglementarea proporțiilor economice naționale Nici prețul, nici salariile, nici creditul nu sunt în măsură să ofere o structură rațională sectorială a producției sociale, întrucât îmbunătățirea structurii costurilor economiei naționale se bazează pe mecanismul redistribuirii intersectoriale și interregionale a fondurilor, care este realizat în principal prin buget Extinderea relaţiilor mărfuri-bani şi trecerea la o economie de piaţă nu exclud necesitatea redistribuirii resurselor financiare prin buget Fondurile de la bugetul de stat ar trebui utilizate în primul rând pentru a finanța restructurarea structurală a economiei, programele cuprinzătoare vizate și dezvoltarea potențialului științific și tehnic Acestea ar trebui să asigure accelerarea dezvoltării sociale și să sporească protecția socială a celor mai puțin înstărite pături ale populației În condițiile moderne, cele mai prioritare sunt complexele agroindustriale, combustibilii și energetice, militaro-industriale și transporturile În legătură cu delimitarea competențelor între Republica Belarus și formațiunile administrativ-teritoriale constitutive ale acesteia, fiecare dintre ele are propriul buget Totalitatea bugetelor de toate nivelurile formează sistemul bugetar al Republicii Belarus Sistemul bugetar al statului este determinat de diviziunea de stat și administrativ-teritorială Republica Belarus este un stat unitar, care include regiuni, orașe, districte În acest sens, sistemul bugetar include bugete de două niveluri: bugetul republican și bugetele locale, care la rândul lor conțin legături independente: bugetele locale, raionale, ale orașului, bugetele rurale și de așezări Astfel, sistemul bugetar al Republicii Belarus este o combinație a bugetelor republicane și locale În funcţie de locul în sistemul bugetar, fiecare buget participă la finanţarea cheltuielilor de importanţă republicană, regională, orăşenească, raională Sistemul bugetar, ca orice sistem independent de management, se bazează pe anumite principii Legea „Cu privire la sistemul bugetar al Republicii Belarus” stabilește următoarele principii: unitate, completitudine, realitate, transparență și independență a tuturor bugetelor Principiul unității cimentează sistemul bugetar, îl face gestionabil și centralizat Unitatea sistemului bugetar este asigurată printr-un cadru legislativ unic, o formă unică de documentație bugetară, utilizarea unei clasificări bugetare unice, principii convenite ale procesului bugetar, unitatea sistemului monetar și o bază unică de venituri pentru toți nivelurile sistemului bugetar Principiul completității sistemului bugetar înseamnă că toate veniturile bugetare generate pe teritoriul Republicii Belarus sunt creditate în bugetele relevante În ceea ce privește cheltuielile, acest principiu înseamnă că toate cheltuielile publice finanțate din fondul monetar principal centralizat al statului sunt efectuate prin bugetele aferente Principiul realității sistemului bugetar este implementat în mai multe moduri În primul rând, indicatorii bugetați pentru venituri și cheltuieli se bazează pe posibilitățile reale ale economiei de a produce o anumită cantitate de produs intern brut și de venit național ca condiție de finanțare a veniturilor bugetare și de a utiliza creditele preconizate În al doilea rând, sursele reale de venit și acele cheltuieli sunt alocate tuturor bugetelor dy, pe care fiecare buget îl finanțează în funcție de locul său în sistemul bugetar Principiul realității contribuie la realizarea unui echilibru între veniturile și cheltuielile bugetare și este cea mai importantă condiție pentru planificarea bugetară Principiul independenței înseamnă că fiecare organism guvernamental are propriul său buget independent Principiul deschiderii în sistemul bugetar este asigurat prin obligația entităților care participă la procesul bugetar de a face acest lucru în mod deschis, ceea ce se realizează printr-o discuție cuprinzătoare a proiectelor de buget pentru anul următor Toate părțile interesate sunt implicate în acest lucru Legea bugetului de stat pentru noul an bugetar este publicată periodic Organizarea sistemului bugetar și principiile construcției acestuia sunt un dispozitiv bugetar Sistemul bugetar al Republicii Belarus are o bază unică de venituri, ceea ce face posibilă manevrarea resurselor financiare și redistribuirea acestora între diferite tipuri de bugete pentru a sprijini unitățile administrativ-teritoriale individuale și a obține caracterul complet al asigurării fiecărui buget cu necesarul necesar fonduri Pentru a face acest lucru, unele venituri bugetare sunt stabilite drept republicane, care merg la bugetul republican sau sunt virate la bugetele locale în anumite sume La distribuirea veniturilor între diferite tipuri de bugete, sunt stabilite următoarele sarcini: • să asigure fiecărui buget o bază financiară stabilă și să o echilibreze nu numai pe surse anuale, ci și pe trimestri și luni pentru a preveni lipsurile temporare de numerar; • sporirea interesului material al organelor republicane și locale pentru implementarea pe teritoriul lor a planurilor de primire a veniturilor integrale republicane și a altor state Interesul material al organelor republicane și locale în punerea în aplicare a statului general planul stvennogo de venituri bugetare se realizează în primul rând prin distribuirea veniturilor pe o bază teritorială, adică, în funcție de locația plătitorilor lor Fiecărui buget îi sunt alocate anumite surse situate pe un anumit teritoriu și, în plus, îi sunt prevăzute deduceri din impozitele și veniturile republicane încasate pe acest teritoriu Această procedură nu poate fi exclusivă din cauza faptului că distribuția contribuabililor pe regiuni este inegală, ceea ce înseamnă că nevoile financiare ale locurilor nu pot fi dependente doar de acest factor Semnul departamental al repartizării veniturilor între bugete presupune transferul veniturilor către bugetul republican sau local, în funcție de ce organe se ocupă de sursele de venit Astfel, fixe sunt veniturile care, conform principiului subordonării (departamentale) sau ținând cont de semnul teritorial de primire a fondurilor, sunt direcționate către un anumit buget Dacă veniturile fixe nu sunt suficiente pentru acoperirea cheltuielilor bugetare, atunci, în modul reglementării bugetare, bugetului inferior i se asigură sume corespunzătoare sub formă de deduceri din impozitele republicane și veniturile primite pe teritoriul său Cuantumul deducerilor se stabilește ca procent din valoarea impozitelor și veniturilor primite pe teritoriul unei formațiuni administrativ-teritoriale date Veniturile de reglementare sunt înțelese ca fiind venituri care, în conformitate cu hotărârile organelor superioare ale puterii reprezentative, sunt repartizate între bugetele superioare și inferioare În Republica Belarus, distribuirea impozitelor și veniturilor naționale între bugete începe cu stabilirea standardelor de deducere din impozitele naționale către bugetele locale ale regiunilor și Minsk Mărimea standardelor și principiile determinării lor sunt în continuă schimbare, ceea ce se datorează nevoii de egalizare a nivelurilor de securitate bugetară a întreprinderilor Veniturile fixe și reglementare sunt definite ca fonduri proprii ale bugetului Setul de activități desfășurate de organele superioare guvernamentale pentru a asigura autorităților inferioare venituri suficiente pentru a-și echilibra bugetele la nivelul necesar finanțării neîntrerupte a tuturor costurilor se numește reglementare bugetară Formele de reglementare bugetară sunt, de asemenea, granturile și subvențiile Grant - suma alocata din bugetul de nivel superior in cazurile in care impozitele si veniturile fixe si reglementatoare nu sunt suficiente pentru echilibrarea bugetului Subvenție - sumă alocată pe o anumită perioadă de la buget în scopuri specifice pentru a egaliza nivelul de dezvoltare socio-economică a unității administrativ-teritoriale corespunzătoare Procedura și condițiile de acordare și utilizare a subvențiilor și subvențiilor din bugetul republican și din alte bugete se stabilesc de autoritățile reprezentative competente la propunerea Ministerului Finanțelor și a autorităților financiare În caz de insuficiență temporară a fondurilor proprii pentru finanțarea cheltuielilor planificate, pot fi atrase fonduri împrumutate Acestea sunt împrumuturi purtătoare și fără dobândă primite de la alte bugete, împrumuturi de la bănci comerciale, împrumuturi de stat și municipale Reglementarea bugetară se realizează în toate țările și face posibilă asigurarea regiunilor cu fonduri suficiente pentru finanțarea cheltuielilor, indiferent de rezultatele activității economice pe un anumit teritoriu În acest caz, se utilizează o varietate de metode: • stabilirea și distribuirea surselor de reglementare; • redistribuirea surselor bugetare; • asistență financiară sub formă de granturi și subvenții de la bugetul superior; • împrumuturi bugetare purtătoare de dobândă și fără dobândă treizeci Legea cu privire la sistemul bugetar și pachetul de legi privind impozitele stabilesc la ce bugete trebuie creditate veniturile fiscale și cele nefiscale Impozitele separate, conform legii, se repartizează între bugetul republican și bugetul local corespunzător Se recurge la utilizarea altor metode de reglementare bugetară numai în cazul în care prima metodă nu permite acumularea în bugetul relevant a fondurilor necesare finanțării costurilor stabilite Sursele reglementate de venit sunt impozitele și veniturile la nivel național Acestea sunt stabilite de autoritățile reprezentative Acestea din Republica Belarus includ taxa pe valoarea adăugată, accize, impozitul pe venit O nouă metodă de reglementare bugetară este acordarea de împrumuturi purtătoare de dobândă și fără dobândă de la un buget la altul Credit bugetar - asistenta financiara acordata in conditiile generale pentru un credit: rambursare, urgenta, plata Această metodă se caracterizează prin faptul că este utilizată în timpul procesului de execuție bugetară, în timp ce metodele de creditare menționate anterior sunt utilizate în etapa de bugetare Rambursarea împrumuturilor primite se face în mod prioritar și în cadrul exercițiului bugetar curent Creditele pot fi acordate nu numai de la bugetul mai mare, ci invers - de la cel mai mic la cel mai mare Extinderea bazei de venituri bugetare în Republica Belarus nu a eliminat problema deficitului bugetar Deficitul bugetar reprezintă excesul cheltuielilor bugetare față de veniturile sale Acest deficit ar trebui să fie finanțat din surse interne, inclusiv venituri din emisiunea de titluri de stat și prin atragerea de surse de finanțare externă În Republica Belarus, chestiunea banilor a fost folosită pentru acoperirea deficitului bugetar, care a servit ca un puternic factor inflaționist În ultimii ani, pentru finanțarea deficitului bugetar, utilizați diferite titluri de stat, obligațiuni de împrumut cu obligațiuni guvernamentale în moneda națională La noi, din , au fost emise obligațiuni guvernamentale pe termen scurt (GKO) În ciuda dezvoltării dinamice a pieței GKO, acestea ocupă un loc nesemnificativ în acoperirea deficitului bugetar Principalele surse sunt împrumuturile Băncii Naționale și împrumuturile externe Datoria cu cea mai rapidă creștere față de țările non-CSI și organizațiile financiare internaționale Datoria externă a statului include și datoria Federației Ruse, care este în continuă creștere De menționat că bugetele de stat ale țărilor occidentale cu economii de piață dezvoltate sunt, de asemenea, deficitare cronice Cu toate acestea, în condițiile unei situații economice relativ stabile, deficitele bugetare nu sunt privite drept fenomene catastrofal negative Cunoscutul economist englez J M Keynes, pentru a stimula creșterea economică și a asigura ocuparea deplină a populației, a recomandat o politică de finanțare deficitară Principalele obiective ale politicii în domeniul finanțării deficitului bugetar al Republicii Belarus sunt continuarea cursului către acoperirea sa neinflaționistă cu o reducere consistentă a volumului împrumuturilor externe Este necesară creșterea ponderii împrumuturilor bugetare în sectorul nebancar prin atragerea de fonduri de la populație, întreprinderi, organizații și alți investitori, pentru a extinde gama de titluri de stat pentru populație Fonduri fiduciare extrabugetare și bugetare O verigă importantă în sistemul financiar sunt fondurile extrabugetare și bugetare ale statului Fonduri extrabugetare și bugetare - un ansamblu de resurse financiare la dispoziția organismelor autoguvernamentale locale centrale sau regionale și având un scop desemnat Procedura de formare și utilizare a acestora este reglementată de legislația financiară Inițial, fondurile extrabugetare au apărut sub formă de fonduri speciale sau conturi speciale cu mult înainte de apariția bugetului Odată cu extinderea activităților sale, puterea de stat avea nevoie din ce în ce mai mult de noi cheltuieli care necesitau fonduri pentru acoperirea acesteia Aceste fonduri au fost concentrate în fonduri speciale destinate unor scopuri speciale Astfel de fonduri erau, de regulă, temporare Odată cu implementarea măsurilor planificate de către stat, acestea au fost desființate Ca urmare, numărul de fonduri a fost în continuă schimbare Multiplicitatea fondurilor a creat anumite inconveniente financiare (în unele fonduri a existat un deficit de fonduri, în altele a fost un exces) și a necesitat cheltuieli suplimentare pentru gestionarea acestora Odată cu întărirea statului centralizat, începe perioada de unificare a fondurilor speciale Pe baza unificării lor a luat naștere bugetul de stat În condițiile moderne, odată cu bugetul, importanța fondurilor extrabugetare este din nou în creștere, numărul și volumul acestora crește Fondurile extrabugetare au o serie de caracteristici și avantaje: • autoritățile publice au fonduri suplimentare pentru intervenția în viața economică și sprijin financiar pentru antreprenoriat, în special într-o economie instabilă; • Utilizarea strict orientată a acestor fonduri asigură un control mai eficient, deoarece izolarea lor de buget și scop necesită o atenție deosebită din partea statului; • posibilitatea utilizării acestuia pentru acoperirea deficitului bugetar în anumite condiţii – prezenţa unui excedent Zach Fondurile extrabugetare sunt create în două moduri Prima modalitate este alocarea din buget a unor cheltuieli care au o importanță deosebită Celălalt este formarea de fonduri în afara bugetului cu surse proprii de venit pentru anumite scopuri Astfel, fondurile de asigurări sociale create în multe țări sunt destinate sprijinirii sociale a anumitor grupuri de populație Crearea altor fonduri se datorează apariției unor noi cheltuieli necunoscute anterior, care merită o atenție deosebită din partea societății În acest caz, la propunerea guvernului, legislativul ia o decizie specială privind formarea unui fond extrabugetar Fondurile economice extrabugetare au apărut într-o serie de țări De regulă, scopul cheltuirii fondurilor este indicat în numele fondului Sursa materială a fondurilor extrabugetare, precum și alte părți ale sistemului financiar, este venitul național Din , în Republica Belarus au fost create peste o duzină de fonduri în afara bugetului, inclusiv: • sociale: fond de pensii, fond de asigurări sociale, fond de asigurări de sănătate, fond de promovare a forţei de muncă etc ; • economice: fondul de reglementare a preţurilor cu amănuntul, fondul de sprijinire a producătorilor agricoli, deduceri pentru menţinerea sprijinului de stat pentru exportatori, fonduri rutiere etc Ulterior, unele dintre ele au fost desființate (fondul de reglementare a prețurilor cu amănuntul, fondul de sprijin al exportatorului, deduceri pentru asigurări de sănătate, deduceri pentru întreținerea serviciului de pompieri de stat etc ), altele au fost comasate (fond de pensii și fond de asigurări sociale) Pentru a consolida controlul financiar asupra primirii și utilizării fondurilor, aproape toate fondurile nebugetare, inclusiv fondul pentru inovare, au fost transformate în fonduri bugetare Fonduri rutiere Întreținerea, repararea, reconstrucția și construcția drumurilor publice Construcția se realizează pe cheltuiala fondurilor rutiere Fondurile rutiere au un scop strict desemnat și nu pot fi folosite pentru alte nevoi Se creează fonduri de drumuri republicane și locale Sursele de formare ale fondului rutier republican sunt: • taxa pe achizitionarea vehiculelor supuse inmatricularii obligatorii la politia rutiera; • taxa pe utilizatorii drumurilor; • taxa pe vânzări la carburanți; • plata pentru deplasarea pe drumurile publice din Republica Belarus pentru vehicule grele și mari; • taxe pe autostrada Brest - Minsk - granița Federației Ruse Impozitul pe achiziția de autovehicule (cu excepția mașinilor și motocicletelor achiziționate în proprietatea personală a cetățenilor) se percepe persoanelor juridice atunci când achiziționează camioane, autospeciale și autoturisme, autoutilitare, remorci și semiremorci Vehiculele achiziționate pentru revânzare nu sunt impozitate Taxa se percepe la o cotă de % din valoarea de vânzare a vehiculului (fără TVA) și se creditează la creșterea valorii contabile Taxa pe vânzările de carburanți este cea mai importantă sursă de formare a fondului rutier Taxa a fost introdusă în locul taxei asupra proprietarilor de vehicule, al cărei cuantum depindea de puterea motorului mașinii și nu ținea cont de intensitatea de utilizare a vehiculelor În ciuda faptului că impozitul se percepe la buget, acesta are un scop strict vizat și, în cuantumul sumelor efectiv primite, este o sursă de finanțare pentru repararea și construcția drumurilor Taxa pe vânzările de carburanți este plătită la buget numai de către întreprinderile, organizațiile și antreprenorii care vând benzină, motorină, combustibil comprimat persoanelor juridice și persoanelor fizice din aceasta și gazul lichefiat folosit ca combustibil pentru mașini Taxa este percepută la o cotă de % din încasările din vânzarea combustibilului pentru automobile (fără TVA) Taxa pe drumurile publice pentru vehicule grele și supradimensionate (TKTS) a fost stabilită ca un instrument financiar care permite metodelor economice să intereseze transportatorii de marfă să respecte parametrii stabiliți, ceea ce asigură siguranța circulației, cruțând exploatarea drumurilor Plata se face pentru depasirea parametrilor admisi ai vehiculelor Tarifele taxelor sunt stabilite în dolari SUA pe kilometru de distanță, în funcție de valoarea parametrului permis Cuantumul taxei se determină prin înmulțirea sumei tarifelor pentru fiecare dintre parametrii depășiți cu lungimea traseului Pentru proprietarii (utilizatorii) de vehicule din Republica Belarus, se stabilește un factor de reducere de , la tarifele aprobate Plățile se fac sub formă de plăți fără numerar la coordonarea rutelor de circulație și la eliberarea permiselor de transport Persoanele fizice pot efectua plăți atât în numerar, cât și în numerar Taxe pe autostrada Brest-Minsk - granița Federației Ruse Taxele sunt plătite de proprietarii și utilizatorii vehiculelor care circulă pe drumul specificat Plățile se fac la ratele aprobate în modul prescris Pentru o călătorie unică pe autostrada specificată prin punctul de colectare, plata se face la intrarea sau ieșirea din acesta în numerar în dolari SUA, mărci germane, ruble rusești și belaruse la cursul Băncii Naționale a Republicii Belarus in ziua platii Pentru eliminarea dublei impuneri și simplificarea calculelor deducerilor de către utilizatorii drumului și către fondul republican de susținere a producției conducătorii de produse agricole, alimentație și știința agricolă se desfășoară după un singur standard Conform unui singur standard, plățile taxei de urgență se fac și către fondul de asistență locuri de muncă, precum și la fondurile bugetare țintă locale Transferuri de fonduri către fondul republican de susținere a producătorilor de produse agricole, alimentație și știință agricolă, impozit de la utilizatorii drumului către fondul rutier și fonduri bugetare locale vizate într-o singură plată O singură plată se face de către: • persoane juridice, inclusiv persoane juridice străine, sucursalele acestora și alte subdiviziuni separate care au un bilanț separat și un cont de decontare sau curent la o instituție de credit; • participanții la un acord de asociere în participațiune cărora li se încredințează desfășurarea de afaceri comune (decontări cu fonduri bugetare) sau care au primit venituri din această activitate înainte de distribuirea acesteia Locuitorii zonelor economice libere nu sunt plătitori ai plății unice republicane în regimul juridic special O singură plată se plătește în valoare de , % din încasările din vânzarea de bunuri, lucrări efectuate, servicii prestate (de către bănci și organizații financiare și de credit nebancare, cu excepția Băncii Naționale a Republicii Belarus, - din venituri minus dobanzile, comisioanele si alte cheltuieli bancare) cheltuieli;de catre persoanele juridice, indiferent de forma organizatorica si juridica si forma de proprietate, care desfasoara activitati de comercializare, achizitii si activitati de prestare a serviciilor de alimentatie publica - din valoarea bruta venituri din această activitate (în alimentația publică - excluzând veniturile din producția proprie); organizațiile de asigurări și reasigurări - din profitul total) În același timp, încasările din vânzarea de bunuri (lucrări și servicii) sunt luate în considerare fără taxa pe valoarea adăugată cost și pentru organizațiile care plătesc taxa pe vânzări pe combustibilul pentru automobile - și fără taxa pe vânzări Plătitorii unei plăți unice lunar depun la organele fiscale de la sediul lor calculele relevante pentru luna cel târziu în data de a lunii următoare celei de raportare Plata unei singure plăți se efectuează de către plătitori lunar cel târziu în data de a lunii următoare celei de raportare Impozit de urgență și contribuții obligatorii la fondul de stat pentru promovarea ocupării forței de muncă O singură plată se efectuează de către persoane juridice, inclusiv persoane juridice străine, sucursale și alte subdiviziuni separate ale acestor persoane juridice care au un bilanț separat, decontare (curente) sau alt cont la o instituție de credit Persoanele juridice finanțate de la buget (organizațiile bugetare) care desfășoară activități antreprenoriale sunt plătitoare de plată unică numai în partea din fondul de salarii calculată din veniturile primite din acest tip de activitate Baza de calcul a plății unice este fondul de salarii Taxa de urgență și contribuțiile obligatorii la Fondul de Stat pentru Promovarea Ocupării Forței de Muncă se plătesc într-o singură plată de % În același timp, % din sumele de plată unică încasate sunt trimise la impozitul de urgență și % din contribuțiile obligatorii la fondul de stat pentru promovarea ocupării forței de muncă în modul stabilit de Ministerul Finanțelor al Republicii Belarus Sumele calculate ale impozitului de urgență și contribuțiile obligatorii la fondul de stat pentru promovarea ocupării forței de muncă sunt incluse în costul de producție (muncă, servicii) Plătitorii unei singure plăți, cel târziu în data de a lunii următoare celei de raportare, depun la organele fiscale de la sediul lor calculul acestei plăți pentru luna respectivă O plată unică este plătită de către plătitori lunar printr-o instrucțiune de plată separată cel târziu în data de a lunii următoare celei de raportare fondul de protecţie socială a populaţiei este succesorul legal al fondului de pensii şi al fondului de asigurări sociale Plătitorii sunt: întreprinderi, organizații și instituții, indiferent de forma de proprietate și de modalitățile de administrare, care își desfășoară activitatea pe teritoriul Republicii Belarus Contribuțiile se calculează pe salariul integral fără deducerea impozitelor reținute și a deducerilor la fondul relevant ( % din salariul fiecărui angajat) Mai jos (Tabelul ) sunt mărimile (tarifele) primelor de asigurare obligatorie Tabelul Tarifele primelor de asigurare pentru pensii și asigurări sociale, % Plătitori Asigurare de pensie Asigurări sociale Angajatorii implicați în producția de produse agricole, al căror volum este mai mare de % din volumul total al producției Baroul Persoane fizice care plătesc în mod independent prime de asigurare Membrii gospodăriilor țărănești (de fermă) Toți ceilalți angajatori Cetăţeni muncitori (cu excepţia ţăranilor, fermelor) — Contribuțiile de asigurare obligatorie se plătesc din toate tipurile de plăți în numerar și în natură acumulate în ultima lună în favoarea angajaților din toate motivele, indiferent de sursele de finanțare, cu excepția plăților din care ryh, conform legii, primele de asigurare nu se deduc Plătitorii (persoanele juridice, inclusiv întreprinderile cu investiții străine, și persoanele juridice străine care operează pe teritoriul Republicii Belarus) plătesc primele de asigurare obligatorii concomitent cu primirea de fonduri de la bănci pentru plățile către angajați, I, dar nu mai puțin de două ori pe lună, pe zile stabilite pentru plata salariilor pentru prima și a doua jumătate a lunii Plătitorii sunt obligați să depună la bancă sau la organele de trezorerie ordine de plată sau documente care confirmă transferul plăților către fond a sumei datorate, indiferent de disponibilitatea fondurilor în cont în termenele stabilite Fonduri de inovare Fondurile de inovare sunt create de organele guvernamentale republicane cu scopul de a acumula resurse financiare pentru finanțarea costurilor necesare implementării dezvoltărilor științifice și introducerii rezultatelor acestora în producție, crearea și dezvoltarea industriilor bazate pe tehnologii noi și înalte Contribuțiile la fondul de inovare sunt făcute de întreprinderile de stat și de întreprinderile și organizațiile sistemului de cooperare a consumatorilor din Republica Belarus Până în , ministerele sectoriale, preocupările, comitetele, Belkoopsoyuz, comitetele executive regionale și Comitetul Executiv al orașului Minsk au acționat ca deținători de fonduri Normele de deducere la acest fond sunt stabilite anual prin legea „Cu privire la bugetul Republicii Belarus” ca procent din costul de producție (lucrări, servicii) În ultimii ani, acestea reprezintă , % din cost Contribuțiile la fondul de inovare se fac de către întreprinderi lunar conform datelor de raportare ale lunii curente sau anterioare și sunt incluse în costul produselor (lucrări, servicii) Sumele acumulate sunt centralizate pe conturile curente ale detinatorilor de fonduri Transferurile în centralizate Fondul este produs de plătitori lunar la ultima dată a lunii următoare celei de raportare Pentru transferul intempestiv și incomplet al contribuțiilor la fondul centralizat de inovare se stabilește aceeași responsabilitate ca și pentru impozite Fondurile fondului de inovare sunt direcționate spre finanțarea: • producția de bunuri, munca de cercetare și dezvoltare, dezvoltarea tehnologică și dezvoltarea de noi tipuri de produse intensive în știință, crearea și dezvoltarea industriilor bazate pe tehnologii noi și înalte (cel puțin % din fondul de inovare); • construirea de locuințe pentru cetățenii care au nevoie de condiții mai bune de viață în conformitate cu listele aprobate de comitetele executive regionale și de comitetul executiv al orașului Minsk, pe bază de returnare; • programe sectoriale de economisire a energiei; • ALTE evenimente stabilite de Guvernul Republicii Belarus Fondurile din fondul centralizat de inovare sunt furnizate de către deținătorii de fonduri întreprinderilor din subordine pe bază nerambursabilă și rambursabilă Toate ministerele, departamentele (deținătorii de fonduri) elaborează și aprobă Regulamentul privind procedura de formare și utilizare a fondurilor fondului de inovare și estimarea veniturilor și cheltuielilor acestuia Aceste documente sunt coordonate cu Ministerul Economiei și Ministerul Finanțelor Până în anul , deținătorii de fonduri prezentau la Ministerul Economiei și Ministerul Finanțelor rapoarte trimestriale privind disponibilitatea și fluxul fondurilor din fondul de inovare pe bază de angajamente de la începutul anului Asigurarea de stat Necesitatea și esența asigurării Pentru a asigura continuitatea reproducerii extinse și protecția proprietății personale ale cetățenilor, este necesar să existe fonduri de rezervă sau asigurare Nevoie în Formarea fondurilor de asigurări a crescut în special odată cu trecerea la relațiile de piață, când statul a încetat să asigure reînnoirea capitalului fix și de rulment al întreprinderilor și instituțiilor de stat în caz de pierderi din dezastre naturale și accidente în detrimentul rezervelor materiale și monetare centralizate Respingerea modalităților administrative de conducere a economiei, pe de o parte, a deschis un spațiu larg pentru inițiativa economică a întreprinderilor și organizațiilor și, pe de altă parte, a făcut ca activitatea fiecărei unități economice să fie mai puțin previzibilă Din cauza lipsei de materii prime și materiale, resurse energetice, multe întreprinderi ale republicii, fără vina lor, se află într-o situație financiară dificilă și nu sunt în măsură să-și protejeze în mod independent proprietatea de evenimente neprevăzute Extrem de dependentă de condițiile meteorologice în schimbare, agricultura, ca nicio altă industrie, are nevoie de protecție de asigurare În anii precedenți, stabilitatea financiară a întreprinderilor agricole a fost susținută de subvenții guvernamentale Asigurarea este necesară pentru a proteja bunurile personale ale cetățenilor de consecințele dezastrelor naturale, în special în mediul rural, unde aproape fiecare locuitor are casă și animale Să satisfacă nevoile maselor largi ale populației de asigurări de viață și de asigurări de sănătate La efectuarea asigurărilor, pe lângă despăgubiri pentru daunele cauzate de dezastre naturale și accidente, se lucrează mult pentru a preveni pierderea și deteriorarea bunului asigurat și se efectuează supravegherea asigurărilor asupra respectării de către asigurătorii de incendiu, agrotehnice și veterinare reguli În relațiile economice interstatale, datorită izolării proprietăților partenerilor suverani, protecția obiectelor de comerț exterior și a altor tranzacții economice devine posibilă numai cu ajutorul asigurărilor Astfel, proprietatea Independența militară a fiecărui proprietar este principalul motiv de aplicare a categoriei de asigurări Asigurarea ca metodă de neutralizare a pierderilor financiare este posibilă deoarece evenimentele distructive, care în sine sunt pură întâmplare pentru fiecare organism economic individual, pentru un grup mare al acestora, dezvăluie un caracter firesc Incendiu, accident, furt - evenimente rare, dar repetate, cu un model matematic Această regularitate face posibilă crearea în avans a unui fond în cadrul structurii de asigurări pentru a elimina consecințele fiecărui eveniment individual Astfel, asigurarea se bazează pe legea matematică a numerelor mari În acest sens, asigurarea pe bază comercială poate fi organizată doar atunci când acoperă un număr mare de obiecte care sunt expuse acelorași pericole, dar nu pot fi afectate de acestea în același timp Asigurare - un sistem de relații economice, inclusiv formarea pe cheltuiala întreprinderilor, organizațiilor și populației a unui fond special de fonduri și utilizarea acestuia pentru a compensa daunele aduse proprietății în urma dezastrelor naturale și a altor fenomene accidentale adverse, precum și pentru a asigura cetățenii (sau familiile acestora) cu asistență în cazul diverselor evenimente din viața lor (împlinirea unei anumite vârste, deces, rănire etc ) Asigurarea se caracterizeaza prin: • fondurile acumulate sunt alocate, sunt cheltuite doar pentru acoperirea pierderilor sau acordarea de asistență în cazuri prestabilite; • relaţiile sunt de natură probabilistică, întrucât nu se ştie dinainte când se va produce evenimentul corespunzător, care va fi forţa sa distructivă şi pe care dintre asigurători va afecta; • fondurile sunt returnabile, deoarece sunt destinate plății întregului set de asigurători, dar nu fiecărui asigurat separat; • în procesul de asigurare, fondurile sunt redistribuite între participanții la crearea unui fond special de asigurare; • compensarea prejudiciului adus unuia sau mai multor asigurători se realizează prin distribuirea acestora tuturor; • numărul asiguraților care efectuează plăți într-o anumită perioadă este mai mare decât numărul care primesc rambursare (ajutor) Asigurarea este o categorie economică care se află într-o relație de subordonare cu categoria finanțelor La fel ca și finanțele, asigurarea este condiționată de mișcarea formei monetare a valorii în formarea și utilizarea fondurilor țintă adecvate de fonduri în procesul de distribuție și redistribuire a veniturilor în numerar și a economiilor În același timp, asigurările se caracterizează prin relații economice asociate doar cu redistribuirea veniturilor și a economiilor pentru a compensa pierderile materiale și de altă natură Astfel, asigurarea este legată de mișcarea probabilistă a formei monetare a valorii Esența economică a asigurării corespunde funcțiilor sale Sunt forme externe care fac posibilă identificarea caracteristicilor asigurării ca verigă în sistemul financiar Categoria finanțelor își exprimă esența economică în primul rând prin funcția de distribuție Își găsește o expresie specifică, specifică în funcțiile inerente asigurării: riscant, preventiv, de economisire, de control Funcția principală este funcția de risc, deoarece riscul de asigurare ca probabilitate de pagubă este direct legat de scopul principal al asigurării de a oferi asistență financiară fermelor afectate În cadrul funcției de risc, forma monetară a valorii este redistribuită între participanții la asigurări în legătură cu consecințele unor evenimente aleatorii de asigurare Functia preventiva are ca scop finantarea, pe cheltuiala unei parti din fondul de asigurare, a masurilor de reducere a riscului asigurat În asigurările de viață, categoria asigurărilor se apropie de categoria creditului la acumularea sumelor condiționate asigurate prin contracte de asigurare de viață Economisirea de bani cu ajutorul asigurărilor de viață este legată de necesitatea de a asigura protecția averii familiei obținute Astfel, asigurarea poate avea și o funcție de economisire Funcția de control a asigurărilor constă în formarea strict țintită a fondului de asigurări Această funcție decurge din cele trei funcții specifice de mai sus și se manifestă concomitent cu acestea în relații specifice de asigurare, în condiții de asigurare În conformitate cu funcția de control, pe baza documentelor legislative și instructive, se efectuează controlul asigurărilor financiare asupra desfășurării corecte a operațiunilor de asigurare Elemente de bază ale asigurării Participantii la asigurare sunt asiguratorul si asiguratul, care se afla intre ei in anumite raporturi juridice prevazute de lege sau contract În asigurările de persoane, pe lângă asigurător și deținătorul poliței, participă asiguratul și persoana desemnată să primească suma asigurată în cazul decesului asiguratului Un asigurător este o entitate juridică de orice formă organizatorică și juridică prevăzută de legislația Republicii Belarus, creată pentru a desfășura activități de asigurare și a primit o licență în modul prescris Asigurările, conform Legii privind asigurările din Republica Belarus, ar trebui să fie efectuate de către organizații specializate de asigurări de stat, societăți pe acțiuni cu răspundere limitată sau suplimentară, create cu scopul de a desfășura numai activități de asigurare, precum și alte activități legate de asigurare Organizațiile de asigurări nu se pot angaja în activități de intermediar, producție și comerț Asigurătorii pot crea sindicate, asociații și alte asociații pentru a-și coordona activitățile, a proteja interesele membrilor lor și a implementa programe comune Asiguratorul este obligat: • familiarizarea asiguratului cu regulile de asigurare; • in cazul in care asiguratul ia masuri care au redus riscul producerii unui eveniment asigurat si cuantumul posibilelor daune aduse bunului asigurat, sau in cazul cresterii valorii sale reale, renegocia contractul de asigurare la cererea asigurat, ținând cont de aceste circumstanțe; • în cazul unui eveniment asigurat, să efectueze o plată către asigurat în termenul stabilit prin contract sau lege; • rambursează cheltuielile efectuate de asigurat în cazul producerii unui eveniment asigurat pentru prevenirea sau reducerea pagubelor asupra bunului asigurat, dacă rambursarea acestor cheltuieli este prevăzută de normele de asigurare; • să nu dezvăluie informații despre asigurat și starea sa de proprietate Asigurătorii operează prin agenți de asigurări și brokerii de asigurări Agentii de asigurare sunt persoane fizice si juridice care actioneaza in numele asiguratorului si in numele acestuia in conformitate cu atributiile conferite Brokeri de asigurare - persoane juridice si persoane fizice inregistrate in mod corespunzator ca antreprenori, care desfasoara activitati de intermediar in asigurari in nume propriu pe baza instructiunilor asiguratorului sau asiguratorului Un broker de asigurări trebuie să găsească pentru asigurați o companie (grup de companii), care să fie stabilă financiar și să ofere condiții optime de asigurare în ceea ce privește răspunderea și ratele de plată La apariția unui eveniment asigurat, brokerul de asigurări trebuie să ajute asiguratul în obținerea despăgubirilor, cu toate acestea, acesta primește un comision de la asigurător, este responsabil față de acesta pentru plata primelor de asigurare Un asigurat este o persoană fizică juridică sau capabilă care a încheiat un contract de asigurare cu un asigurător și plătește prime de asigurare Întreprinderile și organizațiile, indiferent de forma de proprietate și formele de management, precum și cetățenii individuali pot acționa ca asigurători Asigurat - persoană în numele căreia se încheie un contract de asigurare personală Contractul prevede plata sumei asigurate la producerea unor evenimente legate de viata acestei persoane Atât în asigurarea individuală, cât și în cea colectivă pe cheltuiala organizației, contractul sau comanda specială a asiguratului indică persoana desemnată de asigurat să primească suma asigurată în cazul decesului acestuia Asiguratul este obligat: • plata la timp a primelor de asigurare; • să ia măsurile necesare pentru prevenirea și reducerea daunelor aduse bunului asigurat în cazul unui eveniment asigurat; • să informeze asigurătorul cu privire la producerea unui eveniment asigurat în termenele stabilite prin contractul de asigurare Elemente importante ale asigurării sunt următoarele concepte: risc de asigurare, eveniment asigurat, sumă asigurată (suma acoperirii asigurării), daune, indemnizație de asigurare, tarif, plata asigurării (contribuție) Conceptul de daune și despăgubire prin asigurare este inerent numai asigurărilor de bunuri Riscul de asigurare - unul sau mai multe evenimente la apariția cărora asigurătorul este obligat să plătească asiguratului sau unui terț o anumită sumă de bani Riscul asigurat se mai numește și probabilitatea producerii unui eveniment pentru care se realizează asigurarea Un eveniment considerat ca risc asigurat trebuie să aibă semne de probabilitate și aleatorietate a producerii lui Un eveniment asigurat este declanșarea unui dezastru natural, accident sau alt eveniment prevăzut de condițiile de asigurare La apariția unui eveniment asigurat, asigurătorul este obligat să efectueze o plată de asigurare către asiguratul, persoana asigurată sau alte terțe părți În cazul unui eveniment asigurat cu bunuri, plata asigurării se face sub formă de despăgubire de asigurare, în cazul unui eveniment asigurat cu identitatea asiguratului sau a unui terț – sub formă de acoperire de asigurare Suma asigurată este suma în limita căreia asigurătorul este răspunzător în cazul unui eveniment asigurat Pe baza sumei asigurate se stabilesc sumele primei de asigurare si plata asigurarii La asigurarea bunurilor, suma asigurată nu poate depăși valoarea ei efectivă la momentul încheierii contractului (valoarea de asigurare) Valoarea asigurată - valoarea proprietății, evaluată pentru nevoile de asigurare Evaluarea corectă a obiectelor de asigurare a bunurilor (cladiri, animale etc ) este importantă, deoarece servește drept bază pentru determinarea sumei asigurate O subestimare a proprietății reduce valoarea plăților de asigurare primite de asigurător și, prin urmare, are un efect negativ asupra creării fondurilor de asigurare În cazul avariei parțiale sau a pierderii bunurilor, o subestimare încalcă interesele asiguratului, întrucât reduce suma pe care acesta o primește în despăgubiri pentru prejudiciul material suferit O supraevaluare a proprietății crește artificial plățile de asigurare și reduce interesul asiguratului de a proteja proprietatea asigurată Valoarea prejudiciului cauzat asiguratului de un eveniment asigurat se numeste pierdere Indemnizație de asigurare - suma plătită de către asigurător asiguratului la producerea unui eveniment asigurat Indemnizația de asigurare nu poate depăși valoarea pagubei directe aduse bunurilor asigurate ale asiguratului în cazul producerii unui eveniment asigurat, cu excepția cazului în care contractul de asigurare prevede plata unei indemnizații de asigurare într-o anumită sumă Sumele asigurate plătite de autoritățile de asigurare nu sunt supuse impozitării Indemnizația de asigurare nu poate depăși valoarea pierderii suferite, dar poate fi mai mică decât această sumă În cazul în care suma asigurată este mai mică decât valoarea asigurată a bunului, cuantumul despăgubirii de asigurare se reduce proporțional cu raportul dintre suma asigurată și valoarea asigurată a bunului în funcţie de raportul dintre valoarea pierderii suferite de asigurat şi cuantumul despăgubirii de asigurare- , se disting două sisteme de acoperire de asigurare: prin răspunderea proporţională (împărţită) şi prin principiul primului risc În primul caz, indemnizația de asigurare este egală cu acea parte a pierderii în care suma asigurată este în raport cu valoarea unuia sau altuia obiect de asigurare (conform evaluării asigurării) În al doilea caz, indemnizația de asigurare este egală cu pierderea, dar nu poate depăși suma asigurată Exemplu Evaluarea de asigurare a proprietății este de de milioane de ruble, este asigurată pentru milioane de ruble, pierderea este de milioane de ruble Suma asigurată în raport cu întreaga evaluare de asigurare a imobilului a fost de % În cadrul sistemului de răspundere proporțională, compensația de asigurare trebuie plătită în aceeași proporție de % din valoarea pierderii sau milioane de ruble În cadrul sistemului de răspundere conform principiului primului risc, pierderea va fi compensată în totalitate de milioane de ruble Dacă pierderea ar fi atins, să zicem, milioane de ruble, atunci despăgubirea de asigurare s-ar fi ridicat la de mii de ruble în sistemul de răspundere proporțională și milioane de ruble în cadrul sistemului de răspundere pentru primul risc, deoarece indemnizația de asigurare în toate cazurile nu poate depăși suma asigurata În cazul unei pierderi complete a proprietății, indiferent de sistemul de asigurare în care este asigurată, compensația de asigurare este plătită în suma totală pentru care a fost asigurată (în exemplul nostru, milioane de ruble) Conform sistemului de răspundere proporțională, clădirile, vehiculele, animalele sunt asigurate, conform sistemului de prim risc - proprietatea gospodărească a cetățenilor În contractul de asigurare de persoane, suma este stabilită de asigurat de comun acord cu asigurătorul Prima de asigurare este plata pentru asigurare, pe care asiguratorul este obligat sa o plateasca asiguratorului in conformitate cu contractul de asigurare sau cu legea Rata de asigurare este rata primei de asigurare pe unitatea de sumă asigurată sau obiectul asigurării O astfel de unitate este considerată a fi de ruble Tarifele de asigurare pentru tipurile de asigurare obligatorie sunt stabilite în legile privind asigurarea obligatorie Ratele de asigurare pentru tipurile voluntare de asigurări personale, asigurări de proprietate și asigurări de răspundere civilă pot fi calculate de către asigurător în mod independent Cuantumul specific al ratei de asigurare se stabilește în contractul de asigurare prin acordul părților Plata asigurarii este suma pe care asiguratul trebuie sa o plateasca asiguratorului pentru acest tip de asigurare in termenele stabilite Valoarea plății este calculată din suma asigurată și din tariful Împrumut de stat Necesitatea și esența creditului de stat Creditul de stat - ansamblu de relații economice apărute în procesul de mobilizare de către stat a fondurilor gratuite ale persoanelor juridice și persoanelor fizice pentru implementarea programelor la nivel național Ca categorie economică, creditul de stat are atât caracteristicile de finanțare, cât și caracteristicile unui împrumut Ca veriga în sistemul financiar, servește la formarea și utilizarea fondurilor monetare centralizate ale statului - bugetul Ca una dintre formele de credit, creditul de stat are o serie de caracteristici în comparație cu o categorie financiară atât de clasică precum impozitele Spre deosebire de ei, este voluntar, deși în istoria statului nostru s-au înregistrat cazuri de abatere de la principiile de voluntariat la plasarea creditelor Mișcarea impozitelor se realizează într-o singură direcție - de la plătitor la buget, fonduri bugetare și nebugetare Creditul de stat se bazează pe principiile rambursării și plății; după o anumită perioadă, suma depusă este returnată cu dobândă În același timp, un împrumut guvernamental diferă de un împrumut bancar: • întreprinderile, organizațiile, antreprenorii se confruntă cu o nevoie suplimentară de fonduri într-un împrumut bancar; în statul însuși statul; • un credit bancar are un scop strict desemnat; creditul de stat este utilizat pentru nevoile naționale; • într-un împrumut bancar, interesele împrumutătorului și ale debitorului coincid - obținerea de venituri suplimentare; într-un împrumut de stat, dobânda de a asigura persoanelor juridice și persoanelor fizice fonduri gratuite la dispoziția statului se asigură prin plata unor venituri sub formă de dobândă; • în cazul rambursării premature a unui împrumut bancar, se percepe dobândă sporită de la împrumutat; în cazul rambursării la termen a datoriei interne nu se aplică sancțiuni împotriva statului de către persoane juridice și persoane fizice; • creditul bancar contribuie la creșterea masei monetare în circulație și la creșterea presiunii asupra pieței de mărfuri; Creditul de stat, atragerea de fonduri gratuite ale persoanelor juridice și persoanelor fizice pentru nevoi naționale, ajută la reducerea masei monetare în circulație Există o ieșire de fonduri gratuite ale persoanelor juridice și ale persoanelor fizice în direcția opusă; • atunci când se acordă un împrumut bancar, orice valori specifice acționează de obicei ca garanție - bunuri în stoc, lucrări în curs de desfășurare (deși este posibil să se furnizeze fără a se asigura un împrumut în alb), atunci când se împrumută fonduri de către stat, toate proprietățile deținute de acesta sau o unitate teritorială servesc drept garanţie pentru împrumut Necesitatea obiectivă a unui împrumut de stat se datorează contradicției dintre costurile în creștere ale statului și posibilitatea satisfacerii acestora în detrimentul veniturilor bugetare Ca categorie financiară, creditul de stat îndeplinește funcții de distribuție și de control Prin funcția de repartizare se realizează formarea fondurilor de stat centralizate și utilizarea acestora pe principiile urgenței, rambursării și plății Acționând ca un împrumutat, statul atrage fonduri suplimentare pentru a-și finanța cheltuielile În țările industrializate, împrumuturile guvernamentale reprezintă principala sursă de finanțare a deficitului bugetar În condițiile moderne, încasările din împrumuturile guvernamentale reprezintă a doua metodă de finanțare a cheltuielilor bugetare după impozite, ceea ce se explică prin ritmurile de creștere mai rapide ale cheltuielilor față de creșterea veniturilor fiscale Taxele sunt principala, dar nu singura sursă de finanțare a costurilor asociate cu deservirea și rambursarea datoriei publice Sursele de finanțare a acestor cheltuieli depind de direcția de utilizare a fondurilor atrase În cazul unei investiţii productive de capital mobilizat, obiectul construit, după intrarea lui în exploatare, începe să realizeze profit, pe cheltuiala căruia se rambursează împrumutul În acest caz, nu există o creștere a sarcinii fiscale În cazul utilizării neproductive a fondurilor mobilizate cu ajutorul împrumuturilor de stat (finanțarea cheltuielilor militare sau sociale), singura sursă de rambursare a acestora o constituie impozitele sau împrumuturile noi Plasarea de noi împrumuturi guvernamentale pentru achitarea datoriilor deja emise se numește refinanțare a datoriei guvernamentale Severitatea sarcinii fiscale cauzate de împrumuturile guvernamentale depinde de termenul acestora și de dobânda plătită debitorului Cu cât este mai mare profitabilitatea împrumutului de stat pentru investitor, cu atât cea mai mare parte a impozitelor pe care statul este obligat să le direcționeze către rambursarea acestora Cu cât valoarea datoriei este mai mare, cu atât ponderea fondurilor direcționate către serviciul acesteia este mai mare Intrând în relaţii de credit, statul influenţează voluntar sau involuntar starea circulaţiei banilor, nivelul dobânzilor de pe piaţa monetară şi de capital, producţia şi ocuparea forţei de muncă Folosind în mod conștient creditul de stat ca instrument de reglementare a economiei, statul poate urma una sau alta politică financiară Statul reglementează circulația banilor prin plasarea de împrumuturi în rândul diferitelor grupuri de investitori Prin mobilizarea fondurilor indivizilor, se reduce cererea efectivă Dacă costurile de producție sunt finanțate prin credit, se va produce o reducere absolută a ofertei de numerar în circulație In cazul finantarii costului salariilor, sa zicem, profesori si medici, suma numerarului aflat in circulatie va ramane neschimbata Acționând pe piața financiară în calitate de împrumutat, statul crește cererea de fonduri împrumutate și contribuie astfel la creșterea prețului împrumutului Cu cât cererea statului este mai mare, cu atât este mai mare, în condițiile egale, nivelul dobânzii la împrumut, cu atât creditul devine mai scump pentru antreprenori Costul ridicat al fondurilor împrumutate îi obligă pe oamenii de afaceri să reducă investițiile în producție, în același timp stimulează economiile prin achiziționarea de titluri de stat Până la anumite limite, acest proces nu are un impact negativ semnificativ asupra producției În cazul în care există suficient capital liber în țară, impactul negativ va fi zero până când acesta va fi absorbit complet Abia după aceea, activitatea statului pe piața financiară se va exprima în creșterea dobânzii la împrumut, iar deturnarea unei părți semnificative a economiilor de numerar pentru uz neproductiv va încetini ritmul creșterii economice Statul are un impact pozitiv asupra producției și ocupării forței de muncă prin prezentarea cererii de bunuri produse la nivel național în detrimentul fondurilor împrumutate din străinătate, acționând ca creditor și garant Funcția de control a creditului de stat* este țesut organic în funcția de control a finanțelor Datoria de stat Conceptul de „datorie cadou rocy-J” este legat de funcționarea creditului de stat În funcție de domeniul de aplicare al creditului public, se disting datoria publică internă unde RDSP este suma planificată a fondurilor cheltuite pentru activități de exploatare în perioada analizată; O p - suma planificată a costurilor operaționale pentru producția și vânzarea produselor; VAN - suma planificată a impozitelor și taxelor plătite din încasări; NPp - suma planificată a impozitelor plătite în detrimentul profitului; Ao p - suma planificată de amortizare a imobilizărilor și imobilizărilor necorporale Indicatorul calculat al sumei planificate de bani cheltuiți caracterizează suma planificată a fluxului de numerar negativ al întreprinderii pentru activitățile de exploatare • Calculul sumei planificate a fluxului net de numerar al companiei poate fi efectuat folosind unul dintre următorii algoritmi: NDPp = NPPp + Ao p sau NDPp \u d PDSp - RDSP, unde NPVp - valoarea planificată a fluxului net de numerar al întreprinderii în perioada analizată; NPP - suma planificată a profitului net al întreprinderii din activitățile de exploatare; Ao p - suma planificată a amortizarii din active fixe și necorporale toate activele; MPSP - suma planificată a încasărilor în numerar din vânzarea produselor; RDSP este suma planificată a fondurilor cheltuite pentru activități de exploatare Toate încasările de numerar, la care se adaugă soldurile fondurilor din conturile bancare, sunt comparate cu plățile planificate Dacă valoarea plăților depășește încasările în numerar, atunci în această perioadă situația financiară a întreprinderii se înrăutățește, apar restanțe Serviciul financiar trebuie să ia toate măsurile pentru a echilibra încasările cu plățile în fiecare perioadă În primul rând, este necesar să căutăm oportunități interne prin reducerea sau deplasarea cheltuielilor, găsirea de venituri suplimentare și utilizarea propriilor noastre rezerve financiare Chitanța trebuie restabilită în perioadele ulterioare Dacă astfel de opțiuni sunt nerealiste, este necesar să se aplice la bancă, la alte instituții financiare pentru împrumuturi sau alte forme de fonduri împrumutate II Prognoza primirii și cheltuirii fondurilor pentru activități de investiții se realizează prin metoda contului direct Baza pentru aceste calcule este: Programul de investiții reale, care caracterizează volumul investițiilor de fonduri în contextul proiectelor individuale de investiții în derulare sau planificate Un portofoliu de investiții financiare pe termen lung proiectate pentru formare Dacă un astfel de portofoliu a fost deja format la întreprindere, atunci se determină suma necesară de fonduri pentru a asigura creșterea acestuia sau volumul de implementare a instrumentelor de investiții financiare pe termen lung Valoarea estimată a încasărilor în numerar din vânzarea imobilizărilor și imobilizărilor necorporale Acest calcul ar trebui să se bazeze pe un plan de reînnoire a acestora Mărimea proiectată a profitului investiției Din moment ce profitul din proiecte de investiții reale finalizate care au intrat în faza operațională Zach este prezentată ca parte a profitului operațional al întreprinderii, apoi secțiunea prognozează valoarea profitului numai pentru investițiile financiare pe termen lung - dividende și dobânzi de primit III Prognoza primirii și cheltuirii fondurilor pentru activități financiare se realizează prin metoda contului direct în funcție de nevoia întreprinderii de finanțare externă Baza pentru aceste calcule este: Volumul planificat al emisiunii suplimentare de acțiuni proprii sau atragerii de capital social suplimentar Planul de flux de numerar include doar acea parte din emisiunea suplimentară de acțiuni care poate fi vândută într-o anumită perioadă următoare Volumul planificat de atragere de împrumuturi și împrumuturi pe termen lung și scurt sub toate formele lor (credit de mărfuri, conturi interne de plătit pe termen scurt se reflectă în fluxurile de numerar din activitățile de exploatare) Valoarea preconizată a primirii fondurilor în ordinea finanțării vizate Acest indicator este inclus în plan pe baza bugetului de stat sau a bugetelor corespunzătoare ale altor organisme de stat și nestatale (fundații, asociații etc ) Cuantumul datoriei principale pentru creditele și împrumuturile pe termen lung și scurt prevăzute la plată în perioada planificată Calculul acestor indicatori se realizează pe baza acordurilor specifice ale organizației cu bănci sau alte instituții financiare Valoarea estimată a plăților de dividende către acționari (dobândă la capitalul social) Acest calcul se bazează pe valoarea planificată a profitului net al întreprinderii și pe politica de dividende a acesteia Calculele sunt rezumate în contextul pozițiilor prevăzute de standardul situației fluxurilor de trezorerie ale întreprinderii pentru tipurile relevante de activități De o importanță deosebită este sincronizarea fluxurilor de numerar implică dezvoltarea nu numai a balanței anuale a cheltuielilor și încasărilor de numerar, ci și a unei previziuni pe termen scurt (pe o lună, un deceniu) Acest lucru face posibilă rezolvarea mai rapidă a problemelor de echilibrare a cheltuielilor și încasărilor și utilizarea eficientă a resurselor gratuite Investiția lor în depozite, titluri de valoare pe termen scurt oferă venituri suplimentare Un astfel de document este un calendar de plată Calendarul de plăți este principalul plan financiar operațional Este instrumentul cel mai eficient și de încredere pentru gestionarea operațională a fluxului de numerar al unei întreprinderi Scopul principal al dezvoltării unui calendar de plăți este stabilirea unor date specifice pentru primirea fondurilor și plățile de către întreprindere Perioada de planificare este determinată de întreprindere în mod independent, ținând cont de specificul activității și de fezabilitatea economică Poate fi egal cu o lună, cincisprezece zile, un deceniu, cinci sau o zi Nu există o formă strict stabilită de calendar de plată De regulă, este format din două secțiuni: • cheltuieli și plăți viitoare; • venituri viitoare și încasări în numerar Prima secțiune indică toate cheltuielile și plățile care trec prin decontare, verificare și alte conturi bancare: plata sumelor restante către furnizori, bănci, buget, plăți urgente la salarii, furnizori, deduceri la fondurile bugetare și extrabugetare centralizate, impozite la datele următoare, costurile de investiții, valoarea rambursării împrumuturilor bancare și dobânzile aferente acestora, costul plății dividendelor, nevoile sociale ale echipei și toate celelalte costuri A doua secțiune indică sursele planificate de acoperire a costurilor: pe contul curent, soldul creditor pe contul curent, încasările din vânzarea de produse (lucrări, servicii) și alte valori, venituri din operațiuni cu valori mobiliare, încasări creanțele cumpărătorilor, credite de la buget, împrumuturi bancare, împrumuturi, asistență financiară de la alte entități comerciale, alte venituri și încasări În calendarul de plăți, cheltuielile de numerar și încasările de fonduri trebuie să fie echilibrate Dacă pentru perioada următoare, încasările depășesc cheltuielile, atunci în calendarul plăților este planificat un exces de fonduri Acest sold pozitiv va fi exprimat în creșterea soldului reportat al banilor în contul curent (sau a soldului creditor în contul curent) Conform conținutului economic, surplusul de fonduri dintr-o perioadă acționează ca economii de numerar pentru perioada următoare În funcție de perioada de planificare și de mărimea acesteia, soldul reportat poate deveni o sursă de venit incremental pentru întreprindere, de exemplu, sub forma dobânzii la depozitele bancare sau a veniturilor pe o cambie bancară Dacă cheltuielile planificate depășesc primirea preconizată a fondurilor (împreună cu soldul reportat), atunci lipsa fondurilor se reflectă în calendarul plăților În acest caz, este necesar să găsiți surse suplimentare de fonduri sau să transferați o parte din cheltuielile neprioritare în următoarea perioadă calendaristică Deciziile trebuie luate prompt și includ: • găsirea posibilității de expediere a produselor pe bază preplătită; • obținerea unui împrumut comercial de la furnizori; • vânzarea unui anumit lot de produse la preț redus; • exit trade; • plata unei părți din salariu în natură; • utilizarea fondurilor de la depozitar, conturi fiduciare deschise anterior la banca; • rezolvarea problemei prelungirii creditelor bancare; • apel la inspectoratul fiscal cu cerere de colectare a impozitelor din conturile debitorilor; • rezolvarea problemei amânării impozitului (obținerea unui credit fiscal) etc O formă aproximativă a calendarului de plăți este dată în Tabelul Tabelul Calendarul plăților pentru contul curent pentru săptămâna a lunii Indicatori milioane de ruble Cheltuieli Nevoi urgente Salariu și plăți echivalente Plata facturilor pentru articole de inventar Taxe Conturi restante de plătit Rambursarea împrumuturilor bancare Plata dobânzii la un împrumut Alte cheltuieli Cheltuieli totale Primirea fondurilor Din vânzarea produselor (lucrări, servicii) Din vânzarea de stocuri inutile valorile Încasarea creanțelor Alte venituri Total încasări Elemente de echilibrare Excesul veniturilor asupra cheltuielilor Excesul de cheltuieli peste încasări - Calendarul de plată poate fi întocmit nu numai pentru întreprindere în ansamblu, ci și pentru tipurile de activități O astfel de diferențiere îmbunătățește calitatea gestionării fluxului de numerar al companiei și asigură o legătură mai strânsă între calendarul de plăți și planul fluxului de numerar Este posibil să se întocmească calendare de plată mai „înguste”, de exemplu, un calendar de plată a impozitelor, un calendar de colectare a creanțelor, un calendar pentru vânzarea produselor (lucrări, servicii), un calendar pentru implementarea proiectelor individuale de investiții, etc (Fig ) După tipul activității principale În general, pentru organizație După centrul de responsabilitate Calendarul de plată a impozitelor Calendarul de încasări a creanțelor Calendarul de deservire a creditelor bancare și a altor împrumuturi Calendarul plății salariilor eu Calendar de Finanțare Inventar Management Calendar Venituri Calendar de vânzări pentru produse, lucrări și servicii Orez Calendarul de plăți în funcție de tipul activității de bază Un plan de numerar este un plan de rotație de numerar care determină încasările și plățile de numerar prin casa de numerar al organizației Serviciul financiar al organizației exercită controlul asupra mișcării numerarului, respectarea disciplinei de numerar Plata la timp a salariilor și a altor sume datorate angajaților caracterizează starea relațiilor financiare dintre întreprindere și forța de muncă, solvabilitatea acesteia Prin urmare, starea planurilor de numerar și controlul asupra implementării acestora rămân importante pentru organizațiile care plătesc salariile prin intermediul caselor lor Planul de numerar trebuie depus la o bancă comercială care furnizează organizației servicii de decontare și numerar pentru a anticipa cererea de numerar Planul de numerar este întocmit pentru trimestrul și constă din patru secțiuni Prima secțiune indică primirea de numerar la casieria organizației, pe lângă fondurile primite de la bancă Acestea sunt venituri din vânzări, venituri din servicii și alte venituri Cu banca de servicii, problemele de colectare a numerarului ajung la casieria organizației și cota de fonduri care pot fi cheltuite atârnă pe loc A doua secțiune indică toate cheltuielile în numerar (pentru salarii și alte tipuri de remunerare, bonusuri și alte plăți din fonduri speciale, plata prestațiilor de asigurări sociale, cheltuieli de călătorie, cheltuieli de funcționare a afacerii etc ) A treia secțiune a planului de numerar oferă un calcul al sumei de numerar planificate să fie primite de la bancă pentru plata salariilor și în alte scopuri În a patra secțiune, termenii și sumele plăților în numerar convenite cu banca CAPITALUL ÎNTREPRINDERII, FORMAREA EI ESENȚA ECONOMICĂ SI STRUCTURA CAPITALULUI INTREPRINDERII Entitate economica și clasificarea capitalului întreprinderii Capitalul unei întreprinderi reprezintă valoarea totală a fondurilor în forme monetare, corporale și intangibile investite în formarea activelor acesteia Pe baza esenței economice a capitalului întreprinderii, se pot distinge următoarele proprietăți În primul rând, capitalul întreprinderii este principalul factor de producție În teoria economică, există trei factori principali de producție – capitalul; pământ și alte resurse naturale, resurse de muncă Printre aceștia, capitalul are un rol prioritar, întrucât combină toți acești factori într-un singur complex de producție În al doilea rând, capitalul este valoarea sau resursele care aduc venituri proprietarului lor În această calitate, capitalul poate acționa separat de producție - sub formă de capital de împrumut, care asigură formarea veniturilor întreprinderii nu în producție (operațională), ci în sfera financiară a activității sale În al treilea rând, capitalul, și mai ales propriu, este un factor decisiv în determinarea valorii de piață a întreprinderii Capitalul propriu determină nu numai volumul activelor sale nete, dar, în același timp, caracterizează potențialul de atragere a resurselor financiare împrumutate care oferă întreprinderii un profit suplimentar În al patrulea rând, volumul și dinamica capitalului unei întreprinderi sunt cel mai important criteriu de eficiență activitatea sa financiară și economică Capacitatea capitalului propriu de a se auto-crește caracterizează nivelul ridicat de organizare a activității financiare, precum și eficacitatea mecanismului de formare și utilizare a profiturilor În schimb, o scădere a valorii capitalului propriu, de regulă, este rezultatul activităților ineficiente ale întreprinderii Acest rol al capitalului îl determină ca obiect principal al managementului financiar al întreprinderii Există diverse criterii de clasificare a capitalului (Figura ) Capital După momentul creării şi atribuirii • iniţial • curent Prin proprietatea organizaţiei (întreprinderii) • proprii • împrumutate După scopul utilizării în cadrul întreprinderii • productiv • împrumut • speculativ După forma investiţiei • în numerar • în formă materială • în formă nematerială După obiect de investiţie • capital fix • capital de lucru În funcţie de etapele circulaţiei • în numerar • sub formă de producţie • sub formă de marfă După tipul de proprietate • privat • public După forme organizatorice şi juridice de activitate • acţiuni • acţiuni • persoane fizice După natura utilizării în procesul economic • lucrător • nefuncţional După natura utilizării de către proprietari • consumat • acumulat După surse de atracţie • naţionale • străine Orez Clasificarea capitalului În funcție de momentul creării și destinație, există capital inițial și actual Capitalul initial - fondurile necesare unei entitati economice pentru a-si incepe activitatea economica Acționează ca o condiție decisivă pentru crearea și demararea întreprinderii, deoarece asigură formarea elementelor obligatorii de producție: mijloace fixe, capital de lucru, muncă Capitalul curent este rezultatul funcționării resurselor financiare la o întreprindere în exploatare Dacă capitalul inițial este o condiție pentru funcționarea întreprinderii, atunci capitalul curent este o consecință a funcționării acesteia Din volumul, structura, manevrarea pricepută a acestor resurse, utilizarea efectivă a acestora depinde de continuitatea funcționării unei entități economice și de rezultatele finale ale activităților acesteia În acest sens, capitalul actual este unul dintre cele mai importante obiecte ale managementului financiar al fiecărei entități comerciale În funcție de proprietatea întreprinderii, se face distincția între capitalul propriu și capitalul împrumutat Capital propriu - valoarea totală a fondurilor întreprinderii, deținute de aceasta și utilizate de aceasta pentru a forma o anumită parte a activelor Activele constituite pe cheltuiala capitalului propriu investit in ele actioneaza sub forma activelor nete ale intreprinderii Capital împrumutat - numerar sau alte valori de proprietate atrase pentru nevoile dezvoltării întreprinderii pe o bază returnabilă și plătită În funcție de scopul utilizării în componența întreprinderii, se pot distinge următoarele tipuri de capital: productiv, împrumutat și speculativ Capital productiv - fondurile întreprinderii investite în activele sale de exploatare pentru implementarea activităților de producție și marketing Capitalul de împrumut reprezintă acea parte din suma totală de capital care este utilizată în procesul de investiții în instrumente monetare (pe termen scurt și depozite pe termen lung în băncile comerciale), precum și în instrumente de creanță (obligațiuni, certificate de depozit, cambii etc ) Capitalul speculativ caracterizează acea parte a acestuia care este utilizată în procesul de tranzacții financiare speculative (pe baza diferențelor de preț) După formele de investiție, capitalul se distinge în forme monetare, tangibile și intangibile utilizate pentru formarea capitalului autorizat al întreprinderii Investiția de capital în aceste forme este permisă de lege la crearea de noi întreprinderi, mărind volumul fondurilor lor autorizate Dupa obiectul investitiei se disting formele principale si circulante ale capitalului intreprinderii Capitalul fix reprezintă fondurile investite în toate tipurile de active imobilizate ale sale, și nu numai în active fixe Capitalul de lucru este fondurile investite de întreprindere în active circulante În funcție de etapele de circulație, capitalul unei întreprinderi se distinge în forme monetare, de producție și de mărfuri După formele de proprietate, se disting capitalul privat și capitalul de stat investit în întreprindere în procesul de formare a capitalului său autorizat Conform formelor organizatorice și juridice de activitate, capitalul este împărțit în capital social (capitalul întreprinderilor create sub formă de societăți pe acțiuni), capital social (capitalul întreprinderilor partenere - societăți cu răspundere limitată) și capital individual (capitalul capitalul întreprinderilor individuale, al întreprinderilor familiale etc ) După natura utilizării în procesul economic, se disting tipurile de capital circulant și nefuncțional Capitalul de rulment este capitalul care este direct implicat în generarea de venituri și asigurarea activităților de exploatare, investiții și financiare ale întreprinderii Capital nefuncțional (sau „mort”) - fonduri investite în active care nu participă la implementarea diferitelor tipuri de activități economice ale întreprinderii și la formarea veniturilor acesteia După natura utilizării de către proprietari, se disting capitalul consumat („mănâncă”) și capitalul acumulat (reinvestit) Capitalul consumat, după distribuirea lui în scop de consum, pierde funcţiile capitalului Reprezintă dezinvestirea unei întreprinderi efectuată în scop de consum (retragerea unei părți din capital din active imobilizate și curente în vederea plății de dividende, dobânzi, satisfacerea nevoilor sociale de personal etc ) Capitalul acumulat caracterizează diferite forme de creștere a acestuia în procesul de capitalizare a profitului, plăți de dividende etc După sursele de atracție, se disting capitalul național (intern) și cel străin investit în întreprinderi În procesul de circulație, capitalul unei întreprinderi trece prin trei etape În prima etapă, capitalul în numerar este investit în active operaționale (curente și imobilizate), transformându-se astfel într-o formă productivă În a doua etapă, capitalul productiv este transformat într-o formă de marfă în procesul de fabricare a produselor În a treia etapă, capitalul marfă, pe măsură ce bunurile și serviciile produse sunt vândute, este convertit în capital monetar Durata medie a cifrei de afaceri a capitalului întreprinderii este caracterizată de perioada cifrei de afaceri a acesteia în zile (luni, ani) Acest indicator poate fi exprimat și prin numărul de cifre de afaceri din perioada analizată Clasificarea și caracteristicile funcționării capitalului unei întreprinderi permit gestionarea mai intenționată a eficienței formării și utilizării acesteia Capitalul propriu - baza economică a activităților întreprinderilor Fondurile proprii reprezintă baza economică a tuturor entităților de afaceri Ele predomină în sursele de formare a activelor fixe ale întreprinderilor și organizațiilor Entitățile comerciale trebuie, în anumite sume, să participe cu fonduri proprii la plata bunurilor Sume importante din fonduri proprii sunt cheltuite pentru formarea personalului, stimulente materiale pentru angajați, satisfacerea nevoilor sociale ale echipei, reparații majore și alte nevoi ale întreprinderilor Resursele financiare proprii oferă întreprinderilor independență operațională și economică, creează condiții pentru dezvoltarea economică și socială pe principiile contabilității integrale a costurilor și autofinanțării Fondurile proprii ale întreprinderilor acționează sub formă de fonduri (statutare, suplimentare, de rezervă), profit reportat și alte rezerve Fond statutar Sursele de formare a capitalului autorizat pot fi: • pentru întreprinderile de stat - bugetul; mijloace de fonduri speciale; cladiri, structuri, utilaje etc primite cu titlu gratuit, care le sunt atribuite sub forma unui fond autorizat; • pentru întreprinderile private - fondurile proprietarului, bunurile materiale, drepturile de proprietate; • pentru societatile pe actiuni - aporturile actionarilor care constituie fondul lor pe actiuni Fondul statutar al unei societăți pe acțiuni este format dintr-un anumit număr de acțiuni ordinare, al căror număr este prevăzut de statutul acesteia În conformitate cu Codul civil al Republicii Belarus, capitalul autorizat al unei societăți pe acțiuni include doar valoarea nominală a acțiunilor achiziționate de acționari Acțiunile emise de societate, dar neplătite de către acționari, nu pot fi incluse în fondul autorizat Fondul statutar include și valoarea proprietății transferate de fondatori către societate Acestea sunt clădiri, structuri, echipamente și alte active materiale, valori mobiliare, numerar O contribuție la fondul statutar poate lua forma unor drepturi de proprietate de utilizare a terenurilor, apei, resurselor naturale, proprietății intelectuale etc Pentru eficientizarea relațiilor de proprietate se efectuează o examinare a fiabilității evaluării proprietății efectuate sub forma unei contribuții nemonetare la capitalul autorizat al unei persoane juridice Examinarea fiabilității evaluării proprietății și drepturilor de proprietate în capitalul autorizat al întreprinderii se efectuează fără greșeală, dacă ponderea proprietății statului în capitalul autorizat este de cel puțin %, la solicitarea organului care înregistrează actul juridic entitate, prin decizie a fondatorilor (participanților) întreprinderii Valoarea capitalului autorizat în înființarea unei societăți pe acțiuni trebuie distribuită integral între fondatori La momentul înființării unei societăți pe acțiuni, nu este permisă deținerea de acțiuni pentru subscriere deschisă, adică vânzarea publică Toate acțiunile trebuie distribuite integral între fondatori Acțiunile care fac parte integrantă din fondul statutar sunt plătite după cum urmează Jumătate din acțiuni sunt plătibile până la înregistrarea societății pe acțiuni A doua parte trebuie plătită în primul an de funcționare al companiei Consiliul de Administrație adoptă cerințe specifice pentru acționari în ceea ce privește termenii și sumele contribuțiilor pentru partea neachitată a acțiunilor Dacă în cursul anului fondul statutar nu este achitat integral, adunarea acționarilor în termen de trei luni este obligată să anunțe reducerea fondului statutar sau lichidarea societății O societate pe acțiuni are dreptul de a achiziționa acțiuni emise anterior de la acționarii săi numai după plata integrală a fondului statutar și finalizarea formării fondului de rezervă Astfel de acțiuni sunt răscumpărate pentru contul de capital al societății pe acțiuni, dar cu condiția ca valoarea activelor nete să nu fie mai mică decât valoarea totală a fondului autorizat și a fondului de rezervă Pentru a determina valoarea activelor nete, pasivele existente sunt excluse din valoarea totală a activelor, cu excepția pasivelor pe acțiuni Mărimea inițială a fondului autorizat este determinată de fondatori la crearea unei societăți pe acțiuni În cursul funcționării sale, fondul autorizat poate crește ca urmare a creșterii profiturilor sau a contribuțiilor suplimentare ale fondatorilor și poate scădea odată cu scăderea profitului O modificare a fondului statutar într-o direcție sau alta are loc numai pe baza unei hotărâri a adunării generale cu majoritate simplă de voturi după înregistrarea la organele de stat de o nouă dimensiune a fondului statutar O majorare a capitalului autorizat poate fi efectuată numai după plata integrală a sumei sale anunțate inițial În cazul în care, în baza rezultatelor unui audit al celui de-al doilea și următorii ani de funcționare al unei societăți pe acțiuni, se constată că valoarea activului net al societății este mai mică decât capitalul său autorizat, adunarea acționarilor este obligată să anunțe reducerea acestuia Dacă activul net nu depășește jumătate din capitalul autorizat vărsat, atunci în adunarea generală extraordinară se decide problema lichidării societății O majorare a capitalului autorizat se poate face fie prin emiterea de noi actiuni, fie prin majorarea valorii nominale a actiunilor emise Reducerea fondului statutar se realizează ca urmare a scăderii valorii nominale a acțiunilor sau a răscumpărării unei părți din acestea Capitalul autorizat al unei societăți pe acțiuni poate fi redus prin răscumpărarea propriilor acțiuni, precum și excluderea acționarilor și restituirea aporturilor acestora, prin reducerea sumei subscrierii la valoarea efectiv plătită a acțiunilor în cazul unei scăderi a aporturilor sau valoarea nominală a acțiunilor la aducerea mărimii fondului autorizat la valoarea activului net Fondul de rezervă este creat în procesul de repartizare a profitului net al societăţii pe acţiuni Mărimea acestuia este prevăzută de statutul companiei, dar nu mai puțin de % din fondul de navlosire Procedura de constituire și utilizare a fondului de rezervă este stabilită de statutul societății pe acțiuni Sumele specifice ale deducerilor din profit la fondul de rezervă sunt stabilite de adunarea generală a acționarilor, dar nu mai puțin de % din profitul net al societății Formarea și completarea fondului de rezervă are loc prin deduceri anuale până la formarea sumei minime necesare Fondul de rezervă este destinat să acopere pierderile comerciale neprevăzute ale societății pe acțiuni Dacă există o lipsă de profit net, dobânda la obligațiuni și dividendele la acțiunile privilegiate sunt plătite pe cheltuiala fondului de rezervă Fondul de rezervă poate fi utilizat pentru răscumpărarea acțiunilor în lipsa altor fonduri Un fond suplimentar este una dintre formele de manifestare a fondurilor proprii în condițiile pieței Majorările de fond includ: • cresterea valorii activelor imobilizate si circulante ca urmare a reevaluarii efectuate in conditiile legii; • cuantumul diferenței dintre vânzarea și valoarea nominală a acțiunilor primite în procesul de constituire a fondului statutar al unei societăți pe acțiuni (când societatea este înființată, cu o majorare ulterioară a fondului statutar prin vânzarea de acțiuni la un preț care depășește valoarea nominală); • valori monetare și materiale primite gratuit în scopuri de producție; • chitanțe pentru reaprovizionarea capitalului de lucru Conectarea surselor proprii de investiții de capital pentru mijloacele fixe acceptate în exploatare în cazuri de finalizare, utilaje suplimentare, reconstrucție mijloace fixe etc Reducerea fondului suplimentar are loc atunci când fondurile fondului suplimentar sunt direcționate spre creșterea fondului autorizat în conformitate cu procedura stabilită, rambursarea pierderii identificate prin rezultatele activității organizației țiune pe an Pe parcursul anului de raportare, organizația poate reduce fondul suplimentar la anularea sumei sale corespunzătoare pentru a identifica rezultatul financiar din cedarea activelor imobilizate care au fost anterior reevaluate în modul prescris Întreprinderile și organizațiile Uniunii Republicană a Societăților de Consum (Belkoopsoyuz) ca parte a fondului suplimentar iau în considerare Fondul pentru reaprovizionarea capitalului de lucru propriu și Fondul pentru finanțarea bazei materiale și tehnice Profitul la întreprinderile de toate formele organizatorice și juridice se formează ca diferență între încasările din vânzarea produselor (lucrări, servicii) minus taxele relevante, precum și între costul mărfurilor vândute, al produselor (lucrărilor și serviciilor), al managementului costuri și costuri de vânzare Veniturile din alte operațiuni de exploatare și neexploatare se adaugă la profitul primit Totodată, profitul nedistribuit se reflectă în raport ca sold al profitului după acumularea impozitelor și taxelor din profit în condițiile legii și este pus la dispoziția întreprinderii Această parte a profitului este destinată valorificării, adică reinvestirii în dezvoltarea producției După conţinutul său economic, este una dintre formele rezervei resurselor financiare proprii ale întreprinderii, care asigură dezvoltarea producţiei acesteia în perioada următoare Valoarea fondurilor proprii ale întreprinderii formează activul net al acesteia Din punct de vedere teoretic, activele nete sunt suma activelor imobilizate și a capitalului de lucru net Fondul de rulment net este diferența dintre activele curente și pasivele curente Fondul de rulment net (fondul de lucru net, capitalul de exploatare, capitalul de rulment propriu) este necesar pentru a acoperi cel puțin necesarul minim de stocuri al întreprinderii Procedura de determinare a valorii activelor nete este stabilită de Ministerul Finanțelor al Republicii Belarus Valoarea activelor nete se determină prin scăderea din valoarea activelor întreprinderii acceptată pentru calcul, a valorii pasivelor acesteia acceptate pentru calcul (Tabelul ) Tabelul Calculul valorii activelor nete ale întreprinderii Număr articol Numele indicatorului Codurile liniilor de bilanţ La începutul anului de raportare La sfârşitul anului de raportare Active - total (totalurile liniilor - ) Mijloace fixe Imobilizari necorporale Investiții în active imobilizate Stocuri si costuri + + Produse și mărfuri finite Mărfuri expediate Conturi de creanță - Investiții financiare Cash Alte active Datorii - total (total rânduri - ) + + Finanțare direcționată Fonduri împrumutate + Conturi de plătit Provizioane pentru cheltuieli viitoare Venituri amânate Alte datorii Valoarea activului net (linia - - linia ) + Valoarea activelor nete caracterizează valoarea capitalului propriu Este prezentat pentru referință la rândul din Raportul privind circulația surselor de fonduri proprii (formularul ) În actele legislative ale Republicii Belarus, activele nete sunt acceptate ca criteriu care caracterizează starea fondului statutar Astfel, conform Codului civil, Decretul prezidențial nr din martie „Cu privire la eficientizarea înregistrării de stat și lichidării (încetarea activității) entităților comerciale” (modificat nr din noiembrie ), dacă la La sfârșitul celui de-al doilea și al fiecărui exercițiu financiar următor, valoarea activelor nete ale organizației va fi mai mică decât mărimea capitalului autorizat, fondatorul este obligat să reducă capitalul autorizat în conformitate cu procedura stabilită Dacă valoarea activelor nete devine mai mică decât suma determinată de lege, întreprinderea este supusă lichidării O excepție de la regulă o reprezintă parteneriatele în general În conformitate cu paragraful Art C civ , dacă, ca urmare a pierderilor suferite de societate, valoarea activelor sale nete devine mai mică decât mărimea fondului său statutar, profitul primit de societate nu se distribuie între participanți până la valoarea de activele nete depășesc dimensiunea fondului statutar Societăţile pe acţiuni, conform paragrafului al art C civ , nu este în drept să declare și să plătească dividende dacă valoarea activului net este mai mică decât fondurile de rezervă autorizate sau devine mai mică decât mărimea acestora ca urmare a plății dividendelor Metodologia de calcul a activelor nete pentru persoanele juridice (cu excepția băncilor) este determinată de Decretul nr al Ministerului Finanțelor din ianuarie Capitalul împrumutat, rolul său în finanțarea activităților întreprinderii, prețul de atracție Activitatea financiară eficientă a întreprinderii este imposibilă fără atragerea constantă a fondurilor împrumutate Utilizarea capitalului împrumutat permite Permite extinderea semnificativă a volumului activității economice a organizației, asigurarea unei utilizări mai eficiente a capitalului propriu și, în cele din urmă, creșterea valorii de piață a întreprinderii Deși baza oricărei afaceri este capitalul propriu, la întreprinderile dintr-un număr de sectoare ale economiei, cantitatea de fonduri împrumutate utilizate depășește semnificativ valoarea capitalului propriu În acest sens, gestionarea atragerii și utilizării efective a fondurilor împrumutate este una dintre cele mai importante funcții ale managementului financiar, care vizează asigurarea obținerii unor rezultate finale înalte ale activității economice a întreprinderii Capitalul împrumutat utilizat de întreprindere caracterizează în total volumul obligațiilor sale financiare (valoarea totală a datoriei) Activitatea unei întreprinderi (organizație) este indisolubil legată de funcționarea pieței de credit Creditorii și debitorii sunt participanți direcți la tranzacțiile financiare de pe piața de credit Principala caracteristică a mecanismului de funcționare a pieței de credit este că prețul instrumentelor de credit care circulă pe aceasta este rata dobânzii pentru credit În funcție de formele de circulație a instrumentelor de credit individuale pe piața de credit, rata dobânzii pentru un împrumut poate îmbrăca diferite forme - dobândă de credit, dobândă de depozit, dobândă interbancară, dobândă de scont etc Diferă prin nivelul lor, aceste tipuri de dobândă pentru un credit nu-i schimba esenta, fiind pretul resurselor de credit Cu toate acestea, în componența unor astfel de tipuri de prețuri pentru resursele de credit, rata de actualizare a Băncii Naționale joacă rolul principal, a cărei dinamică determină influența altor componente ale prețului asupra activelor monetare oferite spre vânzare Rata de actualizare a Băncii Naționale este un indicator reglementat de stat Această reglementare se realizează pe baza factorilor macroeconomici în conformitate cu politica financiară a statului Mecanismul de autoreglementare a pieței nivelul dobânzii pentru un împrumut este construit luând în considerare alți factori, dintre care principalii sunt: • rata de actualizare stabilită de Banca Naţională Este indicatorul normativ minim al formării nivelului prețului pentru resursele de credit în timpul vânzării acestora; • rata prognozată a inflaţiei Ținând cont de acest factor, eventuala pierdere de venit real a vânzătorilor de resurse de credit este compensată sub forma nivelului primei de inflație; • nivelul riscului de credit Caracterizează riscul de nerambursare (sau rambursare prematură) de către împrumutat a împrumutului primit și suma condiționată a dobânzii aferente acestuia Nivelul riscului de credit, la rândul său, este determinat de mulți factori, printre care rolul cel mai important îl joacă bonitatea și solvabilitatea împrumutatului, reputația sa de afaceri și forma garanției împrumutului Riscul de credit este de obicei recuperat sub forma unei prime de risc; • nivelul de lichiditate al creditului Se caracterizează prin termenul împrumutului și se rambursează sub forma unei prime de lichiditate; • nivelul marjei Reprezintă diferența dintre nivelurile prețurilor vânzării și achiziționării resurselor de credit de către o bancă sau altă instituție financiară Marja este destinată să acopere costurile de exploatare, să plătească plățile de impozite și să genereze profituri din activitățile de creditare ale vânzătorului de resurse de credit Luând în considerare principalii factori enumerați, prețul de ofertă al instrumentelor monetare și a altor instrumente de credit pe piața de credit este format de vânzătorul acestora în mod diferențiat pentru fiecare împrumut specific, după următorul model: TsPK \u d SUA + IP + PR + PL + m, unde CPC - nivelul dobânzii de credit (prețul atragerii resurselor de credit); RS - nivelul ratei actuale de actualizare a băncii centrale (Naționale); IP - nivelul primei de inflație, care este de obicei echivalat cu rata estimată a inflației; PR - uro valoarea primei de risc calculată pe baza nivelului riscului de credit pentru un anumit debitor; PL - nivelul primei pentru lichiditate, determinat de termenul împrumutului, luând în considerare evaluarea valorii viitoare a acestuia; M - nivelul marjei determinat de o anumită instituție financiară și de credit, ținând cont de specificul condițiilor de implementare a activităților sale de creditare Gestionarea atragerii fondurilor împrumutate este un proces intenționat de formare a acestora din diverse surse și sub diferite forme, în conformitate cu nevoile întreprinderii de capital împrumutat în diferite stadii de dezvoltare a acesteia Varietatea sarcinilor rezolvate în procesul acestui management determină necesitatea dezvoltării unei politici financiare speciale în acest domeniu la întreprinderile care utilizează o cantitate semnificativă de capital împrumutat Formele de strângere a fondurilor împrumutate sunt diferențiate în ceea ce privește creditul financiar (bancar), creditul de mărfuri (comercial) și alte forme Alegerea formelor de atragere a fondurilor împrumutate ale întreprinderii se realizează pe baza obiectivelor și specificului activității economice Forme și metode de atragere a fondurilor împrumutate Cele mai comune forme de împrumut în practica mondială includ: împrumuturi, leasing, factoring, franciză etc Formele, metodele, prețul capitalului și, în consecință, rezultatele obținute prin utilizarea lor diferă semnificativ unele de altele În acest sens, managerul financiar trebuie să aibă o bună înțelegere a specificului diferitelor tipuri de fonduri împrumutate, să ia o decizie cu privire la alegerea acestora, ținând cont de oportunitățile reale, de nivelul costurilor așteptate și de efectul obținut Cea mai comună formă de fonduri împrumutate este împrumutul bancar Împrumut bancar - fonduri acordate de bancă în împrumut clientului pentru utilizarea prevăzută o perioadă fixă pentru o anumită taxă Este principala formă de credit financiar Băncile comerciale îl oferă în următoarele forme principale: • un împrumut în alb (negarantat), este emis de o bancă comercială care oferă clientului servicii de decontare și numerar Deși în mod oficial este negarantată, este de fapt garantată de mărimea creanțelor companiei și a fondurilor acesteia în decontare și alte conturi în aceeași bancă Se acordă un împrumut pentru o perioadă scurtă; • credit curent (descoperire de cont) Un împrumut este de obicei acordat de o bancă contra garanției Dar această cerință este opțională La acordarea unui împrumut, banca deschide un cont curent pentru întreprindere Ia în considerare atât operațiunile de credit, cât și operațiunile de decontare Împrumutul se acordă într-o sumă care nu depășește soldul negativ maxim specificat în contractul de împrumut Alinierea încasărilor și plăților în contul curent al companiei are loc la intervale stabilite prin contract cu calculul plăților creditare; • deschiderea unei linii de credit Necesitatea unui împrumut bancar pe termen scurt poate să nu fie întotdeauna legată de condițiile specifice de utilizare a acestuia O întreprindere poate întocmi un contract de împrumut cu o bancă în avans prin deschiderea unei linii de credit Acesta definește termenii, condițiile și valoarea maximă a unui împrumut bancar, atunci când există o nevoie reală de acesta Linia de credit poate fi deschisă până la un an O caracteristică a acestui împrumut este că nu are natura unei obligații contractuale necondiționate și poate fi anulat de către bancă dacă starea financiară a întreprinderii client se înrăutățește; • credit ipotecar Poate fi obținut de la băncile specializate în acordarea de împrumuturi pe termen lung garantate cu mijloace fixe sau complexul imobiliar al întreprinderii în ansamblu În același timp, așezat- proprietatea din bancă continuă să fie utilizată de întreprindere; • Împrumut lombard Un împrumut poate fi obținut de o întreprindere împotriva gajului de active foarte lichide (facturi, obligațiuni guvernamentale pe termen scurt etc ), care sunt transferate băncii pe perioada împrumutului Valoarea împrumutului corespunde unei anumite părți din valoarea bunurilor gajate Creditul este de obicei pe termen scurt; • împrumut de consorțiu (consorțiu) Politica de creditare a băncii sau nivelul ridicat de risc nu îi permit uneori să răspundă pe deplin nevoilor întreprinderii client pentru un împrumut În acest caz, banca care deservește întreprinderea poate implica alte bănci în acordarea de împrumuturi acestui client După încheierea unui contract de împrumut cu întreprinderea client, banca care o deservește acumulează fonduri de la alte bănci și le transferă clientului, distribuind suma dobânzii la deservirea datoriei în mod corespunzător Pentru organizarea unui credit consorțial, banca lider primește un anumit comision; • alte tipuri de credit bancar Un împrumut este un mijloc „străin”, pentru utilizarea căruia trebuie să plătiți Comisionul pentru împrumut este prețul acestuia Pretul unui credit (rata dobanzii) depinde nu numai de scadenta creditului, de modalitatile de acordare a acestuia, de scopul, ci si de bonitatea clientului, de indeplinirea obligatiilor sale in perioadele anterioare Mărimea ratei anuale a dobânzii pentru un împrumut depinde de situația economică din țară, de raportul dintre cererea și oferta de resurse de credit, de politica de creditare dusă în țară Prețul unui împrumut determină oportunitatea atragerii unui împrumut Nivelul său afectează direct valoarea costurilor întreprinderii și rezultatele sale finale Prin urmare, atunci când atrage fonduri împrumutate, o întreprindere ar trebui să plece de la faptul că rata dobânzii ar trebui să fie mai mică decât efectul așteptat al investițiilor planificate (creștere a venitului, profit sau rentabilitatea prin creșterea volumului producției, îmbunătățirea calității acesteia, accelerarea cifrei de afaceri a fondurilor) Prețul unui împrumut bancar se calculează după următoarea formulă: SP ( -KN) CBK“ -RBC ' unde PPM - prețul împrumuturilor bancare,%; SP - dobânda la credit (rata dobânzii pentru un credit bancar); КН - coeficientul de impozitare; RBC - nivelul cheltuielilor pentru atragerea creditelor bancare Deoarece dobânda la un împrumut este inclusă în costul de producție, baza impozitului pe venit este redusă cu valoarea acestora Prin urmare, prețul unui împrumut bancar ar trebui redus cu valoarea ratei impozitului pe venit Deoarece profitul primit de o întreprindere din diferite tipuri de activități poate fi impozitat la rate diferite, iar profitul utilizat pentru investiții de capital și alte scopuri prevăzute de lege este în general scutit de impozit pe venit, rata de bază acceptată nu poate fi utilizată ca venit cota de impozitare Pentru a-l determina, este necesar să se împartă suma impozitului pe venit plătit la valoarea profitului Pe lângă valoarea impozitului pe venit, se iau în considerare și impozitele locale plătite din profitul net Este imposibil să adunăm mecanic cota medie de impozit pe venit și cota de impozit local, deoarece acestea sunt stabilite pentru diferite baze de impozitare Exemplul Întreprinderea pentru perioada de raportare a primit un profit în valoare de de milioane de ruble și a plătit impozit pe venit în valoare de de milioane de ruble Cota estimată a impozitului pe venit va fi , ( : ) Pe lângă plata dobânzii la un împrumut, o întreprindere poate suporta și alte costuri asociate cu obținerea unui împrumut bancar (asigurare de împrumut pe cheltuiala împrumutatului) În consecință, prețul unui împrumut bancar ar trebui majorat cu valoarea acestor cheltuieli Exemplul Datoria medie anuală a întreprinderii pentru împrumuturile bancare este de milioane de ruble, pentru care au fost plătite de milioane de ruble Alte cheltuieli - de milioane de ruble Rata medie anuală a dobânzii pentru un împrumut va fi de % ( : ), în timp ce nivelul altor cheltuieli asociate obținerii de împrumuturi va fi de - , %, sau , ( : ) În general, prețul împrumuturilor bancare pentru întreprindere va fi de , %: ( - , ) - , În consecință, pentru fiecare mie de ruble de împrumuturi bancare, întreprinderea trebuie să plătească de ruble pe an Și aceasta înseamnă că rezultatul net obținut din utilizarea a o mie de ruble de împrumuturi bancare trebuie să fie de cel puțin de ruble Fiecare rublă a creșterii utilizării împrumuturilor bancare va crește profitul întreprinderii Varietatea tipurilor de condiții pentru atragerea unui împrumut bancar determină necesitatea managementului eficient al acestui proces în întreprinderi Obiectivele și politica de atragere a capitalului împrumutat sunt precizate ținând cont de caracteristicile creditării bancare Gestionarea atracției creditelor bancare include următorii pași: • determinarea scopurilor utilizării creditului bancar atras; • evaluarea bonității proprii; • selectarea tipurilor necesare de credit bancar atractiv; • studierea și evaluarea condițiilor de împrumut bancar pe tip de împrumut (suma maximă a împrumutului; termenul limită pentru împrumut; moneda împrumutului; nivelul ratei dobânzii; tipul ratei împrumutului; condițiile de plată a dobânzii; condițiile de rambursare a principalului; formele garanției creditului); • „nivelarea” condiţiilor de creditare în procesul de încheiere a unui contract de împrumut; • asigurarea condiţiilor de utilizare eficientă a creditului bancar; • organizarea controlului asupra deservirii curente a unui credit bancar (plata dobanzii bancare); • Asigurarea rambursării (amortizării) integrale și în timp util a sumei datoriei principale aferente creditelor bancare În structura pasivelor companiei, o pondere semnificativă este ocupată de conturile de plătit, care nu este altceva decât un împrumut (comercial) pe mărfuri Esența acestui credit constă în asigurarea de către vânzător a unei întârzieri către cumpărător în achitarea facturilor pentru bunurile care i-au fost livrate Amânarea plăților pentru produsele și mărfurile livrate, de regulă, nu este însoțită de o taxă suplimentară Prin urmare, atunci când furnizorii nu oferă reduceri pentru plata anticipată a mărfurilor, costul unui astfel de credit va fi zero Totuși, pentru a stimula accelerarea plăților pentru produsele și mărfurile expediate, furnizorii pot prevedea în contractele cu cumpărătorii reduceri de la preț pentru plata anticipată sau imediată, refuzul cărora indică un profit pierdut Ca urmare, conturile de plătit își primesc prețul În acest sens, costul creditului comercial, care este dat sub forma unei plăți scurte amânate, poate fi calculat folosind următoarea formulă: TTggtl (TsS ) ( -KN) C POP unde CTC este prețul unui împrumut pe mărfuri, care este acordat pe baza unei mici plăți amânate, %; CA - cuantumul reducerii de preț la plata la timp a produselor, timp în care se acordă o plată amânată pentru produse, zile; POP - perioada de grație Determinarea prețului unei astfel de surse de finanțare este destul de dificilă, deoarece este necesar să se evalueze fiecare împrumut, care a fost emis sub forma unei scurte amânări de plată cu o reducere din prețul de vânzare al produselor în avans sau plată imediată Mărimea reducerilor de preț și durata întârzierilor pot fi diferite, ceea ce necesită calcularea valorilor medii ale acestor indicatori pentru a evalua sursa de finanțare specificată (Tabelul ) Tabelul Date inițiale pentru calcularea prețului unui împrumut pe mărfuri Furnizori Valoarea medie anuală a creditului de mărfuri, milioane de ruble Suma reducerii pentru plata in avans sau imediata, % Durata platii amanate, DN Cifre estimative gr x X gr gr x x gr Fabrica „Spartak” Fabrica „ martie” Uzina de prelucrare a carnii Total , , Datele date arată că reducerea medie pentru plata în avans sau imediată va fi de , % ( : - ), iar durata medie a amânării plății - , zile ( : ) După cum rezultă din formula prețului creditului de mărfuri, acesta trebuie redus cu factorul de impozitare, deoarece discountul neutilizat reduce profitul impozabil și valoarea impozitului pe venit Având în vedere acest lucru, prețul unui împrumut pe mărfuri va fi de , %: ( , - )( - , ) Prețul unui astfel de capital împrumutat este ascuns Pentru a lua o decizie cu privire la utilizarea acestuia, este necesar să comparați prețul unui împrumut pe mărfuri cu prețul unui împrumut bancar În cazul în care prețul unui împrumut pe mărfuri, care poate fi acordat cu o reducere pentru plata în avans sau imediată, depășește prețul unui împrumut bancar, este mai profitabil pentru o întreprindere să ia un împrumut bancar decât să folosească unul pe mărfuri În exemplul nostru, prețul mediu al unui împrumut pe mărfuri este mai mult de două ori mai mare decât prețul unui împrumut bancar - , % ( , - , ) Calculele efectuate și comparația cu prețul unui împrumut bancar mărturisesc ineficiența utilizării unui împrumut pe mărfuri Dacă întreprinderea a plătit pentru produsele furnizate imediat pe cheltuiala unui împrumut bancar și a primit o reducere de preț, atunci câștigul său anual s-ar ridica la , milioane de ruble: -( , - , ): Conturile de plătit pot fi exprimate și sub forma unui împrumut comercial, care este emis prin cambii Prețul unui astfel de credit se formează în același mod ca și prețul unui credit bancar, dar trebuie să țină cont de valoarea pierderilor din reducerea prețului pierdut în cazul în care furnizorul asigură o astfel de reducere pentru plata imediată Calculul se face după următoarea formulă: SPV(І-KN) ckk-—Gschs ' unde CCC - prețul unui împrumut comercial emis printr-un bilet la ordin,%; SPV - rata dobânzii pentru un credit cambie,%; CA - mărimea reducerii de preț pentru plata anticipată sau imediată pentru produse, exprimată în fracții zecimale Gestionarea prețului unei astfel de surse de resurse financiare înseamnă a găsi cea mai bună opțiune care vă permite să minimizați costurile asociate cu utilizarea capitalului împrumutat Exemplul La întreprindere, rata medie anuală a dobânzii pentru un împrumut cu bilet la ordin a fost de , %, iar cu plata imediată a produselor, furnizorii a căror datorie este întocmită în bilete la ordin au acordat reduceri la prețul în medie de , % În acest caz, prețul unui împrumut comercial emis prin cambii este de , %: , ( - , ) - , Aceasta înseamnă că, în ciuda acelorași rate anuale pentru împrumuturile bancare și comerciale, trebuie să se acorde preferință unui împrumut comercial, întrucât prețul unui credit comercial este cu , % mai mic decât prețul unui credit bancar ( , - , ) Dacă presupunem că datoria medie anuală emisă de bilete la ordin la întreprindere s-a ridicat la de milioane de ruble, atunci câștigul său din utilizarea unui astfel de împrumut va fi egal cu , milioane de ruble: - , : O parte semnificativă a conturilor de plătit este finanțarea gratuită a întreprinderii Acest lucru se aplică conturilor de plătit către furnizori care nu acordă o reducere suplimentară pentru plata în avans sau imediată, precum și conturilor de plătit neformalizate prin bilete la ordin în termenele stabilite prin contracte În același timp, o întreprindere poate plăti penalități semnificative pentru plata cu întârziere a conturilor de plătit furnizorilor, a bugetului pentru impozite și a deducerilor la fondurile bugetare Prețul acestor conturi de plătit se calculează ca raport dintre valoarea penalităților plătite și valoarea medie anuală a conturilor de plătit restante, exprimată ca procent În practică, de regulă, dobânda anuală pentru un credit comercial este mai mare decât pentru un credit bancar În acest sens, un credit comercial este utilizat în cazurile în care nu este posibilă atragerea unui credit bancar, ghidându-se după avantajele și dezavantajele acestuia Avantajul unui împrumut comercial este posibilitatea de a conveni asupra prețului acestuia, reduceri pentru plata anticipată a valorilor oferite, disponibilitatea unor mari oportunități pentru obținerea acestuia și relativa ușurință de înregistrare La fel de importantă este și capacitatea de a dispune liber de aceste resurse etc Dezavantajul acestui împrumut este prețul ridicat al atracției sale Leasingul este una dintre formele progresive de împrumut Este o metodă de a împrumuta unei întreprinderi prin furnizarea de active fixe contra cost Leasingul poate fi asigurat de producătorii acestui echipament sau zăpadă firme de leasing dializate, companii, banci Obiectul leasingului îl constituie toate tipurile de proprietate: imobile (cladiri, structuri, terenuri imprumutate), precum si utilaje, utilaje, vehicule Toate operațiunile de leasing se desfășoară pe baza unui acord încheiat între participanții acestora Acordul reglementează drepturile și obligațiile părților la operațiuni de leasing, determină condițiile de închiriere a mijloacelor fixe: volumul, tipurile, termenele de plată pentru prestarea serviciilor de leasing Leasingul este împărțit în două tipuri: operațional - leasing cu rambursare integrală - și financiar - leasing cu rambursare parțială Leasingul operațional include toate tranzacțiile în care costurile locatorului (locatorului) asociate cu achiziționarea proprietății închiriate sunt achitate parțial pe perioada inițială a leasingului Leasingul operational are urmatoarele caracteristici: • locatorul nu se așteaptă să-și acopere toate costurile din veniturile unui singur locatar (locatar); • termenii contractului de închiriere nu acoperă amortizarea fizică completă a proprietății; • riscul de deteriorare sau pierdere a proprietății revine în primul rând locatorului; • la sfârşitul perioadei stabilite, proprietatea este restituită locatorului, care o vinde sau o închiriază altui client Leasingul operațional include: rating - închirierea pe termen scurt a proprietății de la o zi la un an; coafură - închiriere pe termen mediu de la unu la trei ani Aceste operațiuni presupun transferul repetat de echipamente standard de la un chiriaș la altul Leasingul financiar prevede plata pe durata contractului de leasing a unei sume fixe de chirie suficienta pentru a amortiza integral utilajele si echipamentele, capabile sa ii asigure un profit fix Leasingul în practica mondială este considerat una dintre cele mai eficiente forme de finanțare principală fondurilor, perfecţionarea continuă a acestora, modernizarea, care asigură dezvoltarea tehnică a producţiei Locatorul, în calitate de proprietar al mijloacelor fixe, se așteaptă să primească chirie pentru utilizarea acestora Totodata, fiind proprietarul capitalului investit in aceste valori, el cere si dobanda la valoarea acestui capital Locatarul, la rândul său, primește dreptul de a dobândi acest obiect Pentru a lua decizia corectă cu privire la forma de strângere a fondurilor împrumutate sub formă de leasing, este necesar să se calculeze suma plății pentru serviciile de leasing, să se determine rata anuală reală a dobânzii și să o compare cu ratele împrumuturilor bancare În practica mondială, în aceste scopuri sunt utilizate două metode de calcul: metoda de calcul simplă și metoda de actualizare Prima metodă de calcul se distinge prin simplitate și, în același timp, precizie ridicată Esența sa constă în faptul că, pe baza datelor privind costul inițial al obiectului, au stabilit contribuții anuale (pentru achitarea costului obiectului), precum și rata dobânzii la capitalul investit în aceste valori de către locatorului, se calculează valoarea medie a datoriilor și a cheltuielilor pentru serviciile de leasing achiziționate Exemplul În conformitate cu contractul de leasing financiar, compania primește active fixe în valoare de de milioane de ruble timp de ani, rata pentru serviciile de leasing este de % Cheltuieli suplimentare acceptate pentru plată - în valoare de de milioane de ruble anual Rambursarea valorii totale a mijloacelor fixe se stabileste in rate egale o data pe an Pentru a calcula suma totală a plăților anuale pentru serviciile de leasing, este necesar să se determine costul obiectului achiziționat, care este redus cu valoarea contribuțiilor anuale În exemplul nostru, această sumă este de de milioane de ruble ( : ) În acest caz, se va ridica la de milioane de ruble pentru primul an și la de milioane de ruble pentru al doilea ( - ), pentru al treilea - de milioane de ruble ( - ), pentru al patrulea - de milioane de ruble ( - ), pentru al cincilea - de milioane de ruble ( - ) Apoi, datoria medie anuală este calculată împărțind jumătate din valoarea fondurilor la , care va fi de de milioane de ruble ( : : ) Costul total al obiectului este ajustat anual cu această sumă Astfel, datoria medie pentru primul an va fi de de milioane de ruble ( - ), pentru al doilea an - milioane de ruble ( - ), pentru al treilea - de milioane de ruble ( - ), pentru al patrulea - de milioane de ruble ( - ), virgulă - de milioane de ruble ( - ) Datoria medie este baza de calcul a sumei dobânzii la capitalul investit de locator La o rată de %, aceste sume vor fi: pentru primul an - de milioane de ruble ( x , ); pentru al doilea an - milioane de ruble ( x , ); pentru al treilea an - de milioane de ruble ( x , ); pentru al patrulea an - de milioane de ruble ( x , ); pentru al cincilea an - de milioane de ruble ( x , ) Datorită scăderii datoriei medii (rambursarea plăților), cuantumul dobânzii se reduce anual Pe baza însumării dobânzii și a cheltuielilor suplimentare, obținem o datorie totală, adică valoarea plăților de leasing pentru fiecare an și, în general, pentru întreaga perioadă de leasing financiar, este de milioane de ruble (( + + ) + ( + ) + ( + ) + ( + ) + ( + ) + + ) Acest calcul din motive de claritate este prezentat sub forma unui tabel Tabelul Calculul plății pentru leasing financiar, milioane de ruble Anul Valoarea proprietăţii Datoria medie Rată anuală Dobândă Alte cheltuieli Datoria totală zoo nd zoo rd zoo th grădina zoologică th grădina zoologică Total ianuarie Pentru a determina nivelul ratei anuale a dobânzii pentru serviciile de leasing, este necesar să se atribuie valoarea totală a dobânzii acumulate și alte cheltuieli costului obiectului de leasing și să se împartă la perioada de leasing În exemplul nostru, rata anuală a dobânzii (prețul de leasing va fi de , %) este:' + : ' Prețul serviciilor de leasing poate fi calculat și pe baza ratei plăților de leasing conform formulei (LP-NA) ( -KN) -UZ unde CFL este prețul leasingului financiar,%; LP - suma anuală a plăților de leasing,%; NA - rata anuală de amortizare a activelor dobândite în leasing,%; КН - coeficientul de impozitare; UZ - nivelul costurilor pentru achiziționarea de active în leasing financiar la valoarea acestor active, exprimat în fracțiuni zecimale Exemplul Datoria medie anuală a organizației față de locator este de de milioane de ruble Valoarea contractuală a obiectului de leasing este de de milioane de ruble Plata anuală de leasing conform contractului este de %, iar rata anuală de amortizare este de % din costul bunului închiriat Cheltuielile pentru achiziționarea de active în leasing financiar, care nu sunt incluse în rata de leasing, se ridică la de milioane de ruble pe o bază anuală ( , ) Coeficientul de impozitare este - , Prețul leasingului financiar în acest caz va fi egal cu , %: ( - , ) ( - , ) - , Prețul leasingului financiar nu trebuie să depășească prețul unui împrumut bancar emis pentru aceeași perioadă În caz contrar, va fi mai profitabil pentru întreprindere să finanțeze investițiile de capital printr-un împrumut bancar Fiecare operațiune de leasing trebuie luată în considerare separat, întrucât condițiile specifice stipulate în contract (timpul, forma de leasing, cuantumul plății, dobânzile etc ), depinde de eficiența utilizării acestor resurse Experiența mondială arată că această formă de credit are atât avantaje, cât și dezavantaje Avantajele leasingului includ: • posibilitatea achiziţionării şi modernizarii mijloacelor fixe chiar dacă întreprinderea nu dispune de resursele corespunzătoare; • leasingul creează condiţii pentru o utilizare mai eficientă a fondurilor, reducerea cifrei de afaceri a acestora şi extinderea oportunităţilor de dezvoltare a activităţii economice, sporind rentabilitatea acesteia; • leasingul extinde posibilitatea de reînnoire constantă a parcului de mașini prin închirierea unor tipuri de echipamente mai moderne, performante, eliberând în același timp locatarul de costurile asociate vânzării mijloacelor fixe învechite, mașinilor, uneltelor etc ; • plățile de leasing sunt incluse în costul de producție, ceea ce reduce valoarea profitului și, în consecință, baza impozabilă; • părțile la contractul de leasing pot stabili orice cotă de amortizare accelerată, actualizând astfel cât mai curând posibil mijloacele fixe Utilizarea deprecierii accelerate vă permite, de asemenea, să obțineți economii semnificative la plata impozitului pe proprietate; • în cazul în care obiectul este importat de către locator (locator) și plățile de leasing sunt plătite în valută străină (cu permisiunea Băncii Naționale a Republicii Belarus), partea din câștigurile valutare ale locatarului (chiriașului) care intră în neplata plăților de leasing este scutită de vânzarea obligatorie la bursă și valută; • Leasingul este o metodă de reducere a riscurilor financiare pentru o bancă comercială Prin păstrarea dreptului de proprietate asupra obiectului închiriat, banca reduce riscurile de nereturnare a fondurilor investite și de plată a dobânzilor asupra acestora și primește o garanție ridicată de rambursare a sumelor principale ale datoriilor prin vânzarea finală a proprietății închiriate Aceste caracteristici fac din leasing o formă atractivă de investiție Calculele arată că eficiența tranzacțiilor de leasing pentru clienți poate fi cu - % mai mare față de creditarea tradițională Leasingul bancar a căpătat o relevanță deosebită după ce, în , băncilor li s-a oferit posibilitatea de a achiziționa active fixe pentru transferul ulterior al resurselor împrumutate în leasing În anumite circumstanțe, leasingul bancar are avantaje față de leasingul oferit de companiile de leasing În primul rând, rata de leasing pentru leasingul bancar este mai mică decât cea a societăților de leasing prin marja acestora din urmă În al doilea rând, compania de leasing are costuri generale semnificativ mai mari în comparație cu departamentul de operațiuni de leasing al băncii În al treilea rând, eficiența leasingului într-o bancă este mai mare, deoarece lipsește o verigă intermediară - creditarea unei companii de leasing În al patrulea rând, leasingul bancar poate fi mai ușor în ceea ce privește securitatea suplimentară pentru o tranzacție de leasing Înregistrarea unei astfel de garanții este dreptul băncii, și nu obligația acesteia, în timp ce prezența garanțiilor suplimentare la împrumutul unei companii de leasing este o condiție prealabilă propusă de o bancă comercială Principalele dezavantaje ale leasingului sunt: • nivelul ridicat al prețurilor pentru serviciile de leasing; • grad înalt de responsabilitate a locatarului în cazul încălcării termenilor contractului Locatorul are dreptul de a cere restituirea imediată a mijloacelor fixe, de a accelera plata chiriei, de a încasa amenzi pentru deteriorarea acestor bunuri, de întârziere la plata serviciilor de leasing Forme alternative de împrumut Factoring, franciza și forfaiting sunt forme alternative de împrumut Factoringul este dobândirea de la furnizor a dreptului de a primi plata de la plătitor pentru articolele de inventar livrate, lucrările efectuate sau serviciile prestate Operațiunile de factoring sunt efectuate de bănci sau departamente de factoring create de acestea Băncile (departamentele de factoring) încheie acorduri tripartite pe perioadă determinată cu furnizorii și plătitorii, conform cărora garantează plata facturilor furnizorilor emise acestor plătitori prin factoring Astfel, banca (societatea de factoring) eliberează întreprinderile de obligația de a încasa datorii (trecute, prezente, viitoare), garantează fluxul de resurse de numerar, lichiditatea financiară de reglementare Prin urmare, factoring-ul acționează ca o formă alternativă de credit pe termen scurt, asigurând continuitatea întreprinderii Pentru implementarea unei astfel de operațiuni, banca (firma) percepe vânzătorului un anumit comision (de obicei ca procent din suma plății) Avand in vedere ca operatiunile de factoring sunt riscante, banca (firma factor) are o abordare diferentiata a implementarii acestora si diferentiaza ratele comisioanelor, tinand cont de solvabilitatea cumparatorului produsului si de termenele stipulate pentru plata acestuia Costurile întreprinderilor pentru utilizarea fondurilor factoriale sunt incluse în costurile acestora Determinarea eficacității acestora este dificilă din cauza imposibilității calculării cu exactitate a nivelului de risc și a pierderilor pe care le pot suporta producătorii în cazul rambursării în timp util a datoriilor pentru produsele livrate În acest sens, compararea volumului costurilor pentru serviciile de factoring cu efectul utilizării acestora nu ar trebui să se limiteze doar la costurile directe (comisionarii) pentru achiziționarea acestor servicii Trebuie avute în vedere și alte rezultate ale accelerării cifrei de afaceri a fondurilor, precum și consecințele îndeplinirii la timp a propriilor obligații față de buget, bancă, furnizori etc Pentru a determina indicatorul nivelului de acoperire a obligațiilor de către resurse monetare, se recomandă utilizarea datelor medii pentru perioada anterioară și compararea acestora cu fondurile primite ca urmare a factoring-ului Exemplul Durata medie de plată a facturilor (de la expedierea produselor) - de zile Factorizarea vă permite să o reduceți la zile Fără utilizarea factoring-ului, compania reușește să se mobilizeze în zile de milioane de ruble și folosind factoring - de milioane de ruble Valoarea pasivelor curente atribuibile acestei perioade de la producător este de de milioane de ruble Daca firma nu foloseste servicii de factoring, atunci va trebui sa atraga un credit bancar pe o perioada de de zile ( - ) în valoare de de milioane de ruble ( - ) Cu o rată anuală de împrumut bancar de %, întreprinderea va fi obligată să planifice fonduri pentru a plăti , milioane de ruble pentru utilizarea sa ( x %: x ) În plus, pentru acordarea unui împrumut, va fi necesar să plătiți un comision băncii - , %, care se va ridica la milion de ruble Astfel, întreprinderea va trebui să plătească , milioane de ruble pentru atragerea unui împrumut ( , + ) Compania va plăti , milioane de ruble pentru serviciile de factoring ( , % • : ) Economiile directe ale întreprinderii din utilizarea factoring-ului se vor ridica la , milioane de ruble ( , - , ) O variantă a factoring-ului este forfaitingul, care este utilizat în principal în activitatea economică externă a întreprinderilor, în așezările legate de exporturi și importuri Dacă factoringul este utilizat în decontările curente cu un nivel de risc relativ scăzut, atunci forfaitingul acoperă decontări pe termen lung (de la la ani) cu anumiți debitori Serviciile de forfaiting sunt furnizate de o bancă sau firme speciale de forfaiting care percep, pe lângă taxa stabilită, un comision Multe entități independente sunt implicate în cifra de afaceri forfaiting: • vânzător de datorii (organizații, bănci, firme de confiscare, alte persoane juridice și persoane fizice care dețin cambii); • forfatarea firmelor care cumpără aceste datorii; • firme intermediare de forfaiting; • debitori; • entitati care asigura plata datoriilor clientilor Obiectul principal al forfaitării sunt facturile care sunt vândute firmelor de forfaitare Recent, în practica mondială a fost folosită o metodă destul de specifică de extindere a capacităților financiare și economice ale antreprenorilor individuali Acesta acționează sub formă de servicii de franciză pe care firmele de renume le oferă altor entități comerciale Aceste servicii sunt furnizate sub forma vânzării (transferului) unui nume de marcă, tehnologii noi, metode de management, organizare de marketing, producție, servicii de know-how etc Această formă se numește franciză și asigură succesul firmelor noi și existente Pentru serviciile de franciză se percepe o anumită taxă (sub formă de procent din profit sau volumul vânzărilor) Ca toate formele de capital împrumutat, aceste servicii sunt furnizate pentru utilizare de către cumpărător pe perioada specificată în contract Răspândirea francizei asigură crearea și dezvoltarea firmelor, organizațiilor și vă permite să obțineți un anumit succes pe piețele interne și externe, permite entităților de afaceri, chiar și cu resurse proprii nesemnificative și experiență de management insuficientă, să își extindă activitățile Funcționarea organizației sub o marcă cunoscută, utilizarea rețetelor moderne de franciză, tehnologiilor, formelor de organizare a producției, marketingului aduce rezultate pozitive Formele de mai sus, atât de capital propriu, cât și de capital împrumutat au un preț propriu, care trebuie luat în considerare la alegerea structurii optime pentru formarea surselor de către fiecare entitate de afaceri Efectul pârghiei financiare Levierul financiar trebuie considerat ca un instrument economic important, a cărui utilizare permite, cu o structură rațională a capitalului, nivelul costurilor pentru formarea acestuia, să influențeze pozitiv rezultatele financiare ale unei entități economice Utilizarea pârghiei financiare este de a atrage fonduri împrumutate pentru a finanța activitățile întreprinderii în condiții favorabile Acest lucru extinde oportunitățile financiare pentru dezvoltarea întreprinderii, în unele cazuri permite reducerea costului de acumulare a resurselor necesare, respectiv creșterea cantității de profit și a profitabilității producției Creșterea rentabilității capitalului propriu, obținută prin utilizarea unui împrumut, în ciuda plății acestuia, se numește efect de levier financiar Se calculează după formula EGF=[ER( -KN)-SP] ZK:SK, unde EFR este efectul efectului de levier financiar; ER - profitabilitatea economică a capitalului investit înainte de impozitare (raportul dintre valoarea profitului și valoarea medie anuală a întregului capital investit); KN - coeficient de impozitare (raportul dintre valoarea impozitelor și valoarea profitului); SP - rata medie de decontare a dobânzii la împrumut (dobânda la împrumuturi); ZK - capital împrumutat; SC - capitaluri proprii Rata dobânzii specificată în contractul de împrumut nu poate fi luată ca dobândă medie calculată pentru un împrumut, deoarece la aceeași rată a dobânzii pentru împrumuturi și o rotație diferită a împrumutului, rata medie calculată va fi mai mică acolo unde rulajul creditului este mai rapid Efectul pârghiei financiare arată cu cât de procente crește randamentul capitalului propriu (RSC) prin atragerea de fonduri împrumutate în cifra de afaceri a întreprinderii Apare în cazurile în care rentabilitatea economică a capitalului este mai mare decât dobânda împrumutului Efectul pârghiei financiare constă din două componente: • diferența dintre rentabilitatea capitalului investit după impozitare și rata dobânzii la credit [ER ( -KN)-SP]; • levierul levierului financiar, adică raportul SC/SC Un EGF pozitiv apare dacă ER ( - K) - SP > De exemplu, rentabilitatea capitalului investit după impozitare este de %, în timp ce rata dobânzii pentru resursele de credit este de % Diferența dintre costul capitalului împrumutat și cel alocat va crește randamentul capitalului propriu În astfel de condiții, este benefic să creștem efectul de levier financiar, adică ponderea capitalului împrumutat Dacă ER ( - KN) - SP ), înseamnă că prețul acțiunilor entității relevante crește mai rapid decât prețul mediu de piață al acțiunii; un coeficient mai mic de unu ( ); Rt - încasări (net) din real rații de produse, lucrări, servicii în perioada curentă ( ), r ; D - numărul de zile din perioadă ( ): B \u d ( - ) : \u d - , miliarde de ruble Din suma totală a eliberării capitalului de lucru, , miliarde de ruble eliberare absolută OS - OS = , - , = , miliarde de ruble şi relativă , - , = , miliarde de ruble B \u d (K t - K n) • Pm, unde B este valoarea totală a eliberării fondului de rulment, p ; K t - coeficientul de utilizare a capitalului de lucru în perioada curentă ( ); K p - coeficientul de utilizare a capitalului de lucru în perioada precedentă ( ); Rt - încasări din vânzarea de produse, lucrări, servicii în perioada curentă ( ), r B \u d Os p - (Pt: Ko p), unde B este eliberarea relativă a capitalului de lucru, p ; OS n - necesarul de fond de rulment în perioada anterioară ( ), r ; Rt - venituri (net) din vânzări în perioada curentă ( ), ruble; Ko p - raportul cifrei de afaceri în perioada anterioară ( ): B \u d , - ( : ) \u d - , miliarde de ruble În \u d (Rp - Rt): Ko p, unde In - eliberarea relativă a capitalului de lucru, p ; Rt și Rp - încasări (net) din vânzări în perioadele curente și anterioare, rub ; Ko p - raportul cifrei de afaceri în perioada anterioară: Bo \u d ( - ): \u d , miliarde de ruble Gestionarea capitalului de lucru Scopul principal al managementului capitalului de lucru este creșterea eficienței utilizării tuturor componentelor acestuia pentru a asigura continuitatea activităților economico-financiare ale întreprinderii Totodată, fundamentarea valorii optime a fiecărui element are o importanță capitală I gestionarea fondului de rulment, sursele de finanțare a acestora, deschiderea rezervelor, asigurarea lichidității Metodele de gestionare a capitalului de lucru ar trebui să țină cont de caracteristicile elementelor sale individuale: stocuri, fonduri în decontări și resurse de numerar Formarea stocurilor Un element obligatoriu al activității fiecărei entități comerciale îl constituie stocurile care asigură imprevizibilitatea proceselor tehnologice de producere a produselor, precum și implementarea acestora Stocurile acționează sub formă materială sub formă de materii prime, semifabricate și produse finite Achiziția și întreținerea acestora este asociată cu costuri semnificative Aceasta presupune utilizarea unei ponderi semnificative a fondului de rulment pe o perioadă lungă, datorită lichidității scăzute a acestui element de fond de rulment, precum și a unei ponderi destul de ridicate a stocurilor în volumul total al activelor circulante Determinarea cantității necesare de resurse financiare avansate în formarea stocurilor de articole de inventar se realizează prin determinarea necesității anumitor tipuri de stocuri În procesul de determinare a necesarului, stocurile de articole de inventar sunt grupate preliminar după cum urmează: • stocuri de producţie (stocuri de materii prime şi materiale necesare producerii produselor); • stocuri de produse finite destinate vânzării neîntrerupte către consumatori Atenția managerului financiar în procesul de gestionare a stocurilor ar trebui să se concentreze pe optimizarea acestora Acest lucru se datorează nu numai nevoii de finanțare a acestora, acoperind costurile de întreținere a acestora, ci și unui impact deosebit asupra activităților financiare ale organizației Lipsa stocurilor necesare poate perturba ritmul producției, aprovizionarea cu bunuri, poate afecta negativ încasările de numerar și, prin urmare, profiturile Dar chiar și cu o acumulare excesivă de stocuri, riscul pierderilor suplimentare crește din cauza înghețării fondurilor, cheltuite nyh pentru achiziționarea lor, creșterea costului depozitării lor Atunci când stocurile se formează în detrimentul fondurilor împrumutate, creșterea lor nejustificată duce nu numai la plata unei dobânzi excesive, ci și la pierderea capacității de rambursare a datoriei și, eventual, la insolvența generală a întreprinderii Necesarul de rezerve de fiecare tip se determină separat pentru următoarele grupări: • stocuri de depozitare curentă (reprezintă o parte actualizată constant a stocurilor constituite în mod regulat și consumate uniform în procesul de producție sau vânzare către consumatori); • stocuri de depozitare sezonieră (formarea unor astfel de stocuri este cauzată de caracteristicile sezoniere ale producției și achiziționării de materii prime, precum și de caracteristicile sezoniere ale consumului de produse finite); • stocuri cu destinație specială (formarea unor astfel de stocuri la întreprindere este determinată de obiectivele specifice ale activităților sale, de exemplu, organizarea comerțului compensator la achiziționarea anumitor materii prime) Dintre aceste grupe de stocuri, atenția principală trebuie acordată determinării necesității stocurilor de stocare curentă, adică a celor care sunt implicate constant în procesele de afaceri Suma necesară de resurse financiare avansate pentru formarea stocurilor de articole de inventar este determinată de formulă ФС = СР • Н - КЗ, unde ФС - suma resurselor financiare avansate în stocuri; СР - volumul mediu zilnic de consum al stocurilor în cantitate; H - rata de stocare a stocurilor, zile (în absența unor standarde de stoc elaborate, se poate utiliza un indicator al duratei medii de rotație a stocurilor în zile); KZ - suma medie a conturilor de plătit pentru decontări pentru articolele de inventar achiziționate (acest element este inclus în calcul, de regulă, numai pentru stocuri; la vânzarea produselor finite, este inclus numai cu practica obișnuită de plată anticipată a acestuia) Calculul se efectuează pentru fiecare tip de rezerve Însumarea rezultatelor calculelor vă permite să obțineți necesarul total de resurse financiare avansate pentru formarea rezervelor, adică să determinați mărimea activelor circulante care deservesc această etapă a ciclului de producție și comercial Minimizarea costurilor curente de întreținere a stocurilor este o problemă de optimizare care se rezolvă în procesul de normalizare Pentru stocuri, constă în determinarea mărimii optime a lotului de materii prime și materiale furnizate Cu cât este mai mare dimensiunea liniei de aprovizionare, cu atât este mai mică dimensiunea relativă a costurilor curente pentru plasarea unei comenzi, pentru livrarea mărfurilor și acceptarea acestora (să notăm acest tip de cost curent pentru întreținerea stocurilor ca TK^ Cu toate acestea, dimensiunea liniei de aprovizionare determină dimensiunea medie mare a stocului - dacă cumpărați materii prime o dată la două luni, atunci dimensiunea medie a stocului său va fi de de zile, iar dacă dimensiunea lotului de livrare este înjumătățită, adică pentru a cumpăra materii prime o dată pe lună, atunci dimensiunea medie a stocului său va fi de zile În aceste condiții, mărimea costurilor curente va scădea pentru depozitarea stocurilor (notăm acest tip de costuri curente pentru deservirea stocurilor T ) Calculul mărimii optime a lotului de aprovizionare, care minimizează costurile totale curente ale stocurilor de întreținere (T j + T = m n), se realizează conform următoarei formule (cunoscută sub numele de modelul Dilson): unde ORP n este dimensiunea optimă a lotului de livrare; Zg - volumul necesar de achiziții de bunuri (materii prime și materiale) pe an (trimestru); ТЗ^ - mărimea costurilor curente pentru plasarea unei comenzi, livrarea mărfurilor și acceptarea acestora pe un lot furnizat; T - mărimea costurilor curente de stocare a unei unități de stoc Exemplul Necesarul anual pentru un anumit tip de materie primă, care determină volumul achiziției sale, este de de mii de ruble Dimensiunea curentului I Zach costul plasării unei comenzi, livrării mărfurilor și depozitării acestora pentru un lot livrat este de mii de ruble Dimensiunea costurilor actuale de stocare a unei unități de stoc este de mii de ruble in an Înlocuind aceste date în formulă, obținem , mii de ruble: І - SAU = - P p \ Aceasta înseamnă că în cursul anului mărfurile trebuie livrate de de ori ( : , ), sau la fiecare zile ( : ) Cu astfel de indicatori ai dimensiunii lotului și a frecvenței de livrare, costul total continuu al menținerii inventarului va fi minim Pentru stocurile de produse finite, sarcina de a minimiza costurile curente de întreținere a acestora este de a determina dimensiunea optimă a lotului de produse fabricate Dacă un anumit produs este fabricat în loturi mici, atunci costul stocării stocurilor sale sub formă de produse finite (T ) va fi minim În același timp, costurile curente ale întreprinderii asociate cu reajustarea frecventă a echipamentelor, pregătirea producției și altele (TK ^) vor crește semnificativ Minimizarea sumei totale a costurilor curente pentru deservirea stocurilor de produse finite poate fi realizată și pe baza formulei de mai sus (cu un conținut diferit al indicatorilor ТЗ^ și Т ) În acest caz, în locul volumului necesar de achiziții de mărfuri, se utilizează volumul planificat de producție sau vânzare de produse finite Asigurarea implicării în timp util în rulajul economic a stocurilor excedentare de articole de inventar se realizează pe baza monitorizării activităților financiare curente (comparație între dimensiunea standard și reală a stocurilor) Scopul principal al acestui eveniment este de a elibera o parte din resursele financiare investite în stocuri în exces Valoarea resurselor financiare eliberate în acest caz este determinată de formulă FSv = Zn-Zf = (ZDn-ZDf) SR, unde FSV este cantitatea de resurse financiare eliberate în procesul de normalizare a stocurilor; Zn - standard de stoc bufnițe în total; Zf - rezerve efective în total; ZDN - norma in zile; ZDf - stocuri reale în zile; СР - volumul mediu zilnic al cheltuielilor stocurilor în valoare Eficiența ridicată în utilizarea rezervelor de către fiecare entitate de afaceri se realizează prin introducerea și utilizarea cu pricepere a unui sistem integrat de gestionare a acestor valori Acesta include următorii pași principali: • fundamentarea mărimii optime a stocurilor curente și sezoniere în raport cu volumul, structura producției și vânzărilor produselor, precum și minimizarea costului de achiziție și depozitare a acestora; • asigurarea ritmului și complexității valorilor livrate, care este asociată cu alegerea rațională a producătorilor acestora, modalități de livrare, monitorizarea constantă curentă a îndeplinirii termenilor contractului; • Manevrarea nivelului și structurii stocurilor în concordanță cu modificările principalelor parametri ai activității întreprinderii sau situația economică externă (modificări ale gamei de produse, tehnologiei de producție, prețurilor, ratelor dobânzilor la credite etc ) Manevrarea eficientă a acestor resurse ar trebui să se bazeze pe datele de analiză economică a celor mai importanți indicatori ai utilizării acestora, cifra de afaceri, impactul asupra rezultatelor economice decisive ale activității Mărimea rezervelor, complexitatea acestora, nivelul costurilor trebuie monitorizate constant de către managerul financiar El este obligat să analizeze constant cei mai importanți indicatori care caracterizează eficacitatea creării, consumului și cheltuirii acestor valori Cele principale includ: • ponderea stocurilor în activele circulante, precum și tendințele în relația dintre dimensiunea stocului și volumul producției, vânzările de produse (ritme mai rapide de creștere a stocurilor comparativ cu creșterea producției sau vânzărilor de produse, o creștere în ponderea stocurilor în capitalul de lucru sunt un fenomen negativ); • Indicatorul rotației stocurilor (numărul de rulaje sau durata acestora în zile); • rotația stocurilor, care caracterizează relația dintre modificările volumului stocurilor și costurile asociate cu crearea și depozitarea sau consumul acestora Acest indicator este analizat în contextul celor mai importante grupe de rezerve și anume: • se calculează rotația stocurilor de materii prime și materiale: p Costul stocurilor (materii prime) Costul consumului acestor stocuri" • rotația stocurilor de produse finite este determinată de: p Stocuri de produse finite Costuri pentru producerea produselor finite Evaluarea globală a impactului stocurilor asupra performanței financiare a organizației include și alți indicatori: nivelul consumului de active materiale; ponderea surplusului și a stocurilor inutile; îndeplinirea planului de aprovizionare Gestionarea activelor monetare Activele monetare ale unei întreprinderi sunt suma totală a fondurilor organizației de care dispune la o anumită dată și reprezentând activele acesteia sub formă de mijloace de plată gata făcute (adică sub formă de lichiditate absolută) În practică, activele monetare totale ale organizației sunt împărțite în cele prezentate în Fig Caracterizând componența activelor monetare ale organizației din punctul de vedere al managementului financiar, trebuie menționat că aici interpretarea acestora este mai largă decât în contabilitate, unde investițiile financiare pe termen scurt sunt considerate ca obiect independent de contabilitate și raportare Acest lucru se datorează faptului că investițiile financiare pe termen scurt sunt o formă de depozitare a rezervelor de fonduri temporar gratuite și pot fi solicitate în orice moment pentru efectuarea plăților curente Activele monetare sunt concepute pentru a asigura solvabilitatea constantă a organizației, deci sunt ambele Pic Compoziția activelor monetare totale ale întreprinderii roth ar trebui efectuată în conformitate cu o politică financiară special dezvoltată pentru gestionarea activelor monetare Pentru a evalua securitatea întreprinderii cu active monetare și cifra de afaceri a acestora, se folosesc următorii indicatori principali Soldul mediu al activelor monetare care asigură solvabilitatea curentă a organizației Acest indicator este calculat prin formula DA= —+DA +Daz +• +DAp i+— p n- unde DA - soldul mediu al activelor monetare totale ale organizației în perioada analizată; Dі lg - soldul activelor monetare totale la sfârșitul perioadelor interne individuale (de obicei la sfârșitul fiecărei luni); n este numărul de perioade interne (luni) din perioada totală luată în considerare Fluxul total de active monetare în perioada analizată (PDA) Este determinat de formula PDA = PDAO + PDAI + PDAF, unde PAO este volumul încasărilor în numerar din activități de exploatare (de producție și comerciale); PAI - volumul încasărilor în numerar fonduri din activități de investiții; PDAf - volumul încasărilor de numerar din activități financiare Cheltuiala totală a activelor monetare sau volumul cifrei de afaceri cu plăți (CDR) Determinat prin formula RDA = RDAO + RDAI + RDAF, unde RDA este suma de bani cheltuită în procesul de exploatare a activităților (de producție și comerciale); RDAI - cheltuirea fondurilor (resurse de investiții în numerar) în procesul de activitate investițională; RDAF - cheltuirea fondurilor în procesul de activitate financiară Uniformitatea primirii activelor monetare (RPDA) Acest indicator este calculat prin formula rp "a ° V (pda "pda") - unde PDA - suma medie a încasărilor de active monetare pentru etapele individuale ale perioadei analizate; PDA - primirea de active monetare pentru anumite etape ale perioadei analizate; n este numărul de etape din perioada luată în considerare Coeficientul de uniformitate al primirii activelor monetare (KRPdd) Pentru a calcula acest indicator, se utilizează formula PII DA KRPTTD = , DA PDA unde RPda - uniformitatea încasării activelor bănești; PDA - suma medie de primire a activelor monetare pentru etapele individuale ale perioadei analizate Coeficientul de participare a activelor monetare la capitalul de lucru (KUA) Calculul se face după formula KU \u d M, DA OA unde DA - soldul mediu al activelor totale de numerar a doua întreprindere în perioada analizată; OA - valoarea medie a activelor curente ale întreprinderii în perioada analizată Perioada medie de rotație a activelor monetare în zile (P DA) Indicatorul se calculează conform formulei P DA = DA RDA O d unde DA - soldul mediu al activelor monetare totale ale întreprinderii în perioada analizată; RDAO d - volumul simultan al cheltuielilor activelor monetare în perioada analizată Numărul de rulaje din soldul mediu al activelor monetare în perioada analizată (NOR) Calculul se face astfel: ^RDA DA DA unde RDA este cheltuiala totală a activelor monetare în curse perioada analizată; DA - soldul mediu al activelor monetare totale în perioada analizată Evaluarea globală a securității și cifrei de afaceri a activelor monetare totale ale întreprinderii poate fi detaliată în contextul elementelor individuale ale acestor active - numerar în moneda națională; fonduri în valută; investitii financiare pe termen scurt Într-o economie de piață, soldurile mari de bani în conturile curente la bancă, casieria întreprinderii indică faptul că temporar nu funcționează În acest caz, se pierde posibilitatea de a obține profit suplimentar Prin urmare, sarcina principală a managementului numerarului este de a optimiza dimensiunea acestora, asigurând funcționarea eficientă și continuă a întreprinderii În aceste scopuri este necesar: G • să minimizeze suma de fonduri din contul curent din bancă și din casieria unei entități comerciale până la nivelul inferior maxim admis; • menține cantitatea optimă de fonduri în anumite perioade și echilibrează cu plățile viitoare; • utilizarea raţională a resurselor financiare, inclusiv a celor eliberate temporar din circulaţia economică Managementul numerarului include planificarea, manevrarea și monitorizarea constantă a utilizării eficiente a acestora Caracteristicile volumului gestionat obligă managerul financiar să se concentreze pe diferitele etape ale fluxului de numerar și să asigure: • Sincronizarea fluxurilor de numerar prin potrivirea încasărilor de numerar cu plățile; • utilizarea rațională a banilor în tranzit; • accelerarea încasărilor de numerar; • optimizarea soldurilor de numerar; • cheltuirea eficientă a fondurilor Sincronizarea fluxului de numerar are ca scop asigurarea unei acoperiri complete și în timp util a tuturor plăților Într-o astfel de situație, nevoia de fonduri este redusă la limita minimă Balanța încasărilor de numerar cu plăți se realizează prin elaborarea și aplicarea unor previziuni pe termen scurt ale fluxurilor de numerar (planuri de numerar) Controlul constant asupra îndeplinirii obiectivelor planificate, ajustarea acestora ținând cont de schimbările din situația externă și internă fac posibilă reglarea activă a mișcării fluxurilor de numerar Luând în considerare nevoia de fonduri în anumite perioade de timp, este necesar să se lege momentul livrării de bunuri și plata acestora de primirea banilor pentru bunurile de valoare vândute și să se asigure un ciclu de solvabilitate stabil Acest lucru ajută la reducerea nevoii de numerar, împrumuturi bancare, reduce costurile întreprinderii și crește profiturile În condițiile de instabilitate financiară a multor entități de afaceri, întârzierile la plăți în numerar, problemele de sincronizare a fluxurilor de numerar ale companiei sunt de o importanță deosebită Într-un astfel de mediu, perioada de ședere a banilor în tranzit se prelungește, iar posibilitățile de utilizare reală a acestora cresc Banii în tranzit reprezintă o etapă obligatorie a trecerii lor de la cumpărător la vânzător Durata banilor pe parcurs depinde de distanța unii de ceilalți parteneri, de timpul de înregistrare și de trecere a documentelor de plată, de tehnologia de plată Este benefic pentru întreprindere atunci când se accelerează primirea fondurilor de la cumpărător și, în același timp, se prelungește timpul de plată a propriilor obligații financiare În astfel de cazuri, întreprinderea are la dispoziție resurse de numerar gratuite, care ar trebui utilizate eficient: investiți în titluri de valoare pe termen scurt, depozite Acțiunile manageriale ale managerului financiar ar trebui să vizeze și accelerarea și îmbunătățirea procesului de colectare a fondurilor Acest lucru este facilitat de alegerea formelor progresive de plată fără numerar, mecanizarea procesării documentelor de plată, utilizarea unor metode progresive de mijloace tehnice care grăbesc finalizarea plăților O problemă importantă în sistemul general de management al numerarului este optimizarea soldurilor de numerar într-o anumită perioadă Determinarea necesarului optim de active monetare pentru implementarea activităților economice curente are ca scop stabilirea unei limite inferioare pentru soldul activelor monetare necesare în valută națională și valută străină (în procesul decontărilor, moneda străină este convertită în național la un anumit rată) Calculul sumei minime necesare de active monetare (excluzând rezerva lor sub formă de investiții financiare pe termen scurt) se bazează pe fluxul de numerar planificat din operațiunile curente de afaceri, în special, pe valoarea cheltuielilor activelor monetare pentru aceste operațiuni în perioada următoare Necesarul minim necesar de active monetare pentru a desfășura activități comerciale curente poate fi determinat prin următoarea formulă: = PRDA °DA ' necesitatea de implementare DAtype unde DAtsch - activele monetare minime pentru implementarea activității economice curente în perioada următoare; PRDA - volumul estimat al cifrei de afaceri în numerar pentru operațiunile curente de afaceri în perioada următoare (în conformitate cu planul de primire și cheltuire a fondurilor întreprinderii); OdA - cifra de afaceri a activelor monetare în aceeași perioadă a perioadei de raportare, ori Exemplul În conformitate cu planul de primire și cheltuieli de active monetare pentru anul următor, volumul cifrei de afaceri pentru plăți pentru operațiunile comerciale curente este prevăzut în valoare de de milioane de ruble Rata de rotație a soldurilor de numerar în anul de raportare a fost de de ori Înlocuind aceste date în formulă, obținem , milioane de ruble: DA = : min Calculul necesarului minim necesar de active monetare pentru implementarea activităților economice curente se poate face printr-o altă metodă folosind formula DAtip = DAk + PRDA~FRDA °DA unde DAK - soldul activelor monetare la sfârșitul perioadei de raportare; PRDA - volumul planificat al cifrei de afaceri de plăți pentru tranzacțiile curente de afaceri în perioada următoare; FRDA ~ volumul real al cifrei de afaceri de plăți pe tranzacțiile curente de afaceri în perioada de raportare; OdA - cifra de afaceri a activelor monetare (în timp) în perioada de raportare Exemplul Să completăm datele exemplului anterior cu următorii indicatori: soldul activelor monetare la sfârșitul anului de raportare a fost de de milioane de ruble, volumul real al cifrei de afaceri a plăților pentru operațiunile de afaceri curente în anul de raportare a fost egal cu , milioane de ruble Înlocuind aceste date în formulă, obținem: - „„„ DA \u d , - - \u d , + , \u d , milioane de ruble min La întreprinderile care desfășoară activitate economică străină, necesarul de active monetare este diferențiat de principalele tipuri de operațiuni comerciale curente Scopul unei astfel de diferențieri este alocarea părții lor valutare din necesarul minim total de active monetare pentru a asigura formarea fondurilor valutare necesare întreprinderii Baza implementării unei astfel de diferențieri este volumul planificat al cheltuielilor activelor monetare pentru operațiunile economice interne și externe Calculul se face conform ambelor formule de mai sus În practica managementului financiar străin, există metode mai complexe de fundamentare a acestei valori Pentru aceasta se folosesc modele speciale pentru a calcula soldurile optime de bani pe conturile curente din banci Acestea includ modelele M-Baumol și Miller Acestea sunt utilizate în cazurile în care, din cauza incertitudinii privind plățile viitoare, nu poate fi elaborat un plan de primire și cheltuire a fondurilor lunar (de zece zile) Astfel, în conformitate cu modelul Baumol, soldurile activelor de numerar pentru perioada următoare sunt determinate în următoarele sume: • soldul minim al activelor monetare se presupune a fi zero; • echilibrul optim (aka maxim) este calculat prin formula DA max I R Opd K DA \ SP w U K f v unde DAmax - echilibrul optim al activelor monetare în perioada de planificare; Рк - suma medie a cheltuielilor pentru deservirea unei operațiuni cu investiții financiare pe termen scurt; Oda cheltuielile totale ale activelor monetare în perioada următoare; SPK f in - rata dobânzii la investițiile financiare pe termen scurt în perioada analizată (exprimată ca fracție zecimală); • soldul mediu al activelor monetare în conformitate cu acest model este planificat să fie jumătate din mărimea soldului lor optim (maxim) • În conformitate cu modelul Miller-Orr, soldurile activelor de numerar pentru perioada următoare sunt determinate în următoarele sume: • soldul minim al activelor monetare se ia în cuantumul rezervei minime a acestora în perioada de raportare (această valoare trebuie să fie mai mare decât zero); • soldul optim al activelor monetare se calculează prin formula IZR OT DA = —? DA- en-gros Ă SP la c f v unde OTdd - suma abaterii maxime a activelor monetare de la media din perioada de raportare; • Soldul maxim al activelor monetare în conformitate cu acest model se presupune a fi de trei ori valoarea DAOPT Excesul de sold determină necesitatea transformării activelor monetare excedentare în investiții financiare pe termen scurt; • soldul mediu al activelor monetare se calculează folosind formula DA mier DA +DA mm max unde DAav - soldul mediu al activelor monetare în perioada de planificare; Dtype, respectiv Dmax - soldurile minime și maxime ale activelor monetare Pe baza studiului tendințelor emergente în mișcarea fluxurilor de numerar, a previziunilor acestora pe termen scurt, a ajustării acestora pentru a ține cont de condițiile în schimbare ale pieței, este necesar să se influențeze accelerarea cifrei de afaceri a banilor, cheltuielile lor raționale Toate acțiunile de management din acest domeniu ar trebui să fie subordonate obiectivelor de maximizare a profiturilor, asigurând starea financiară sustenabilă a organizației INVESTIȚII ÎN VALORI MOBILIARE Conceptul de titluri de valoare și clasificarea acestora Titlurile de valoare au apărut cu multe secole în urmă, iar conținutul investit în acest concept s-a schimbat istoric S-au înțeles și titlurile de valoare ca diverse documente cu caracter juridic de proprietate și doar documente negociabile pentru decontări ale tranzacțiilor comerciale Ulterior, valorile mobiliare devin bunuri de investiții, încep să circule, iar valoarea lor de piață diferă de cea inițială O valoare mobiliară, pe de o parte, fixează anumite drepturi ale titularului său, pe de altă parte, este subiect al circulației civile, obiect al tranzacțiilor Titluri de valoare - documente bănești care conțin orice drept de proprietate sau relație de împrumut, care confirmă faptul că proprietarul acestuia a plătit o anumită sumă de bani persoanei care a emis titlul (emitentul) și dându-i dreptul de a primi venituri sub formă de dobândă sau dividende Titlurile de valoare sunt de natură eterogenă și pot fi clasificate în funcție de diverse criterii Conform procedurii de legalizare (confirmare) a drepturilor proprietarului, titlurile de valoare sunt de trei tipuri: • titluri la purtător pe care nu este indicat numele proprietarului Astfel de titluri, de regulă, au o valoare nominală mică și sunt destinate unei game largi de investitori Pentru a transfera un titlu de valoare la un purtător către o altă persoană, este suficient să-l predea acestei persoane; • valori mobiliare nominative, drepturile proprietarului asupra cărora se confirmă prin introducerea numelui acestuia în textul de pe titlu; • titluri omogene Drepturile deținătorului acestor valori mobiliare sunt confirmate prin avize în textul titlului de valoare (girare) și prin prezentarea ei însăși Avizarea transferă toate drepturile certificate de garanție către o altă persoană - girant Avizul poate fi în alb (fără a se indica persoana căreia i se va face executarea) sau prin ordin (cu indicarea unei astfel de persoane) Următoarele tipuri de valori mobiliare se disting în funcție de emitenți: • bonuri de trezorerie, care sunt emise în numele guvernului de către Ministerul Finanţelor; • municipale emise de autorităţile locale; • titluri de valoare ale corporațiilor și instituțiilor financiare În funcție de conținutul titlurilor de valoare pot fi împărțite în: • pentru datorie, care întocmește împrumut de bani (proprietarii unor astfel de titluri sunt creditori pentru emitenții lor); • capitaluri proprii (investiții), care conțin drepturile proprietarului lor asupra unei părți din activele emitentului, adică drepturi de proprietate Din punct de vedere al circulației, titlurile de valoare sunt: • pe termen scurt (emis până la un an); • termen mediu (de la un an la cinci ani); • pe termen lung (emis pentru o perioadă mai mare de cinci ani); • perpetuu (neavând scadență sau răscumpărare) În funcție de teritoriul de circulație, valorile mobiliare sunt împărțite în: • regionale (titluri de valoare ale autorităţilor locale); • naţionale (care circulă pe piaţa internă a ţării); • internaţional (care circulă pe teritoriul altor state) În funcție de rolul pe piața valorilor mobiliare, există: • titluri de valoare de bază (acțiuni, obligațiuni); • instrumente derivate (opțiuni, futures, contracte forward, warrants); • auxiliare (cambii, certificate de depozit, cecuri etc ) După modalitatea de plată a venitului, titlurile de valoare sunt: • venit fix: • cu o rată a dobânzii variabilă Titlurile de valoare includ acțiuni, obligațiuni, bonuri de trezorerie guvernamentale, certificate de economii, cambii etc O acțiune este un tip de titluri de valoare emise de societățile pe acțiuni O societate pe acțiuni care emite valori mobiliare este denumită în mod obișnuit emitent, iar cumpărătorii de valori mobiliare sunt numiți investitori Acțiunea atestă dreptul proprietarului acesteia la cota sa în capitalul autorizat al societății pe acțiuni, de a primi venituri din activitățile societății și, în funcție de tipul acțiunii, la participarea sa la conducerea acestei societăți Societățile pe acțiuni emit acțiuni de diferite valori nominale și diferite categorii Conform legislației Republicii Belarus, acțiunile pot fi doar înregistrate Se disting următoarele categorii de acțiuni: ordinare (acțiuni ordinare, ordinare, ordinare sau cu drept de vot, întrucât deținerea unei acțiuni ordinare conferă dreptul de a administra o societate pe acțiuni pe principiul „o acțiune – un vot”) și preferenţiale (acțiuni fără drept de vot sau fără drept de vot) Venitul pe care un investitor îl primește pe acțiune se numește dividend Valoarea dividendului aferent acțiunilor ordinare nu este stabilită în avans și depinde de rezultatele financiare ale activității economice a societății pe acțiuni O acțiune comună participă la distribuirea profitului companiei după direcția acesteia pentru dezvoltarea companiei, completarea rezervelor, plata dividendelor la acțiunile preferențiale Spre deosebire de o acțiune preferențială comună, aceasta aduce investitorului un venit fix, a cărui valoare este predeterminată și cunoscută investitorului O acțiune preferențială are un avantaj față de o acțiune comună la distribuirea profitului și lichidarea societății, care a determinat denumirea acesteia Cota-parte a fondului statutar al unei societăți pe acțiuni, reprezentată prin acțiuni privilegiate, nu trebuie să depășească % Societățile pe acțiuni pot emite certificate în loc de acțiuni, care sunt și valori mobiliare și indică numărul de acțiuni deținute de un anumit investitor Există mai multe tipuri de prețuri ale acțiunilor: nominale, emise și de piață Valoarea nominală a unei acțiuni este indicată pe forma acțiunii și se determină prin împărțirea sumei capitalului social al societății pe acțiuni la numărul de acțiuni emise Regulamentul privind societățile pe acțiuni prevede că la momentul înființării, fondul statutar trebuie să cuprindă un anumit număr de acțiuni, un multiplu de , cu aceeași valoare nominală Exemplul Capitalul autorizat al societății pe acțiuni este de de milioane de ruble, au fost emise de mii de acțiuni ordinare nominative Valoarea nominală a unei acțiuni este de de ruble ( : ) Valoarea nominală stă la baza determinării valorii de emisiune și de piață, precum și pentru calcularea dividendului Valoarea nominală a unei acțiuni este utilizată pentru a determina cota unui acționar atunci când îi sunt plătite fonduri în cazul lichidării unei societăți pe acțiuni Prețul de emisiune al unei acțiuni este prețul la care emitentul vinde acțiunea unui investitor Cu acest cost- Există o ofertă publică inițială Valoarea de emisiune poate coincide sau abate de la valoarea nominală într-o direcție sau alta Valoarea de piață a unei acțiuni este prețul la care acțiunea este vândută la bursă și pe piața over-the-counter Valoarea de piață depinde de raportul dintre cerere și ofertă, care, la rândul său, este determinat de mulți factori: publicitate, condițiile bursiere și, mai ales, mărimea dividendului (venitului) primit pe acțiuni și nivelul dobânzii bancare Cu cât dividendul este mai mare, cu atât valoarea acțiunii este mai mare și, invers, cu cât este mai mare nivelul dobânzii bancare, cu atât valoarea de piață a acțiunii este mai mică Pentru determinarea prețului acțiunii este necesar să se calculeze valoarea de piață a acțiunii la de unități monetare ale valorii nominale Exemplul O acțiune cu o valoare nominală de de ruble vândut la un preț de de ruble Rata va fi de % ( : • ) Valoarea de piata in acest caz este de , ori mai mare decat valoarea nominala Înălțimea relativă a ratei poate fi judecată prin raportul dintre prețul de piață al unei acțiuni și valoarea profitului pe acțiune Această valoare se numește raportul curs de schimb/profit Creșterea sau scăderea acestui raport pe piața de valori indică o creștere sau scădere a valorii acțiunilor din cauza schimbărilor în economie, a activității de schimb, a ratelor de actualizare a băncilor și a altor factori Un certificat de acțiuni este un titlu care atestă că persoana specificată deține un anumit număr de acțiuni În general, acțiunile nu sunt deținute în mâinile acționarilor În schimb, proprietarii primesc unul sau mai multe certificate de acțiuni - documente care confirmă deținerea lor O obligațiune este o garanție care atestă depunerea de fonduri de către proprietarul său și confirmă obligația persoanei juridice care a emis-o de a-i rambursa valoarea nominală a acestei valori hârtie în termenul prevăzut în acesta cu plata unui procent fix Sunt emise următoarele tipuri de obligațiuni: obligațiuni din împrumuturi interne de stat și locale, obligațiuni ale întreprinderilor și organizațiilor Ele pot fi atât nominale, cât și purtătoare, purtătoare de dobândă și fără dobândă (țintă), câștigătoare, liber tranzacționabile sau cu circulație limitată Pe lângă acțiuni, societățile pe acțiuni emit obligațiuni pentru a forma capital împrumutat, deoarece o obligațiune este o datorie, iar acesta este avantajul ei față de o acțiune Dacă o acțiune este cumpărată „pentru totdeauna”, adică fără limitarea perioadei de circulație, atâta timp cât există societatea emitentă, atunci costul obligațiunii trebuie să fie răscumpărat de emitent după o anumită perioadă Prin plasarea de obligațiuni, o societate pe acțiuni, de fapt, primește un împrumut, dar creditorul nu este o bancă, ci o mulțime de investitori Astfel, obligațiunea exprimă relația de împrumut dintre deținătorul obligațiunii (obligaționar) și societatea pe acțiuni - debitorul Obligațiunile sunt emise pentru o anumită perioadă (cel puțin un an), după care valoarea acestora trebuie restituită deținătorilor de obligațiuni, iar aceștia primesc dobândă sub formă de remunerație Valoarea totală a împrumutului obligat nu trebuie să depășească valoarea fondului autorizat al societății pe acțiuni Spre deosebire de acțiuni, o obligațiune poate fi înregistrată și la purtător Pentru obligațiunile nominative, societatea pe acțiuni ține un registru special al deținătorilor acestora, precum și pentru acțiuni În conformitate cu legislația actuală a Republicii Belarus, emisiunea principală a titlurilor de valoare, adică vânzarea acestora către primii proprietari, este supusă înregistrării de stat Problema inițială poate lua două forme Una dintre ele este sub forma unui plasament deschis (public) de valori mobiliare în rândul unui număr potențial nelimitat de investitori, ceea ce înseamnă publicarea unui anunț, deținând campanie de publicitate și înregistrarea proiectului de emisii Plasarea publică a valorilor mobiliare se realizează de către societăți pe acțiuni deschise O altă formă de problemă primară implică un plasament închis (privat), care este deținut în societăți pe acțiuni închise Procedura de emitere inițială a valorilor mobiliare de către o societate pe acțiuni deschisă cuprinde următoarele etape: emitentul ia decizia de a emite valori mobiliare, întocmește și aprobă prospectul pentru emisiunea de valori mobiliare de către emitent în conformitate cu cerințele, înregistrează valorile mobiliare pe baza de copii ale documentelor constitutive și prospectului și îl publică în mass-media informarea mesajului despre subscrierea la valori mobiliare (este interzisă promovarea valorilor mobiliare înainte de înregistrarea prospectului) și numai atunci - plasarea de valori mobiliare Obligațiile de trezorerie ale statului - un tip de titluri care atestă contribuția deținătorilor lor de fonduri la buget și dau dreptul de a primi un venit fix în perioada deținerii acestora Plasat pe bază de voluntariat în rândul populației Emis de stat la purtător pe o perioadă de la până la de ani (bonuri de trezorerie pe termen lung), trei, șase și douăsprezece luni (bonuri de trezorerie pe termen scurt) și pe o perioadă de la până la ani (bonuri de trezorerie pe termen mediu) bancnote) Rambursarea (cumpărarea) obligațiilor de trezorerie pe termen lung și mediu este determinată prin trageri anuale Venitul din obligațiunile de trezorerie pe termen lung se plătește anual pe cupoane sau atunci când obligațiile sunt rambursate prin acumularea de dobânzi la egalitate fără plăți anuale Obligațiile care au intrat în circulație de răscumpărare sunt plătite pentru valoarea nominală și cupoanele restante din anii anteriori În situația în care deținătorul unui bon de trezorerie pe termen lung care a intrat în circulație nu l-a prezentat la plată, acesta își rezervă dreptul de a primi venituri din cupon înainte de data expirării acestuia Bonurile de trezorerie pe termen mediu și scurt nu au cupoane Veniturile se plătesc deținătorilor de obligații de trezorerie pe termen mediu prin acumularea dobânzii la valoarea nominală fără plăți anuale la răscumpărarea acestora, în funcție de perioada scursă de la emiterea obligației până la răscumpărarea acesteia Bonurile de trezorerie pe termen scurt sunt rambursate prin răscumpărarea lor, inclusiv prin plata dobânzii acumulate asupra acestora Certificat de economii - un certificat scris al unei instituții de credit privind depozitul de fonduri, care atestă dreptul deponentului de a primi un depozit și dobândă pe acesta după o perioadă specificată Certificatele de economii sunt emise de Banca Națională a Republicii Belarus și de băncile comerciale la dobânda specificată în acord pentru o anumită perioadă și la cerere Se eliberează certificate personale și certificate de purtător Certificatele nominale nu sunt supuse circulației, iar vânzarea lor, precum și înstrăinarea în alt mod, sunt invalide Un certificat nominal la cererea proprietarului (cetăţeanului) poate fi schimbat cu un certificat de purtător Întreprinderile dobândesc certificate în detrimentul fondurilor puse la dispoziția colectivelor lor de muncă, cetățeni - în detrimentul veniturilor personale Deținătorul certificatului poate solicita returnarea anticipată a fondurilor depuse în cadrul certificatului pe termen În acest caz, i se plătește un procent redus, al cărui nivel este determinat pe bază contractuală la efectuarea unui depozit, pentru numărul efectiv de ani întregi de deținere a certificatului O cambie este un bilet la ordin scris Dă dreptul proprietarului (deținătorul cambiei) după expirarea termenului de a pretinde de la debitor (cambră) plata sumei indicate în cambie Factura este simplă și transferabilă Billet la ordin - o obligație necondiționată a trăgătorului de a plăti la apariția sro- ca bani pentru posesorul cambiei Această factură este emisă de debitor O cambie este un ordin de la un creditor (trezorier) către un debitor (tras) de a plăti suma specificată în cambie către un terț (plătitor) sau către purtător, dacă cambia nu este înregistrată, ci la purtător Prin bilet la ordin, debitorul se obligă să plătească un anumit creditor, indicând cuantumul și termenul de plată O cambie este emisă de creditor și dispusă să fie plătită O astfel de cambie se întocmește dacă creditorul se așteaptă în avans să efectueze plăți către creditorii săi cu această cambie O cambie înainte de data scadenței poate fi transferată pentru plată, adică gestionată Faptul de transfer se întocmește prin semnătură - aviz Aval - un andos pe o cambie, care atestă transferul drepturilor din acest document către o altă entitate juridică sau persoană fizică Persoana care face avizul se numește girant, iar în favoarea căruia este transferată nota - girant Un aviz poate fi nominal (se indică numele persoanelor care vând și cumpără nota) și necompletat (se indică doar numele vânzătorului cambiei) Facturile care apar pe baza tranzacțiilor de vânzare de bunuri, plata serviciilor, lucrările efectuate pe credit se numesc comerciale, iar facturile pentru care băncile acționează ca plătitori sunt numite financiare În comparație cu alte obligații de datorie, o factură are o serie de caracteristici: abstractizare, deoarece nu explică motivele apariției datoriilor; certitudine; negociabilitatea, care permite utilizarea unei cambii în locul numerarului Ca garanție, biletul la ordin face obiectul diferitelor tranzacții - cumpărare și vânzare, contabilitate, gaj, etc Este folosit în decontări internaționale și în interiorul țării Un bilet la ordin este un instrument de împrumut comercial Emisiunea de valori mobiliare de către o societate pe acțiuni face posibilă mobilizarea sumei resurselor financiare, care depășește semnificativ posibilul împrumut bancar, iar investiția efectivă a acestor fonduri poate fi obținută cu un profit suficient pentru dezvoltarea în continuare a societăţii Totodată, emisiunea de acțiuni mărește capitalul autorizat al societății, mărește numărul de acționari, iar fondurile primite din vânzarea acțiunilor devin fonduri proprii ale societății Obligațiunile, spre deosebire de acțiuni, sunt emise pentru o anumită perioadă de timp, valoarea lor trebuie rambursată, astfel că resursele financiare mobilizate prin emiterea de obligațiuni sunt împrumutate Fondurile primite ca urmare a plasării valorilor mobiliare nu sunt primite gratuit Emiterea de acțiuni și obligațiuni este o modalitate destul de costisitoare de a atrage resurse În primul rând, societatea pe acțiuni suportă costurile înregistrării de stat a valorilor mobiliare În al doilea rând, costă foarte mulți bani să tipăriți forme de acțiuni și obligațiuni în conformitate cu cerințele, așa că multe companii emit certificate de acțiuni sau emit titluri de valoare în formă diferită de numerar, înlocuindu-le cu certificate de cumpărare a valorilor mobiliare care sunt emise cumpărătorului În al treilea rând, dacă o societate pe acțiuni angajează un intermediar în plasarea de valori mobiliare, i se plătește o taxă destul de mare pentru întreaga gamă de activități (de la analiza și evaluarea situației financiare a emitentului până la plasarea directă a titlurilor de valoare de fondurile investitorilor) În al patrulea rând, pe titlurile de valoare emise, societatea pe acțiuni este obligată să plătească venituri proprietarilor acestora Pentru acțiuni, dividendele se plătesc pe termen nelimitat, adică pe toată durata existenței societății, pentru obligațiuni - în perioada de circulație a obligațiunilor Aceasta înseamnă că societatea pe acțiuni emitentă este obligată să „cedeze” o parte din profit sub formă de dividende (dobândă) anual Piața valorilor mobiliare, ca oricare alta, implică prezența vânzătorilor și cumpărătorilor Problema vânzătorilor se rezolvă treptat, iar în prezent principalele acțiuni de pe piața primară a valorilor mobiliare sunt acțiunile, inclusiv cele ale societăților pe acțiuni industriale Cumpărătorii sunt persoane fizice și juridice Cu toate acestea, marea majoritate a populației nu dispune de fonduri atât de importante pentru a cumpăra valori mobiliare fără a le încălca nevoile Sensul investiției pentru un cumpărător obișnuit este de a primi venituri tangibile, pentru care este necesar să investești bani semnificativi și „în plus” în titluri de valoare Acest lucru este cu atât mai problematic cu cât titlurile de valoare de pe piața din Belarus sunt încă lichide reduse, iar proprietatea asupra titlurilor este adesea asociată cu riscul de a pierde banii investiți De asemenea, persoanele juridice nu caută încă să devină un cumpărător în masă de valori mobiliare din diverse motive - atât fonduri insuficiente, cât și neîncredere în valori mobiliare În condiții de inflație ridicată, îndatorarea în creștere a întreprinderilor, introducerea procedurilor de faliment, schimbările în situația financiară a întreprinderilor performante nu pot fi excluse Adesea, un potențial investitor face o alegere în favoarea certificatelor de depozit și a depozitelor la termen ale băncilor, comparând nivelul dobânzii la depozite și nivelul dividendelor plătite Un alt factor constrângător este lipsa unei legislații clare care să prevadă un mecanism de monitorizare a stării pieței de valori și a comportamentului emitenților pe piața valorilor mobiliare Procedura de plată a veniturilor din valori mobiliare La distribuirea profitului net al unei societăți pe acțiuni, o anumită parte din acesta trebuie plătită fondatorilor și altor acționari ca venit din titlurile de valoare pe care le dețin Venitul se plătește în ordinea determinată de prioritatea titlurilor de valoare Deținătorii de obligațiuni au dreptul de a primi venituri din obligațiuni dacă au achiziționat titluri de valoare cu cel mult de zile înainte de plata dobânzii, cu excepția cazului în care se prevede altfel în condițiile emisiunii de obligațiuni Dobânda pentru obligațiuni este plătită din profitul net al companiei în mod obligatoriu Dobânda la obligațiuni se plătește cu prioritate față de dividendele pe acțiuni Dobânda se calculează în raport cu valoarea nominală a obligațiunilor, indiferent de valoarea lor de piață În timpul plasării inițiale a obligațiunilor în primul an de funcționare al societății pe acțiuni, dobânda se plătește proporțional cu timpul de circulație efectivă a obligațiunii Dobânda la obligațiuni este fixă sau variază ușor în funcție de termenul de circulație a acestora și de rambursarea împrumutului Dobânda se plătește din profitul net al societății pe acțiuni (înainte de plata dividendelor pe acțiuni), iar dacă este insuficientă, din fondul de rezervă Dobânda se plătește direct de societatea pe acțiuni, fără taxele aplicabile Exemplul Obligațiunea înregistrată are o valoare nominală de de mii de ruble Rata dobânzii la obligațiuni este stabilită la % pe an Venitul anual curent din obligațiuni va fi de de mii de ruble ( - : ) Proprietarii au dreptul să primească venituri din acțiuni dacă valorile mobiliare sunt achiziționate cu cel puțin de zile înainte de plata dividendelor Dividende - venit din acțiuni plătite dintr-o parte din profitul net al unei societăți pe acțiuni distribuite între acționarii acesteia pe acțiune Dividendele pot fi exprimate în valoare absolută și ca coeficient Coeficientul sau rata dobânzii a unui dividend este definit ca raportul dintre veniturile din dividende în termeni monetari și valoarea nominală a unei acțiuni Rata dividendului determină randamentul acțiunilor Procedura de plată a dividendelor depinde de tipul de acțiuni Acțiunile preferate plătesc dividende indiferent de profitul net În cazul insuficienței acesteia, fondurile de rezervă sunt sursa de plată a dividendelor Este posibil ca acțiunile ordinare să nu plătească dividende în caz de dificultăți financiare și câștiguri insuficiente Valoarea efectivă a dividendelor pentru anul este declarată de adunarea generală a acționarilor la propunerea Consiliului de Administrație Nu se plătesc dividende pentru acțiunile care nu au fost puse în circulație sau care se află în bilanțul societății pe acțiuni Atunci când o companie este declarată insolvabilă, este interzisă plata dividendelor Dividendele pot fi plătite după plata integrală a fondului statutar și cu condiția ca valoarea activului net al societății pe acțiuni după plata dividendelor să fie mai mare decât dimensiunea fondului statutar și a fondului de rezervă În primul an de funcționare al unei societăți pe acțiuni, dividendele se plătesc proporțional cu momentul circulației efective a acțiunilor Dividendele pot fi plătite nu numai în numerar, ci și în acțiuni, obligațiuni, obiecte de inventar Exemplul Societatea pe actiuni a inregistrat de actiuni ordinare, dintre care au fost vandute actionarilor Ulterior, societatea pe actiuni a achizitionat de la actionari de actiuni La sfârșitul anului, adunarea acționarilor a decis să distribuie de milioane de ruble venit net sub formă de dividende Valoarea totală a acțiunilor în circulație va fi de de mii de ruble ( - ) Valoarea dividendului pentru fiecare acțiune în circulație va fi de de ruble ( : ) Exemplul Capitalul autorizat al companiei este de de milioane de ruble Au fost vândute doar de acțiuni, inclusiv de acțiuni preferențiale Suma totală a profitului net care urmează să fie distribuit sub formă de dividende este de milioane de ruble Pentru acțiunile preferențiale, rata de dividend fix este aprobată la cota de % Calculați suma dividendului pentru acțiunile ordinare și preferente Valoarea nominală a fiecărei acțiuni este de de mii de ruble ( : ) Dividendele pentru acțiunile preferate vor fi stabilite în valoare de , mii de ruble ( • : ) Pentru toate acțiunile preferențiale, suma dividendelor va fi de de mii de ruble ( • , mii de ruble) Profitul pentru plata dividendelor pe acțiunile ordinare va fi determinat în valoare de mii ruble ( - ) Prin urmare, dividendul pe acțiune ordinară va fi de de ruble ( : ) Operațiuni cu valori mobiliare Timpul de producție și de circulație la diferite întreprinderi nu coincide Pentru unele întreprinderi, veniturile și încasările depășesc cheltuielile și deducerile și se formează temporar numerar liber, pentru altele este invers: cheltuielile și deducerile depășesc veniturile și încasările de fonduri și au nevoie suplimentară de ele Dacă unele întreprinderi se confruntă cu sarcina de a găsi fondurile lipsă, atunci a doua trebuie să decidă unde să investească capitalul gratuit pentru a obține rentabilitatea maximă În condițiile pieței, sfera capitalului liber este piața financiară, ale cărei produse principale sunt: • bani gheata; • imprumuturi bancare; • valori mobiliare Atunci când investiți într-un proiect de investiții (achiziționarea unei anumite valori mobiliare), sunt luate în considerare două puncte principale: • posibilitatea de a economisi capital din depreciere și de a realiza venituri; • gradul de risc al unor astfel de investiţii Atunci când cumpără o valoare mobiliară, un investitor are întotdeauna în vedere perioada vânzării, răscumpărării sau conversiei acestuia Perioada de la momentul achiziționării unui titlu până la vânzarea sa se numește perioadă de deținere (perioada de investiție, orizont planificat) Scopul oricărei investiții (achiziția unui titlu) este de a maximiza fondurile investitorului Valoarea de creștere a fondurilor investitorului pentru perioada de deținere se numește randament titlu, care se calculează ca diferența dintre suma prețului de vânzare cu veniturile din deținerea titlului și prețul de cumpărare al titlului Exemplul Investitorul a cumpărat o garanție pentru de mii de ruble iar la sfârșitul perioadei de deținere a vândut-o cu de mii de ruble Venitul investitorului din deținerea unui titlu pentru această perioadă s-a ridicat la mii de ruble În consecință, randamentul acestei garanții este de de mii de ruble (( + ) - ) Cu toate acestea, valoarea absolută a rentabilității investiției nu caracterizează pe deplin eficacitatea investițiilor investiționale Prin urmare, în practică, pentru a evalua eficacitatea activității de investiții, se utilizează un indicator relativ - rata de rentabilitate a unui titlu, care este calculată prin formula ND \u d (Tsk-Tsn): Tsn, unde ND este rata de rentabilitate a unui titlu pentru perioada de deținere; CC - prețul final (prețul de vânzare) al titlului; Tsn - prețul inițial (prețul de cumpărare) al titlului Exemplul Investitorul are în vedere două proiecte de investiții în valori mobiliare Prima varianta Prețul de cumpărare al garanției este de de mii de ruble, prețul de vânzare la sfârșitul perioadei de deținere este de de mii de ruble A doua varianta Prețul de achiziție al garanției este de de mii de ruble r , prețul de vânzare la sfârșitul aceleiași perioade de deținere este de de mii de ruble Ce variantă de investiție este de preferat? Pentru a răspunde la această întrebare, este necesar să se calculeze rata rentabilității (R) a titlurilor pentru ambele opțiuni Prima varianta: L \u d ( - ): \u d , , sau , % A doua varianta: L \u d ( - ): \u d , sau , % Calculele arată că al doilea proiect de investiții este mult mai de preferat Cu toate acestea, proprietarul unui titlu poate primi venituri nu numai din cauza modificărilor valorii sale pe piață, ci și dividende la acțiuni și dobânzi la obligațiuni Și impozitul pe venit trebuie plătit Având în vedere acest lucru, rata finală de rentabilitate pentru perioada de deținere va fi calculată folosind formula R \u d (R -R + D -C): R la k n n ' unde RK este rata finală de rentabilitate a unei valori mobiliare pentru perioada de deținere; Pk este prețul de vânzare al unui titlu la sfârșitul perioadei de deținere; Рн este prețul de cumpărare al titlului; D - veniturile primite de titularul titlului de valoare în perioada de deținere; C este suma impozitelor plătite în această perioadă Ținând cont de faptul că perioada de deținere poate fi de durată foarte diferită (de la câteva zile la câteva zeci de ani), pentru comparație, rata rentabilității se calculează pentru o singură perioadă de timp, de obicei pentru un an Dacă durata perioadei de deținere este exprimată în zile (T), atunci rata anuală de rentabilitate (R) și rata anuală de rentabilitate finală (Pk) vor fi calculate folosind formulele: D=(P-P):P :T; la n n ' L \u d (R -R + D-S): R : T k n 'n Exemplul Compania a achiziționat de acțiuni cu o valoare nominală de de mii de ruble pe bucată la un preț de de mii de ruble și le-a vândut după de zile la un preț de de mii de ruble pentru o cotă Pe perioada detinerii actiunilor, societatea a primit dividende de % Plățile de impozite au reprezentat % din venit sub forma diferenței dintre prețul de vânzare (răscumpărare) a titlurilor de valoare și prețul de cumpărare a acestora și % - din suma dividendului primit Să stabilim rata finală de rentabilitate a acestei garanții RK - de ruble; pH - de ruble; D- - %: = ruble; T - de zile; C \u d (( - ) • % + • %): \u d = r Rk = ( - + - ): ІЗOOООх x : = : - : = , , sau , % Aceasta indică faptul că pentru fiecare rublă investită, investitorul (întreprinderea) a primit de ruble sursa de venit Prin urmare, rata anuală de rentabilitate sau rentabilitatea deținerii acestor titluri a fost de , % Obligațiuni Investind în titluri cu dobândă fixă, investitorii se așteaptă, pe de o parte, la o fiabilitate ridicată (risc scăzut), iar pe de altă parte, la o rentabilitate ridicată a capitalului investit Un investitor poate achiziționa fie obligațiuni cu cupon, fie cu discount O obligațiune cu cupon este achiziționată la valoarea nominală și garantează proprietarului plăți periodice de cupon plus primirea valorii nominale la momentul răscumpărării obligațiunii Obligațiunile cu reducere sunt vândute la un preț sub normal, iar în ziua răscumpărării, proprietarul acesteia primește întreaga valoare Metodologia de determinare a valorii reale a obligațiunilor se bazează pe indicatori inițiali precum valoarea nominală, rata cuponului și rata curentă a randamentului și depinde de procedura de plată a veniturilor din acestea Obligațiunile pot fi plătite în trei moduri: • periodic sub forma unui procent prestabilit din valoarea nominală; • cu plata întregii sume a dobânzii la răscumpărarea obligațiunii; • prin vânzarea cu reducere fără plata dobânzii Obligațiunile care sunt vândute cu plăți periodice de venit sunt evaluate folosind următoarea formulă: p s y РV= Y - £î( W ( +*)„ ' unde РV este valoarea curentă a obligațiunii; C - plăți periodice de cupon la obligațiune; n - numărul de perioade la sfârşitul cărora se efectuează plăţile; k este rata de actualizare pentru perioada cuponului Această formulă se numește modelul de bază al prețului obligațiunilor Esența sa economică constă în faptul că valoarea curentă a unei obligațiuni este egală cu suma tuturor plăților dobânzilor pentru perioada de circulație a acesteia și valoarea nominală, actualizată cu rata rentabilității brute așteptate a investiției Astfel, valoarea actuală a unei obligațiuni este valoarea atribuită acesteia de către investitor, la care a dorit să o cumpere Din formula de mai sus, rezultă că pentru a determina PV (valoarea curentă a unei obligațiuni), trebuie să știți: • valoarea plăților cu cupon Ct și valoarea nominală Мп; • frecvența de primire a plăților cupoanelor, determinată de valoarea t (pentru plățile cupoanelor se poate seta orice frecvență: o dată pe lună, jumătate de an, un an etc ); • durata perioadei de deținere a obligațiunii, în funcție de valoarea lui n; • rata dobânzii k, la care sunt actualizate fluxurile de numerar (Această rată se numește rata de rentabilitate necesară sau rata de rentabilitate necesară ) Exemplul Un investitor pentru care rata de rentabilitate așteptată a unei obligațiuni de % pe an este acceptabilă studiază eficiența achiziționării de obligațiuni cu o valoare nominală de de ruble cu un randament al cuponului de % pe an Obligațiunile sunt vândute la un preț de piață de de ruble pentru un Obligațiunile ajung la scadență în trei ani, iar randamentul este plătit semestrial la o rată de % ( : ) Deoarece dobânda aferentă obligațiunii este plătită semestrial, rata de rentabilitate așteptată (rata de reducere) trebuie să fie de % ( : ) pentru a calcula valoarea reală a obligațiunilor În consecință, pentru șase perioade de acumulare și plată a veniturilor din obligațiuni se vor acumula următoarele: • , : ( + ) = ruble; • , : ( + ) = ruble; • , : ( + ) = ruble; • , : ( + ) = ruble; • , : ( + ) = ruble; • , : ( + ) = ruble; Total: r În acest caz, valoarea reală a obligațiunii, ținând cont de reducerea valorii nominale la momentul actual, va fi de de ruble: + ( + , ) Diferența nominală dintre volumul costurilor de investiție și valoarea fluxului de numerar invers va ajunge la de ruble: • , • + - Cu toate acestea, ținând cont de valoarea reală a obligațiunii, achiziționarea acesteia la un astfel de preț va aduce venituri în valoare de de ruble ( - ) pentru fiecare titlu cumpărat În cazul în care se prevede plata întregii sume a dobânzii la răscumpărarea obligațiunii, valoarea reală a acesteia poate fi calculată folosind formula PV \u d (M + Ct): ( + d) g, unde РV este valoarea curentă a obligațiunii cu plata întregii sume a dobânzii la răscumpărare; M este valoarea nominală a obligațiunii; Ct este suma dobânzii aferente obligațiunii de plătit la sfârșitul perioadei de circulație a acesteia; k este rata dobânzii la care sunt actualizate fluxurile de numerar; t este durata perioadei de deținere a obligațiunii Valoarea reală a unei obligațiuni este, în acest caz, suma dobânzii la răscumpărare și valoarea nominală ajustată la valoarea actuală la o rată de actualizare care este egală cu rata de rentabilitate așteptată Exemplul Se achiziționează o obligațiune cu o valoare nominală de de ruble, rata cuponului anual este de %, scadența obligațiunii este de ani, pentru perioada specificată valoarea dobânzii acumulate va fi de de ruble ( , - ) La o rată de actualizare de %, valoarea reală a obligațiunii va fi determinată în valoare de de ruble (( + + ): ( + , ) ) Aceasta înseamnă că aceste obligațiuni ar trebui promovate cu o reducere (reducere) în valoare de de ruble ( - ) Cel mai simplu mod este de a evalua obligațiunile care sunt vândute cu reducere fără a plăti dobândă Astfel de obligațiuni se numesc obligațiuni cu cupon zero Modelul de estimare a valorii acestora este următorul: PV=Mf :( + d)l , unde РV este valoarea curentă a obligațiunii cu cupon zero Deci, dacă în exemplul anterior obligațiunea a fost vândută cu un cupon zero, valoarea sa nominală, redusă la valoarea actuală la o rată de actualizare de %, ar fi de ruble ( : ( + , ) ) Aceasta înseamnă că atunci când cumpără o astfel de obligațiune, investitorul va plăti ruble pentru aceasta Dacă obligațiunea are o scadență de doi ani, valoarea acesteia va crește la de ruble ( : ( + , ) ), iar dacă este răscumpărat într-un an - ruble ( : ( + , )) Conform modalităților de plată a venitului, obligațiunile pot fi cu o rată variabilă sau uniformă În primul caz, valoarea venitului din obligațiune depinde de dobânda la împrumut, în celălalt caz, aceasta poate fi legată de nivelul inflației Dacă sunt disponibili astfel de indicatori de prognoză, calculul valorii curente a obligațiunii se face conform modelului principal, totuși, pentru fiecare perioadă sunt utilizate diferite valori estimative ale veniturilor din cupon Certificate de depozit și de economii Similar cu situația cu acțiunile și obligațiunile, un investitor trebuie să fie capabil să determine eficiența investiției de capital în certificate Un punct important pentru un investitor este randamentul anual al unui certificat de depozit, care este determinat de formula H \u d (P -P): P T: t, g ' la unde Th - randament anual; Pk - suma finală primită în momentul vânzării; Ro - preț de achiziție; t este durata posesiei; T este numărul de perioade dintr-un an Exemplul Certificatul de depozit a fost achiziționat cu luni înainte de scadență la un preț de mii de ruble și vândut cu luni înainte de scadență la un preț de mii de ruble Este necesar să se determine randamentul anual al certificatului Venitul investitorului din vânzarea certificatului s-a ridicat la de ruble ( - ) Durata de detinere a titlului a fost de luni ( - ) Randamentul anual va fi egal cu , sau %: Modificare \u d ( - ): : Randamentul este cel mai important parametru utilizat pentru a compara eficiența achiziționării diferitelor tipuri de certificate Exemplul Investitorul are două opțiuni pentru achiziționarea certificatelor de economii - Banca A și Banca B Banca A emite certificate cu o valoare nominală de de ruble timp de un an la pe an Banca B emite certificate cu o valoare nominală de de ruble la % pe an pe o perioadă de aproximativ luni Investitorul a achiziționat certificate pentru luni Pe piața secundară i s-au oferit certificate bancare A cu o perioadă reală de circulație de luni la un preț de de ruble și Banca B cu o perioadă reală de circulație de o lună la un preț de de ruble Ce certificat ar trebui să prefere un investitor? Au mai rămas luni până la răscumpărarea ambelor certificate, adică vor fi răscumpărate în același timp Suma care trebuie plătită la răscumpărarea fiecărui certificat, ținând cont de termenul de circulație și de rata dobânzii, se calculează prin formula Su \u d Mn + mn / l, unde Su - suma de plătit; Мн - valoarea nominală a certificatului; ip - rata dobânzii (exprimată în acțiuni) pentru perioada de circulație Suma care va fi răscumpărată pentru certificatul băncii A va fi de de ruble (CB £ = + • , ) Pentru un certificat bancar B cu o scadență la șase luni ianuarie (adică io \u d / o • ) va fi % sau , (Cvu \u d + + • , = ruble) În acest caz, randamentul anual pentru investitor pe certificatul băncii A va fi de , , sau %: = ( - ): : ; conform certificatului băncii B - , %: ( - ): : Calculele au arătat că rentabilitatea certificatelor bancare A este mai mare Prin urmare, este necesar ca investitorul să le dea preferință Principii de formare a portofoliului de investiții al întreprinderii Portofoliul de valori mobiliare - un set de instrumente financiare alcătuit intenționat destinat investițiilor financiare în conformitate cu politica de investiții dezvoltată Întrucât în majoritatea întreprinderilor singurul tip de instrumente de investiții financiare sunt titlurile de valoare, pentru astfel de întreprinderi termenul de „portofoliu de valori mobiliare” este identic cu termenii de „portofoliu de acțiuni” și „portofoliu de investiții” Formarea unui portofoliu de valori mobiliare se realizează prin selectarea celor mai profitabile și sigure instrumente financiare, care corespund direcțiilor principale ale politicii de investiții financiare a companiei Această politică ar trebui să urmărească să asigure: • nivelul ridicat al profitului investiţional în perioada curentă; • rate ridicate de creștere a capitalului investițional pe termen lung; • minimizarea nivelului de risc investițional asociat cu investițiile financiare; • lichiditatea necesară a portofoliului de investiţii Pe baza sarcinilor stabilite, investitorii își pot forma portofolii de venituri sau de creștere Portofoliu de venituri - un portofoliu de valori mobiliare format după criteriul maximizării nivelului profitului investițional în perioada curentă, indiferent de rata de creștere a capitalului investițional pe termen lung Portofoliu de creștere - un portofoliu de valori mobiliare format după criteriul maximizării ratei de creștere a capitalului investit pe termen lung, indiferent de nivelul de formare a profitului în perioada curentă Formarea unui portofoliu de creștere poate fi permisă doar de întreprinderile cu o poziție financiară destul de stabilă Aceste două tipuri de portofolii de investiții sunt în mare măsură alternative, deoarece asigurarea unor rate mari de creștere a capitalului investit se realizează într-o anumită măsură în detrimentul unei scăderi semnificative a nivelului profitului investițional și invers Rata de creștere a capitalului investit și nivelul profitului curent al investiției sunt direct legate de nivelul riscului investițional, ceea ce poate duce la pierderea capitalului de către investitor În funcție de gradul de risc investițional, există trei tipuri principale de portofoliu de investiții: • agresiv; • moderat (compromis); • conservatoare Portofoliu agresiv de investiții - un portofoliu de valori mobiliare format conform principiului (criteriului) maximizării venitului curent sau creșterii capitalului investit, indiferent de nivelul de risc investițional Portofoliul astfel format face posibilă obținerea ratei maxime de rentabilitate a investiției asupra capitalului investit Cu toate acestea, aceasta este însoțită de un nivel catastrofal de risc de investiții, în care investiția Acest capital poate fi pierdut complet sau în mare parte Portofoliu moderat (compromis) - total; natura instrumentelor de investiții financiare, în care nivelul general al profitului investițional și al riscului este apropiat de media pieței Portofoliu conservator - o variantă a portofoliului de investiții, care se formează după principiul (criteriul) minimizării nivelului de risc investițional Este format din cei mai prudenți investitori, care exclud practic utilizarea instrumentelor financiare, al căror nivel de risc depășește media pieței Administrarea unui portofoliu de valori mobiliare înseamnă, în primul rând, formarea optimă a acestuia Un portofoliu optim de valori mobiliare este un portofoliu care oferă randamentul maxim așteptat pentru un anumit nivel de risc dat sau riscul minim pentru un anumit nivel de rentabilitate Optimizarea portofoliului de investiții se realizează prin determinarea raportului dintre instrumentele financiare individuale care asigură realizarea obiectivelor activității investiționale a întreprinderii, ținând cont de volumul format al resurselor investiționale Baza mecanismului de optimizare este teoria portofoliului, care este un mecanism bazat pe metode statistice de optimizare a portofoliului de investiții format conform criteriilor specificate pentru raportul dintre nivelurile sale de profitabilitate și risc Teoria portofoliului constă din următoarele patru secțiuni: • evaluarea calităților investiționale ale anumitor tipuri de instrumente financiare; • formarea deciziilor investiționale în ceea ce privește includerea în portofoliul instrumentelor financiare individuale; • optimizarea portofoliului care vizează reducerea nivelului de risc al acestuia la un anumit nivel de profitabilitate; • evaluarea globală a portofoliului de investiții format în raport cu nivelul de rentabilitate și risc Ca urmare a evaluării calităților investiționale ale anumitor tipuri de instrumente financiare, se stabilește raportul optim al acestora în portofoliu Formarea deciziilor de investiții se bazează pe ierarhizarea instrumentelor financiare specifice în funcție de nivelurile de rentabilitate și risc pentru includerea viitoare în portofoliu Luarea unei decizii specifice depinde de tipul de portofoliu ales de acest investitor și de disponibilitatea ofertelor de instrumente financiare individuale Optimizarea portofoliului face posibilă asigurarea gradului minim posibil de risc al acestuia la un anumit nivel al profitului investițional Pentru aceasta se folosește diversificarea investițiilor financiare Diversificarea portofoliului de investiții este una dintre direcțiile politicii investiționale a investitorului în procesul de formare a unui portofoliu de valori mobiliare, care vizează reducerea riscului, care se realizează în procesul de achiziție a unui anumit număr de valori mobiliare diferite Politica de diversificare se datorează schimbărilor frecvente ale condițiilor de piață și impactului acestora asupra profitabilității și situației financiare a companiei Diversificarea este utilizată de instituțiile de credit și fondurile de investiții Diversificarea reduce riscul datorită faptului că posibilele pierderi ale unui tip de titluri vor fi compensate de randamente mari ale altora Minimizarea riscului se realizează prin includerea în portofoliul de valori mobiliare a unei game largi de întreprinderi și industrii care nu sunt legate între ele Acest lucru face posibilă evitarea sincronicității recesiunilor ciclice ale activității lor de afaceri Diversificarea poate reduce riscul non-sistemic de portofoliu Riscul de portofoliu - o caracteristică cumulată a anumitor tipuri de risc de investiție inerent unui anumit obiect de investiție financiară, care care este legat de factorii interni ai activității elementului Spre deosebire de riscul nesistematic, riscul sistematic este asociat cu schimbări în mediul pieței financiare sub influența factorilor macroeconomici Diversificarea portofoliului vă permite să reduceți semnificativ riscurile nesistematice, care sunt numite și riscuri specifice Vom lua în considerare reducerea riscului nesistematic al unui portofoliu de valori mobiliare folosind un exemplu condiționat dat în Tabel După cum reiese din datele de mai sus, cu aceeași sumă de investiții, egală cu de mii de ruble, prima companie financiară a achiziționat titlurile de valoare a patru emitenți, a doua și-a concentrat atenția asupra a doi Tabelul Impactul diversificării portofoliului asupra creșterii randamentului investițiilor și reducerii riscului de pierdere a calității Emitenți de valori mobiliare Valoarea dividendului pe acțiune, mii R-Prima societate financiară A doua societate financiară Număr de acțiuni, buc Suma investiției, mii de ruble Suma dividendelor, mii de ruble Număr de acțiuni, buc Suma investițiilor, mii R - Suma dividendelor, mii ruble Consolidare ♦ Skorokhod ” , Fondul de investiții Garant , , Banca pe actiuni Polesie Casa comercială „Belaya Vezha” , Total , Să presupunem că banca pe acțiuni „Polesie” s-a aflat într-o situație financiară dificilă și nu poate plăti dividende pe acțiunile ordinare Prețul de piață al acțiunilor sale a scăzut de la la de ruble Ca urmare, pierderea de capital asociată cu o scădere a prețului acțiunilor pentru prima companie financiară s-a ridicat la , mii de ruble (( - ) • ), iar conform celui de-al doilea - , mii de ruble (( - ) • ) Să presupunem că prețul titlurilor de valoare ale altor emitenți nu se va modifica În acest caz, valoarea finală a câștigului de capital al primei societăți de investiții, ținând cont de pierderile din deprecierea acțiunilor băncii pe acțiuni Polesie, va fi de , mii de ruble ( - , ), iar pentru o altă societate de investiții - , mii ruble ( - , ) Astfel, cu aceeași investiție inițială de mii de ruble diversificarea investițiilor a făcut posibil ca prima companie financiară să mărească câștigul de capital cu , mii de ruble ( , - , ) mai mult decât celălalt PLANIFICARE FINANCIARA ORGANIZAREA PLANIFICAREA FINANCIARĂ LA ÎNTREPRINDERI Conținutul și obiectivele planificării financiare Tranziția la o economie de piață a necesitat implementarea unei politici financiare fundamental noi, o reformă radicală a mecanismului financiar, consolidarea impactului acesteia asupra accelerarii dezvoltării sociale și economice, creșterea eficienței producției, consolidarea finanțelor, extinderea independenței economice și creșterea responsabilității întreprinderilor Transferul întreprinderilor la autofinanțare, introducerea relațiilor de piață sunt în sine imposibile fără o schimbare fundamentală a practicii consacrate de planificare financiară Ca proces științific de fundamentare a mișcării fluxurilor de numerar, planificarea financiară vă permite să anticipați nevoia de resurse, să asigurați distribuția și utilizarea rațională a acestora și, în cele din urmă, funcționarea stabilă a fiecărei entități de afaceri, rezultatul final pozitiv al activităților sale Piața nu neagă planificarea, ci doar îi sporește caracterul informal Într-o economie de piață și în tranziție către aceasta, fiecare acțiune a unei entități economice este plină de riscuri, poate aduce pierderi sau rezultate pozitive atunci când condițiile de piață se schimbă, așa că trebuie să fie atent calculată în prealabil Există o nevoie obiectivă de planificare financiară Planificarea financiară este procesul de fundamentare științifică a mișcării resurselor financiare și a relațiilor financiare corespunzătoare Nevoia lui datorită faptului că funcționarea continuă a unei întreprinderi de orice formă de proprietate este imposibilă fără disponibilitatea unor rezerve adecvate de resurse financiare utilizate pentru achiziționarea de materii prime, materiale, bunuri, alte valori, plata impozitelor, îndeplinirea altor obligații financiare față de furnizori, clienți, membri ai echipei Este necesar să se anticipeze mișcarea acestor fonduri, să se planifice fluxul de resurse, distribuția lor cea mai adecvată În condițiile pieței, când continuitatea producției și rezultatele sale finale depind în mare măsură de capacitățile financiare ale unei întreprinderi, organizarea planificării financiare la nivelurile inferioare, adică direct la întreprinderi și organizații, are o importanță deosebită Planificarea financiară acoperă procesul de determinare a veniturilor și încasărilor, a cheltuielilor și deducerilor, a rezultatelor financiare finale și a utilizării lor prevăzute În țările străine, firmele nu își încep afacerile fără a elabora un plan de afaceri, care este un program de acțiune Acesta întruchipează ideea, strategia și tactica de acțiune pentru perioada de planificare Planul financiar, ca secțiune finală a planului de afaceri, include o serie de forme independente de bilanțuri care permit, în termeni monetari, fundamentarea și rezumarea rezultatelor activităților planificate în alte secțiuni ale planului de afaceri Cu toate acestea, sarcinile financiare nu sunt doar o reflectare pasivă a acestor secțiuni, ci influențează activ eficacitatea deciziilor economice și sociale planificate Acest lucru se realizează prin utilizarea unor forme progresive de acumulare a surselor de finanțare, distribuirea tuturor resurselor și stimularea utilizării efective a acestora Principalele obiective ale planificării financiare sunt: • determinarea volumului încasărilor preconizate de resurse monetare (în contextul tuturor surselor, tipuri de activități pe baza volumului planificat de management, oportunități de vânzare de produse sau mărfuri, ținând cont de contractele încheiate și de condițiile pieței); • justificarea costurilor estimate pentru perioada relevantă; • stabilirea unor proporții optime în repartizarea resurselor financiare pentru nevoile din fermă, extinderea și reechiparea tehnică a producției, stimulentele materiale și nevoile sociale ale angajaților acestora; • determinarea eficacității fiecărei tranzacții comerciale majore (înainte și după aceasta); • determinarea pe perioade scurte a soldului în primirea fondurilor şi a cheltuielilor acestora pentru a asigura solvabilitatea întreprinderii Principiile și metodologia planificării financiare, sistemul planurilor financiare au fost discutate în detaliu în § Pentru a elabora un plan financiar, întreprinderile folosesc o mulțime de indicatori de raportare și planificați ai activităților economice și financiare, norme și standarde tehnice și economice Principalele surse de materiale pentru întocmirea unui plan financiar sunt: • ținte financiare aprobate pentru anul planificat și indicatori ai planului de afaceri (cifra de afaceri, volumul producției și vânzărilor de produse, profit, volumul investițiilor de capital etc ); • raportare contabilă și statistică; • normele și standardele naționale și departamentale actuale (ratele de plată a impozitelor și dobânzile la credite, ratele de amortizare etc ) Întreprinderile elaborează planuri financiare la începutul anului de planificare după întocmirea raportului contabil pentru anul trecut Extinderea drepturilor întreprinderilor în planificarea financiară, introducerea activă a autofinanțării la nivelurile inferioare, stabilirea unei relații strânse între capacitățile financiare ale dezvoltării economice și sociale a întreprinderilor și stimulentele materiale Influența angajaților asupra rezultatelor financiare finale ale muncii a crescut considerabil responsabilitatea întreprinderilor pentru pregătirea și implementarea corectă a planurilor financiare Trecerea la relațiile de piață necesită o creștere a nivelului de planificare financiară la întreprinderi și implicarea unei game largi de specialiști în această activitate Conținutul planificării financiare în întreprindere Planificarea financiară la o întreprindere este planificarea tuturor tipurilor și direcțiilor sale de cheltuire a banilor pentru a asigura dezvoltarea unei întreprinderi Planificarea financiară se realizează prin elaborarea de planuri financiare cu conținut și scop diferit, în funcție de sarcinile și obiectele de planificare În practica străină, întreprinderile mari și mijlocii includ următoarele bilanţuri în planul financiar cuprinzător: • soldul veniturilor și cheltuielilor (calculul rezultatelor financiare), care reflectă încasările de numerar din toate tipurile de activități, costuri și rezultate financiare; • soldul fluxului de numerar (plan de numerar), a cărui sarcină este de a echilibra încasările de numerar cu plățile într-o anumită perioadă; • echilibrul planificat al activelor și pasivelor, care reflectă structura rațională așteptată a proprietății și sursele efective de finanțare a acestora; • un plan al strategiei de finanțare a dezvoltării companiei, care să justifice cuantumul costurilor de investiție, sursele de finanțare ale acestora și rezultatele așteptate în viitor Planurile financiare sunt de perspectivă, actuale și operaționale Baza pentru dezvoltarea planurilor financiare sunt indicatorii de producție (sarcini pentru eliberare și vânzările de produse, utilizarea mijloacelor fixe, a materiilor prime și a resurselor de muncă) În plus, se folosesc norme stabilite, standarde financiare, se iau în considerare tendințele predominante în circulația resurselor etc Fundamentarea articolelor planului financiar se realizează prin metode speciale În funcție de abordările de calcul, se utilizează metoda directă (metoda numărării directe) și cea mediocră (metoda numărării economice) Metoda indirectă este de a efectua calcule detaliate pentru fiecare articol din planul financiar Pentru aceasta se folosesc materiale contabile, costuri și costuri ale produselor fabricate, serviciilor și lucrărilor etc Metoda directă este foarte laborioasă datorită numărului mare de calcule și indicatori, dar în condiții instabile de piață, nu asigură întotdeauna realitatea țintelor planificate Din acest motiv, în practica planificării, se folosesc cel mai adesea diferite metode economice de justificare a planurilor Calculele economice sunt ajustarea indicatorilor financiari individuali, luând în considerare schimbările planificate ale condițiilor de afaceri, obiectivele de producție convenite Calculul se bazează pe rezultatele anului precedent sau date medii pentru un număr de ani, care cresc sau descresc în conformitate cu modificările preconizate ale volumului producției și vânzărilor de produse, prețuri, costuri etc Un exemplu de planificare financiară avansată este un plan de afaceri Este de obicei dezvoltat la crearea unei noi întreprinderi sau pentru a justifica producția de noi tipuri de produse Se întocmește pe o perioadă de la trei până la cinci ani Un plan de afaceri nu este doar un plan financiar Este necesară elaborarea unei strategii de finanțare și atragerea unui anumit investitor, în anumite condiții, pentru a participa la crearea unei noi întreprinderi sau pentru a finanța un nou program de producție Planul de afaceri contribuie la îmbunătățirea managementului întreprinderii, deoarece este elaborat pe baza stabilirii obiectivelor, a metodelor de implementare practică a acestora, a legăturii resurselor materiale, forței de muncă și financiare Acest lucru încurajează managerii să analizeze și să prezică situația, să evalueze capacitățile companiei și, pe această bază, să ia decizii mai calificate Dezvoltarea profesională a unui plan de afaceri vă permite să economisiți fondurile investitorilor și reduce probabilitatea falimentului Pentru mai multe detalii despre conținutul și procedura de elaborare a unui plan de afaceri, a se vedea § Principala formă de gestionare a resurselor financiare ale întreprinderilor sunt planurile financiare anuale (actuale) Se recomandă elaborarea unui plan financiar anual în mai multe etape Demararea acestei lucrări ar trebui să coincidă cu momentul întocmirii proiectului de buget al țării (mai-iunie a anului precedent celui planificat) În a doua etapă (noiembrie-decembrie a anului precedent celui planificat), calculele anterioare sunt rafinate ținând cont de principalii indicatori ai planului de dezvoltare economică a complexului economic național al republicii pentru anul planificat Sunt luate în considerare datele privind creșterea salariului mediu și nivelul minim al acestuia, modificările indicilor prețurilor la resursele materiale și combustibile și energetice, modificările politicii fiscale, financiare și monetare a guvernului În procesul de implementare a planurilor financiare, poate fi necesară clarificarea calculelor financiare din motive atât dependente, cât și independente de controlul întreprinderii Planul financiar este elaborat, discutat și aprobat în colectivul de muncă În funcție de forma de proprietate, organizatorică și juridică, planul financiar este aprobat de adunarea generală a colectivului de muncă, acționarilor sau fondatorilor întreprinderii, consiliul de administrație sau alt organ de conducere autorizat în conformitate cu statutul întreprinderii pentru a rezolva probleme financiare Prin decizia unei autorități superioare, planul financiar al unei întreprinderi poate fi înaintat unei asociații, preocupări, minister de resort pentru a asigura dezvoltarea țintelor și politicilor financiare convenite Forma planului financiar anual (balanța veniturilor și cheltuielilor) este dată în Tabelul Tabelul Balanța veniturilor și cheltuielilor întreprinderii Perioada de raportare Perioada planificată Denumirea indicatorilor Plan actualizat Performanța așteptată în prețurile perioadei de raportare în prețurile perioadei de planificare I Venituri și încasări Profit total Amortizare Creșterea datoriilor durabile Venituri și încasări totale P Cheltuieli și deduceri Dezvoltarea producției (fond de acumulare) Dezvoltare socială (fond de consum) Fond de rezervă Cheltuieli totale și deduceri Excesul veniturilor asupra cheltuielilor III Plăți către buget Impozit pe venit Impozit pe venit Impozit pe bunuri imobiliare Alte impozite Plăți totale către buget Excesul plăților către buget față de creditele de la buget IV Credite de la buget Total credite de la buget Excesul de credite de la buget fata de platile catre buget Întocmirea unui plan financiar presupune includerea unui complex de calcule de venituri și încasări, cheltuieli și deduceri, plăți către buget, precum și elaborarea unei liste de verificare pentru planul financiar pentru a lega veniturile, cheltuielile și verificarea situației financiare se planifică ca document consolidat Compoziția indicatorilor, detalierea acestora pentru fiecare secțiune a planului financiar poate fi diferită: lărgită sau detaliată și, de asemenea, în funcție de utilizatorii informațiilor Calculele pentru planificarea surselor individuale de venituri și cheltuieli sunt efectuate pe baza unor metode adecvate Calculele efectuate pentru elementele individuale de venituri și cheltuieli sunt legate între ele prin alcătuirea unui tabel de șah Scopul său este de a determina sursele de finanțare pentru fiecare element de cost și de a distribui veniturile pe direcții, precum și de a echilibra veniturile și cheltuielile întreprinderii conform principiului utilizării direcționate a fondurilor proprii și împrumutate și a priorității pe elemente de cost Astfel, profitul total este direcționat în primul rând către plata impozitelor la buget, amenzilor în baza contractelor economice și sancțiunilor financiare, iar apoi poate fi folosit pentru nevoi proprii Creșterea datoriilor durabile ar trebui utilizată în primul rând pentru a finanța creșterea standardului capitalului de lucru propriu În lipsa fondurilor proprii, cheltuielile pot fi acoperite prin împrumuturi bancare sau alte fonduri împrumutate O formă aproximativă a unei mese de șah este dată în tabel Tabelul c Tabel de verificare la soldul veniturilor și cheltuielilor Direcții de fonduri Surse de acoperire profit total depreciere crestere in datorii stabile alte total Impozitul pe venit Sfârșitul mesei Deduceri la fondul de acumulare Deduceri la fondul de consum al cercetării-dezvoltare Fond de rezervă Alte cheltuieli Total Alcătuirea unei mese de șah începe cu completarea coloanelor finale pentru veniturile și cheltuielile întreprinderii După aceea, se efectuează echilibrarea pentru fiecare element de venit și cheltuieli al întreprinderii și se verifică rezultatele acesteia Acestea din urmă presupun egalitatea rezultatelor pentru fiecare element de cost cu suma surselor de finanțare La rândul său, totalul pentru fiecare element de venit ar trebui să fie egal cu suma costurilor fondurilor În cele din urmă, suma totală a surselor de finanțare ar trebui să fie egală cu costurile totale ale întreprinderii în anul planificat Planul financiar se consideră a fi corect întocmit dacă suma depășirii veniturilor față de cheltuieli este egală cu suma depășirii plăților către buget față de creditele din buget, iar valoarea excedentului de cheltuieli față de venituri este egală cu valoarea excedentului creditelor din buget față de plățile către buget Dezvoltarea planurilor financiare curente și viitoare este doar etapa inițială a planificării financiare În cursul implementării lor, condițiile se pot schimba, pot apărea noi sarcini care nu ar fi putut fi prevăzute în avans Pe de altă parte, nu este suficient să cunoști volumul veniturilor și cheltuielilor pentru o anumită perioadă, acestea trebuie legate în timp Venitul în ansamblu pentru perioada poate acoperi integral cheltuielile și chiar le poate depăși Dar cea mai mare parte a veniturilor cade în a doua jumătate a lunii, iar cheltuielile - în prima De- Prin urmare, pentru a gestiona eficient finanțele întreprinderilor, există o necesitate obiectivă de a dezvolta planuri financiare operaționale pentru un timp mai scurt ( zile, un deceniu etc ) Dezvoltarea sarcinilor financiare operaționale și aducerea acestora către executanți se numește planificare financiară operațională Planificarea financiară operațională asigură munca coordonată a tuturor serviciilor, departamentelor în procesul de îndeplinire a sarcinilor de producție și financiare Include întocmirea planurilor financiare operaționale, dezvoltarea și aducerea în magazine a serviciilor de indicatori cheie, monitorizarea implementării acestora, manevrarea resurselor și realizarea unui echilibru în perioade scurte de timp a încasărilor și cheltuielilor Plan de afaceri Mecanismul de elaborare a unui plan de afaceri și funcțiile acestuia Un plan de afaceri este un program financiar și economic detaliat pentru activitățile economice ale unei întreprinderi Este un model bloc de producție și vânzare de produse, care include o analiză a situațiilor și problemelor economice pe care le poate întâmpina echipa și definirea modalităților de rezolvare a acestora Un plan de afaceri este elaborat pentru trei până la cinci ani Indicatorii principali pentru primul an se calculează lunar, pentru al doilea an - trimestrial, iar începând cu al treilea an, indicatorii sunt determinați anual Un plan de afaceri îndeplinește cinci funcții: • definirea strategiei de afaceri (abordare conceptuală); • planificare; • atragerea de resurse suplimentare de credit; • atragerea de capital financiar extern la implementarea proiectului de achiziție de noi tehnologii; • determinarea principalelor direcții de restructurare, axate pe performeri competenți În funcție de scopul funcțional al planului de afaceri elaborat de întreprindere, se determină cantitatea de muncă necesară, adică se selectează o listă de blocuri care trebuie efectuate Întregul proces de elaborare a unui plan de afaceri ca un singur document include patru etape În prima etapă a elaborării unui plan de afaceri se formulează obiectivele Această parte a planului de afaceri ar trebui să răspundă la următoarele întrebări: ce fel de produs (tip de activitate) să producă și câte venituri va primi compania din vânzarea sa Al doilea pas în elaborarea unui plan este legat de marketing În această etapă, este necesar să se determine locul pe care compania îl va ocupa pe piață, să se descrie poziția sferei de activitate de tranzacționare, adică să se evalueze concurenții, să se caracterizeze piața și să se indice cum să o pătrundă sau să-și mențină poziția, ce costuri sunt necesare pentru aceasta La a treia etapă a dezvoltării unui plan de afaceri, se efectuează o evaluare a stării financiare a întreprinderii, se calculează costurile și veniturile Include situații financiare pentru ultimii ani, un proiect financiar pentru anii următori, un proiect financiar pentru următorii trei ani, estimări ale bilanțului și situații ale fluxurilor de numerar Aceste calcule ar trebui să demonstreze eficacitatea investiției proiectate și să cuprindă o analiză a principalilor factori care afectează rezultatele financiare În acest caz, se calculează următorii indicatori financiari: • costul produselor fabricate; • venitul brut, care este planificat a fi primit pentru perioada de facturare; valoarea cheltuielilor viitoare; termenele de rambursare a creditului La a patra etapă, abordarea atragerii investițiilor este determinată de distribuirea acțiunilor între investitorii profesioniști O analiză mai profundă a sarcinilor planului de afaceri este efectuată mai jos în secțiunile sale individuale, care oferă sprijin financiar pentru domenii eficiente de activitate de afaceri Principalele secțiuni ale planului de afaceri Structura și volumul secțiunilor planului de afaceri sunt determinate de întreprindere în mod independent, ținând cont de caracteristicile tehnologiei utilizate, de piață, de competitivitate, de noutatea produselor, bunurilor, lucrărilor și serviciilor Mai jos este o structură exemplară a planului de afaceri și o metodologie pentru calcularea indicatorilor tehnici și economici Rezumat Informații generale despre întreprindere și afacerea acesteia Planificarea marketingului Analiza piețelor de mărfuri și studiul concurenților Prognoza producției Organizarea și managementul producției Plan financiar Plan legal Rezumatul este un bloc generalizator al planului de afaceri, care conține principalele concluzii care caracterizează producția și rezultatele economice ale întreprinderii și justifică beneficiile față de nivelul atins Oferă o descriere a produselor planificate pentru lansare, argumentele rezultatelor financiare viitoare Rezumatul conține răspunsuri la următoarele întrebări: • informații generale despre întreprindere și afacerea acesteia; • planificarea marketingului; • evaluarea pieţelor de mărfuri şi studiul concurenţilor; • prognozarea producţiei; • organizarea şi conducerea producţiei; • plan financiar; • plan legal; • strategia de finanțare Obiectivul principal al acestui bloc al planului de afaceri este de a oferi în cea mai convenabilă formă cele mai importante informații pentru potențialii parteneri, precum și pentru persoanele pe al căror sprijin financiar se bazează compania Rezumatul este întocmit ca o concluzie, care rezumă concluziile pentru fiecare bloc al planului de afaceri Informații generale despre întreprindere și afacerea acesteia Scopul primului bloc al planului de afaceri este de a descrie în detaliu dar pe scurt proiectul de dezvoltare a întreprinderii, indicatorii definitori ai acestuia, pentru a caracteriza strategia de afaceri propusă, costurile proiectate și nișa de piață Structural, acest bloc al planului de afaceri include: denumirea industriei; descrierea întreprinderii și a locului acesteia pe piața produselor similare; determinarea perspectivelor de dezvoltare a întreprinderii; dezvoltarea unor modalități de atingere a unor obiective de bază precum creșterea profitului, satisfacerea cererilor clienților etc Este necesar să se citeze principalii indicatori tehnici și economici ai producției și starea financiară a întreprinderii Rezultatele calculării și analizei indicatorilor sunt rezumate în tabele Compoziția indicatorilor depinde de scopul funcțional al planului de afaceri Partea finală a acestei secțiuni este caracteristicile produselor Ar trebui să descrie în detaliu bunurile sau serviciile pe care întreprinderea le va oferi pieței, precum și domeniul de aplicare al bunurilor și serviciilor Lista cea mai completă a principalelor indicatori tehnici și economici este prezentată în Tabel și Tabelul Lista echipamentelor și structura lor de vârstă începând cu Tip echipament Cantitate Total până la ani - ani - ani peste ani PC % PC % PC % PC % Total , , , , În inclusiv A , , , , B , , , , B - - - - - - , D , , , , e - - - - - - , E - - , , Sfârșitul mesei LV - - , - - , , , , , și - - - - , , până la , , , , l , , , , m , , , , n , , , , Ca datele din tabel , , % din echipamente funcționează la întreprindere de până la de ani, iar , % au peste de ani Acest lucru sugerează că conducerea fabricii trebuie să ia măsuri urgente pentru modernizarea echipamentului Principalii indicatori ai activităților financiare și economice ale întreprinderii sunt caracterizați prin datele prezentate în tabel Tabelul Principalii indicatori ai activității financiare și economice a fabricii "Pridneprovsky" pentru - Număr articol Numele indicatorului Unitatea de măsură Pentru perioada anterioară Utilizarea capacității de producție % , , Număr mediu de angajați Volumul anual de producție în termeni fizici pers Un buc B la fel B » G Volumul anual de producție în termeni valoric în prețuri curente mln Costuri totale pentru produsele de producție mln Continuarea tabelului Inclusiv: Materii prime, materiale, componente milioane de ruble combustibil si energie electrica in scopuri tehnologice la fel salariile muncitorilor de producție deduceri din fondul de salarii » cheltuieli generale de productie cheltuieli generale de afaceri » alte cheltuieli Din totalul cheltuielilor: » permanentă % , , variabile la fel , , Venituri din vânzarea produselor (lucrări, servicii) - total milioane de ruble Rata variației față de anul precedent % , , Din volumul total de vânzări - venituri în valută Cota din veniturile totale: USD încasări în numerar % , , tranzacții de barter, compensări Ponderea produselor vândute pe piețele de vânzare: la fel , , piaţa internă » , , ţările vecine țări non-CSI (inclusiv țările baltice) >> Rentabilitatea produselor vândute (profit din vânzări: costuri de producție) » , , Sfârșitul mesei Rata lichidității curente , , Rata capitalurilor proprii , , Ponderea fondurilor proprii (secțiunea III a bilanțului - secțiunea ) la veniturile din vânzări % , , Ponderea capitalului de lucru (linia - linia ) la veniturile din vânzări la fel , , Ponderea capitalului de lucru net în active ((linia din bilanţ - rând ): rând ) , , Impozite și alte plăți (fără impozit pe venit) mln RUB Inclusiv platile catre buget aceleasi Date din tabel indică faptul că volumul produselor vândute în a crescut de aproape cinci ori față de anul precedent Volumul vânzărilor de produse în valută liber convertibilă a crescut semnificativ Ponderea țărilor vecine aproape sa dublat în volumul vânzărilor de produse Corespunde valorilor normative ale ratei curente de lichiditate Totodată, trebuie menționat că aproape jumătate din volumul produselor vândute în a fost constituit din tranzacții de barter Doar , % din cifra de afaceri din vânzări este reprezentată de țările din afara CSI Rentabilitatea produselor în a scăzut față de cu , % și a constituit , % Concluziile din analiza nivelului tehnic și economic al producției și a stării financiare a întreprinderii, precum și deciziile de extindere a producției sau de a construi noi unități de producție, justifică direcțiile tehnologice imbunatatirea productiei si imbunatatirea calitatii produselor sunt folosite in conceperea unei strategii de organizare a productiei si de gestionare a implementarii acesteia Planificarea marketingului Conceptul de marketing este de a asigura atingerea obiectivelor principale, a anumitor strategii de management prin reglementarea țintită a calității produselor, prețurilor produselor și optimizarea canalelor de distribuție Principalele obiecte ale managementului de marketing sunt: • produs, nivel de calitate și design, ambalare, service și întreținere; • preţul şi definirea acestuia în funcţie de costuri, materii prime şi concurenţă, politica de reduceri de la preţ, precum şi alegerea condiţiilor de finanţare a vânzărilor; • promovarea vânzărilor prin publicitate și strategie de brand, organizarea comerțului; • Asigurarea vânzării produselor la cost minim de implementare prin formarea de canale profitabile, reducerea timpului de la plasarea comenzii până la livrare, optimizarea stocurilor și transportului Astfel, luarea unei decizii cu privire la lansarea unui anumit produs include: formarea nomenclaturii și a sortimentului de produse fabricate; imbunatatirea calitatii si designului produsului, ambalajului acestuia; organizarea intretinerii Prețul bunurilor ar trebui să se bazeze pe estimarea costului produsului și să ia în considerare reducerile și condițiile de plată Stimularea promovării produselor este asociată cu politica sa largă de publicitate și de marcă Organizarea vânzărilor necesită selectarea canalelor de distribuție profitabile, optimizarea stocurilor și a transportului Planificarea marketingului în întreprinderi ar trebui efectuată în următoarele domenii: • strategia generală de marketing; • stabilirea prețurilor; • tactici de vânzare; • publicitate și promovare pe piață Criteriul pentru formarea unei strategii de piață sau de marketing a unei întreprinderi este valoarea profitului pe care întreprinderea ar trebui să-l primească prin extinderea vânzărilor pentru fiecare tip de produs În etapa de cercetare a pieței, este necesar să se determine posibilitatea realizării nivelului proiectat de rentabilitate al bunurilor individuale și să se calculeze valoarea veniturilor în general din producția și vânzările de produse Politica de prețuri este unul dintre cele mai importante domenii ale strategiei economice Prețul ar trebui să contribuie la introducerea mărfurilor pe piață, deținând poziții pe piață și obținând profit Este necesar să comparați propria politică de prețuri cu politica principalilor concurenți Pentru a determina politica de preț, este necesar să răspundeți la următoarele întrebări: • ce strategie de tarifare va fi folosită în întreprindere pentru fiecare tip de produs? • ce factori vor fi luați în considerare la stabilirea prețului? • Este produsul sensibil la fluctuațiile de preț? Prețul unui produs depinde de costurile de producție și vânzare, de conștientizarea consumatorului cu privire la valoarea produsului, fiabilitatea, durabilitatea și garanțiile acestuia Producătorul trebuie să se asigure că nivelul prețului îndeplinește cerințele cererii și rentabilitatea producției, precum și așteptările cumpărătorilor O întreprindere care produce bunuri ar trebui să dezvolte limite ale intervalului de preț în care va funcționa Un loc special în planificarea de marketing este acordat tacticilor de vânzări Un preț rezonabil ar trebui să reflecte nivelul costurilor proprii și gama de prețuri pentru bunuri care predomină pe piață Principalii factori de determinare a prețului sunt costurile interne de producție și costurile de marketing, politica de prețuri a concurenților, reacția consumatorilor la diferite prețuri Planul de afaceri ar trebui să descrie metodele care vor fi utilizate pentru a vinde bunuri (servicii) și să indice dacă întreprinderea își va folosi propria forță de vânzări, reprezentanți independenți de vânzări Este important de luat în considerare faptul că alegerea unui canal de distribuție a produselor afectează semnificativ profitabilitatea proiectului în ansamblu Este important să se evalueze perioada de cumpărare a produselor individuale și să se determine ciclul activității de cumpărare Modul de funcționare al întreprinderii ar trebui să fie supus acestor cicluri, ținând cont de dinamica achizițiilor pe ore, zile și luni Vânzarea de succes a bunurilor este asociată cu publicitatea în timp util Atrage treptat potențialii consumatori în cercul clienților întreprinderii Publicitatea ar trebui să fie înaintea eliberării mărfurilor, să fie realistă și să nu promită ceea ce nu este și nu va fi; nu ar trebui să economisiți pe publicitate, deoarece este motorul comerțului Astfel, sarcina principală a planificării marketingului este de a lega cercetarea și proiectarea și soluțiile tehnologice, de a reorienta toate serviciile și procesul de producție pentru a satisface cerințele consumatorilor Producția de prognoză Elaborarea unei prognoze de producție pentru viitor se bazează pe o analiză tehnică și economică, un plan de marketing și o structură de producție Formarea volumelor de producție necesită rezolvarea următoarelor sarcini: • este necesară legarea rezervelor și a contractelor de consum pentru furnizarea de produse cu capacitatea de producție a întreprinderii și a tuturor diviziilor acesteia; • este necesară organizarea contabilității și controlului asupra respectării programului de producție pentru toate departamentele; • este necesară ajustarea întregului sistem de remunerare pentru a ține cont de cerințele consumatorului Atunci când întocmești un plan de producție, trebuie să: • determina separat pe ani valoarea producției, care va fi produsă la unitățile existente și nou create; • să calculeze sarcina și debitul echipamentelor, să identifice rezervele și blocajele în utilizarea echipamentelor Nivelul de sarcină al unui grup separat de echipamente (K ) este calculat prin următoarea formulă: P IZ f — OPFE'YAN' unde este planul de producție în termeni fizici; ti ~ intensitatea muncii de fabricare a unei unități de producție pe un anumit grup de mașini în ore standard; Op - acceptat în proiect pentru capacități nou create sau cantitatea de echipamente instalată pentru o întreprindere existentă, buc ; F'e - timpul efectiv de funcționare al unui utilaj pe parcursul anului, h; Kp - coeficientul de prelucrare a normelor pe echipamentul corespunzător Diferența dintre numitor și numărător arată valoarea rezervelor (+) sau blocajelor (-); • selectarea furnizorilor de materiale și componente Principalii factori care trebuie luați în considerare la alegerea partenerilor pentru furnizarea de materiale sunt fezabilitatea economică, fiabilitatea și imaginea Totodată, pentru fiecare opțiune se efectuează calculul costurilor de transport pentru transportul materialelor și al necesarului de vehicule pentru întregul volum de mărfuri pentru producția și vânzările anuale de mărfuri; • elaborarea unei strategii de stabilire a prețurilor și calcularea prețurilor pentru produsele fabricate Calculul prețului de vânzare al produsului se bazează pe calcularea costului său principal cu adăugarea de profit, deduceri la investiția locativă și fonduri rutiere, accize, taxa pe valoarea adăugată La formarea programului de producție se determină nomenclatura și sortimentul de produse, sunt date caracteristicile posibilelor zone de utilizare a acestora, principalii parametri ai produsului, punctele forte și punctele slabe ale acestuia Programul de producție reflectă producția de produse pe ani, indicatorii produselor comercializabile și vândute, calculează costurile anuale de producție și determină profitul din vânzarea acesteia (Tabelul ) Tabelul Indicatori financiari ai activității de producție a fabricii „Pridneprovsky” pentru - Nr articol Indicatori Unitate de măsură , raport , estimare , prognoză Indici de modificare până în până în Venituri din vânzările de produse Mln r , , , , , Costuri de producție - total Incluzând: Material milioane de ruble , , , , , costuri % , , , Costuri pe milion de ruble , , , , , salarii % , , , Amortizare milioane de ruble , , , , , fundal de bază - % , , , porumbel Bilanțul profit mil ruble , , , , , Profit din vânzări la fel , , , , , Pentru a asigura volumul prognozat de producție, se determină nevoia întreprinderii de materii prime, componente și piese de schimb, precum și sursele de primire a acestora și locația furnizorilor Calculul necesarului de materiale se efectuează în funcție de direcțiile de utilizare, inclusiv: producția de produse principale și secundare, producția auxiliară și nevoile operaționale, reaprovizionarea stocurilor Calculul necesarului de resurse ar trebui să se bazeze pe tehnologia selectată și echipamentele disponibile, la o anumită capacitate de producție La a doua etapă a managementului materialelor sunt rezolvate problemele de organizare a aprovizionării acestora și optimizarea costurilor de transport pentru livrare Pentru a minimiza costul materialelor și a reduce riscul de aprovizionare, compania efectuează cercetări de marketing în legătură cu aprovizionarea acestora Procesul de cercetare a pieței ar trebui să evalueze furnizorii de materiale, locația acestora, starea economică și financiară, clienții și experiența lor în afaceri O sarcină importantă a organizării aprovizionării cu materiale este analiza și evaluarea mijloacelor de livrare și transport a acestora, a stării tehnice și a rentabilității utilizării materialelor pentru transport, precum și a mijloacelor de încărcare, descărcare și depozitare Disponibilitatea programului de producție cu materiale și componente se calculează în următoarea ordine (Tabelul ) Tabelul Calculul necesarului de materii prime și materiale pentru fabrica „Pridneprovsky” pentru Nr articol Principalele tipuri de materii prime si materiale Unitate de masura Cantitate Pret, mii R- Suma, mii R- A tone , B la fel ■ V" G , d , E Costul total al materiilor prime Un calcul similar se poate face pe trei ani și în contextul surselor de venit: din surse de pe teritoriul Republicii Belarus; din țările CSI; din tari straine Organizarea si conducerea productiei Un rol important în munca eficientă și profitabilă a întreprinderii este ocupat de o organizare rațională a producției și de un sistem de management corect format Lansarea produselor competitive este cel mai important factor în alegerea tehnologiei și a echipamentelor aferente Alegerea tehnologiei oferă Impactul este și costul de producție, disponibilitatea resurselor locale Este recomandabil să se evalueze nivelul de management al întreprinderii și îmbunătățirea acestuia în următoarele domenii: • structura organizatorică a managementului întreprinderii; • tipuri de muncă și informații solicitate; • nevoia de angajați, absența personalului cheie, inclusiv în domeniul activității economice străine; • angajați cu experiență în afaceri internaționale; • Strategia de resurse umane, modalități de a reumple lucrătorii lipsă Structura organizatorică a managementului se formează pe baza sarcinilor cu care se confruntă întreprinderea și a funcțiilor de conducere care decurg din aceste sarcini Alegerea unei strategii de producție este determinată de disponibilitatea unei baze tehnologice de producție, disponibilitatea lucrătorilor cu calificările necesare, prețurile predominante, timpul necesar organizării producției și intrarii pe piață etc O evaluare a bazei de producție necesară pentru producerea produselor necesită un răspuns la întrebările: • Întreprinderea are o capacitate de producție suficientă? • Este disponibil echipamentul necesar? • care sunt sursele, formele, termenii de organizare și creștere a bazei de producție? • care sunt sursele de sprijin financiar pentru organizarea bazei de producţie? • care sunt costurile pentru asigurarea organizării și creșterii bazei de producție pe ani pe ani? În cadrul acestei probleme se întocmește bilanțul capacității de producție a întreprinderii pe ani, incluzând capacitățile disponibile la începutul anului, punerea în funcțiune și retragerea în cursul anului, capacitatea medie anuală de producție și factorul de utilizare a acesteia (Tabel ) Tabelul Bilanțul capacităților de producție a fabricii „Pridneprovsky” pentru ' Nr p / p Indicatori Unitate de măsură Putere Capacitate la începutul anului MII t , , , Punerea în funcțiune a capacității pentru anul la fel - - - Dezafectarea capacităților pentru anul - - - Capacitate medie anuală , , , Volumul producției , , , Utilizarea capacității (p : p ) o/ / , , , Este necesar să se prezinte o diagramă schematică a asigurării eliberării produselor și să se facă o prognoză a costurilor totale de producție (Tabelul ), Tabelul Costurile totale pentru vânzarea produselor fabricii „Pridneprovsky” pentru Nr Tipuri și elemente de cost Trimestrul Trimestrul Trimestrul Trimestrul Număr mediu de angajați, pers Utilizarea capacității de producție, % , , , , , , Costuri de producție -total Incluzând: , , , , , , Materii prime, materiale, componente achiziționate , , , , , , Combustibil și energie în scopuri tehnologice — — — — — Salariile muncitorilor din producție , , , , , , Sfârșitul mesei Deduceri din salarii , , , , , , Cheltuieli generale de producție Cuprinzând: , , , , , , salarii , , , , , , impozite și deduceri , , , , , , alte cheltuieli , , , , , , inclusiv căldură și electricitate , , , , , , Cheltuieli generale de afaceri - total Incluzând , , , , , , salarii , , , , , , impozite și contribuții , , , , , , alte costuri Din costurile totale de producție: , , , , , , Amortizarea mijloacelor fixe , , , , , , Total impozite atribuibile costului (rândul + rândul + rândul ) o Cheltuieli comerciale , , , , , Costuri totale pentru produsele vândute (linia + + linia ) Din care: , , , , , , costuri variabile , , , , , , costuri fixe , , , , , , plan financiar Secțiunea finală a planului de afaceri este planul financiar Scopul planificării financiare este de a determina pentru perioada următoare mărimea și sursele de venit, cuantumul cheltuielilor și deducerilor, legându-le, precum și influențarea activă a dezvoltării unei adevărate strategii de afaceri bazate pe o analiză profundă a celor externe și interne factori care afectează dezvoltarea acesteia În practica mondială, planificarea financiară constă în compilarea consecventă de tabele care sintetizează rezultatele tuturor calculelor economice anterioare ale planului de afaceri și reflectă direcțiile și parametrii activității financiare viitoare Aceste calcule includ: • prognoza volumelor de vânzări; • calculul necesarului de fond de rulment; • calculul profitului net din vânzările de produse; • planul de profit și cost; • bilanțul consolidat al activelor și pasivelor; • calculul fluxului net de numerar; • indicatori de performanță ai proiectelor etc Prognoza vânzărilor și a încasărilor este extrem de importantă pentru calcularea performanței financiare a întreprinderii și, de fapt, reprezintă fundamentul pentru majoritatea deciziilor strategice și tehnice Prin urmare, realismul abordărilor de evaluare a volumului viitoarelor încasări de fonduri este sarcina cea mai responsabilă și, în același timp, dificilă Calculul poate fi prezentat în tabel Tabelul Prognoza vânzărilor, profiturilor și costurilor de producție pentru fabrica „Pridneprovsky” pentru Număr articol Indicatori Unitate de măsură Total ani (perioade) de implementare a proiectului I trimestrul II trimestrul III trimestrul IV trimestrul Produse comercializabile, inclusiv taxe mln , , , , , Z Zach Sfârșitul mesei mln TVA , , , , , Fondul republican de sprijinire a producătorilor la fel , , , , , Fonduri fiduciare locale , , , , , Produse comercializabile fără taxe și deduceri (net) » , , , , , Cost de producție , , , , , Profit , , , , , Rentabilitatea % , , , , , Costuri la de ruble р- , , , , , O dificultate semnificativă este calcularea volumelor probabile de vânzări, deoarece necesită evaluări reale ale potențialului propriu și capacităților pieței După calcularea veniturilor din vânzarea produselor, se determină toate celelalte surse de venit care nu sunt legate de activitatea principală Venitul total al întreprinderii este redus cu valoarea impozitelor indirecte, apoi comparat cu costurile de producție și vânzare a produselor Diferența dintre veniturile din vânzări (net) și costuri este profitul brut Cheltuielile de exploatare și alte cheltuieli sunt deduse din acesta și se calculează soldul (perioada de raportare) profitul (pierderea) înainte de impozitare Costurile de producție și vânzare a produselor constau în costuri materiale și alte costuri variabile, a căror valoare depinde de volumul vânzărilor de produse Cheltuielile de exploatare includ elemente legate de asigurarea funcționării normale a întreprinderii În cea mai mare parte, nu au o dependență directă de volumul vânzărilor, adică sunt costuri fixe Calculul costului vânzărilor este prezentat în tabel Tabelul Calculul costului de producție (costuri complete) pentru fabrica „Pridneprovsky” pentru - , milioane de ruble Număr articol Tipuri și articole de cost Inclusiv Trimestrul Trimestrul Trimestrul Trimestrul Număr mediu de angajați, pers Utilizarea capacității de producție, % , , , , , , Costuri de producție - total Incluzând: , , , , , , Materii prime, materiale, componente achiziționate , , , , , , Combustibil și energie electrică în scopuri tehnologice Salariile muncitorilor din producție , , , , , , Deduceri din salarii , , , , , , Continuarea tabelului Cheltuieli generale de producție -total Din care: , , , , , , salarii , , , , , , impozite și deduceri , , , , , , alte cheltuieli , , , , , , inclusiv căldură și electricitate , , , , , , Cheltuieli generale de afaceri - din care total: , , , , , , salarii , , , , , , impozite și contribuții , , , , , , alte costuri Din costurile totale de producție , , , , , , Amortizarea mijloacelor fixe , , , , , , Costuri de leasing - - - - - - Total impozite atribuibile costurilor de producție (linia + linia + linia ) , , , , , , Cheltuieli de vânzare , , , , , , Sfârșitul mesei Costuri totale pentru produsele vândute (linia +linia ) Din care: , , , , , , costuri variabile , , , , , , costuri fixe , , , , , , Alte cheltuieli sunt, de asemenea, clasificate drept fixe condiționat Conform legislației din Belarus, acestea constau în principal în plăți de impozite (impozit pe teren, impozit de urgență, impozit de mediu, contribuții la fondul de ocupare a forței de muncă și la fondul de protecție socială) Pe baza rezultatelor calculelor se întocmește un plan al încasărilor și cheltuielilor în numerar și se determină rezultatul financiar (Tabelul ) Tabelul Planul încasărilor și cheltuielilor în numerar (calculul profitului net din vânzările de produse) pentru fabrica „Pridneprovsky” pentru anul , mln Nr p/n Indicatori Total ani (perioade) de implementare a proiectului I trimestrul II trimestrul III trimestrul IV trimestrul Venituri (venituri brute) din vânzări de produse (lucrări, servicii) , , , , , Încasări (net) din vânzarea de produse, bunuri, lucrări, servicii (fără TVA, accize și plăți obligatorii similare) , , , , , Sfârșitul mesei Costuri variabile , , , , , Costuri fixe , , , , , Profit din vânzarea produselor (linia - - rândul - rândul ) , , , , , Alte venituri (cheltuieli) — — — — — Profitul perioadei de raportare (bilanţ) (linia + rândul ) , , , , , Venituri preferenţiale - - - - - Venituri impozabile , , , , , Impozite din profit , , , , , Profit net (linia - linia ) , , , , , Indicatorii planificați sunt reperul cu care trebuie comparate realizările reale și luate decizii corective Alături de planificarea veniturilor, cheltuielilor și performanței financiare, reglementarea fluxurilor de numerar, adică planificarea primirii și a cheltuirii fondurilor, are o importanță deosebită pentru menținerea stabilității financiare a unei întreprinderi Numerar înseamnă toate fondurile disponibile în prezent sub formă de numerar în conturi și numerar în mână Proporționalitatea costurilor în numerar cu resursele pentru finanțarea acestora se realizează prin întocmirea unui bilanţ al veniturilor şi costurilor pe ani, trimestre și luni (Tabelul ) Tabelul Balanța veniturilor și cheltuielilor (calculul fluxurilor nete de numerar) pentru fabrica „Pridneprovsky” pentru , mii de ruble Nr articol Tipuri de venituri și cheltuieli (cheltuieli) Pe ani (perioade) de implementare a proiectului I trimestrul II trimestrul III trimestrul IV trimestrul Intrări de numerar Venituri din vânzări , , , , produse (lucrări, servicii) Alte venituri aferente cu implementarea proiectului Flux total , , , , , (linia + linia ) Ieșiri de numerar Costuri de achiziție , , , , Investiții în active fixe (investiții în capital fix) Creștere netă , , , , capital de exploatare Costuri de producție , , , , Producția și comercializarea produselor (fără amortizare) Impozite și nefiscale- , , , , plăți de top din venituri Impozite din profit , , , , Rambursarea dobânzii - - - - elemente pe împrumuturi pe termen lung Ieșiri totale (suma , , , , linii - ) Echilibrul fluxului (număr - , , , , flux de numerar - NIT) (p - - p ) La planificarea încasărilor în numerar, este necesar să se țină cont de intervalul de timp dintre livrarea produselor finite și primirea banilor de la cumpărători Dacă calculele arată încasări de numerar insuficiente în această perioadă pentru a acoperi costurile viitoare, este necesar să se ia măsuri prompte pentru menținerea solvabilității: solicitarea plății anticipate de către cumpărătorii de produse, atragerea unui împrumut bancar, convenirea cu furnizorii asupra plăților amânate, amânarea unor non- costuri de urgență etc d Bilanțul veniturilor și costurilor face posibilă atragerea creditelor bancare în circulație doar în măsura necesității reale a acestora, să utilizeze în mod optim propriile fonduri temporar libere, investindu-le în depozite și cambii, primind venituri suplimentare La uzina „Pridneprovsky” fluxul de numerar depășește în mod clar fluxul de numerar Mai mult, acest exces este în creștere de la un trimestru la altul Pentru partenerii de afaceri, bănci, studiul securității financiare a întreprinderii și a lichidității acesteia este de mare importanță În aceste scopuri se folosește soldul activelor și pasivelor, care reflectă tot potențialul disponibil, constând în resurse materiale și financiare, și indică și sursele de fonduri (vezi Tabelul ) Întrucât scopul principal al oricărei afaceri este profitul, justificarea modalităților de obținere a acestuia este de o importanță deosebită Criteriul pentru oportunitatea oricărei activități este cel puțin pragul de rentabilitate Analiza pragului de rentabilitate ajută la determinarea volumului minim necesar de vânzări de produse, în care compania acoperă toate costurile și pragurile de rentabilitate Tabelul Balanța activelor și pasivelor fabricii „Pridneprovsky” pentru , mln Număr Tipuri de venituri și cheltuieli (cheltuieli) Pe ani (perioade) de implementare a proiectului I trimestrul II trimestrul III trimestrul IV trimestrul ACTIVE Active imobilizate , , , , Valoarea reziduală a mijloacelor fixe , , , , fonduri Capital în curs - - - - atașamente Imobilizari necorporale (valoare reziduala) — — — — Active circulante , , , , Stocuri de materii prime și provizii , , , , Lucrări în curs , , , , Produse finite , , , , Numerar în conturi , , , , Conturi de încasat (conturi de încasat) , , , , Alte active circulante , , , - TOTAL active (linia + linia ) , , , , RESPONSABILITĂȚI Capitaluri proprii (linia + linia + linia + + linia ) , , , , Fondul autorizat Pierderea neacoperită din anii anteriori (exclus) - - - - Rezultatul reportat din anii anteriori — — — — Alte fonduri proprii , , , , Datorii financiare pe termen lung (linia + + rândul + rândul ) — — — — Împrumuturi pe termen lung (existente) — — — — Sfârșitul mesei Împrumuturi pe termen lung (în cadrul proiectului) — — — — Datorie amânată - - - - Datorii financiare pe termen scurt (linia + rândul ) , , , , Credite pe termen scurt - - - , Conturi de plătit , , , , TOTAL pasive (linia + rândul + rândul ) , , , , Sarcina este de a determina punctul critic al volumului vânzărilor, adică pragul de rentabilitate la care este atins echilibrul veniturilor și costurilor Dacă vânzarea este mai mare, atunci va exista un profit, dacă este mai mică, vor exista pierderi Pragul de rentabilitate este calculat pentru fiecare an Calculele pentru primul an sunt efectuate în următoarea ordine În primul rând, se iau valoarea totală a vânzărilor în termeni monetari (venituri minus impozite indirecte și plăți) pentru primul an și valoarea totală a costurilor variabile pentru același an Apoi se determină profitul brut pentru primul an - diferența dintre venituri, impozite indirecte și costuri variabile totale Apoi, se calculează ponderea profitului total (D) în fiecare rublă a vânzărilor de produse: D \u d OPV: OP, unde ORP - profitul brut total; OP - volumul vânzărilor Pentru primul an, pragul de rentabilitate (Bt) este calculat folosind formula BT \u d ODA: D, unde ODA este costuri fixe generale; D este ponderea profitului brut total Pentru a calcula condițiile pentru realizarea activităților de producție de prag de rentabilitate ale întreprinderii, puteți utiliza următoarea formulă: unde K - numărul de bunuri produse, la care se va atinge pragul de rentabilitate, bucăți; Zu - suma costurilor fixate condiționat necesare întreprinderii pentru a organiza activități, p (suma împrumuturilor primite (și solicitate) anterior, precum și plata dobânzii pentru acestea pe an; valoarea cheltuielilor generale pentru întreaga întreprindere; valoarea deducerilor de amortizare pentru echipamentul principal); TT - preț pe unitate de marfă (r ); Zp - suma costurilor variabile condiționat necesare pentru fabricarea unei unități de mărfuri, p Compoziția costurilor variabile condiționat include: • costuri pentru materii prime, materiale, piese componente; • costurile pentru energia electrică și căldură utilizate în procesele de producție; • costurile forţei de muncă ale personalului principal de producţie Exemplul Dacă costurile semi-fixe sunt de de mii de ruble, iar prețul este de - de ruble, costurile semivariabile pentru fabricarea unei unități de mărfuri sunt de de ruble, atunci de unități de astfel de bunuri trebuie să fie fabricate înainte de întreaga sumă de mărfurilor semifixe se rambursează integral costurile și întreprinderea va ajunge la pragul de rentabilitate ( : ( - )) Numai pornind de la produse va face profit Determinarea punctului critic de volum se realizează printr-o metodă grafică (Fig ) După cum se poate observa din fig , orizontală arată volumul producției în termeni fizici, iar verticală arată costurile de producție (cu împărțirea acestora în fixe și variabile) și încasările din vânzări Intersecția unei linii drepte, care reflectă relația dintre producție și cost, și o linie dreaptă a veniturilor din vânzări arată curentul critic al volumului de producție Sub acest punct, pierderea întreprinderii este umbrită, deoarece până la atingerea unui anumit volum de producție (în acest caz de unități), veniturile din vânzări nu acoperă costurile Depășirea punctului critic de producție aduce profit Pic Pragul de rentabilitate Trebuie avut în vedere faptul că extinderea producției necesită o creștere suplimentară a activelor circulante pentru a asigura volumele în creștere ale producției și vânzărilor de produse Calculul acestora se efectuează pe baza normelor minime cerute ale stocului fiecărui tip de inventar în zile (NZD), a valorii costurilor de producție pe o zi și ținând cont de rata de rulare a capitalului de lucru (KO) (Tabel ) Tabelul Calculul necesarului de capital de lucru pentru , milioane de ruble Număr articol Indicatori Total pentru proiect Ani (perioade) de implementare a proiectului rata stocului în zile raportul de rotație I trimestrul II trimestrul III trimestrul IV trimestrul Active circulante Continuarea tabelului Materii prime și consumabile Produse finite Conturi de creanță , , , Lucrări în curs Total active circulante (suma rândurilor , - , ) Creștere active curente Datorii curente Conturi de plătit Decontari cu bugetul Conturi de plătit Alte datorii Sfârșitul mesei Total pasive pe termen scurt (suma liniilor - ) Creșterea conturilor de plătit (linia ) Capital de rulment net (liniile , - , ) Creșterea fondului de rulment net (conform rândului ) Surse: fonduri proprii , , , , credit - - - - Strategia de finanțare Strategia financiară este dezvoltată de întreprinderi care prevăd extinderea producției, reechiparea tehnică, introducerea de noi tehnologii, restructurare, precum și schimbarea formei de proprietate de la stat la acțiuni Sarcina sa este de a fundamenta nevoia de resurse pentru implementarea proiectelor planificate, de a determina sursele de finanțare a acestora, de a calcula eficacitatea investițiilor și perioadele de rambursare a acestora Contribuțiile de investiții la proiecte se pot face atât pe cheltuiala fondurilor proprii, cât și pe cheltuiala fondurilor împrumutate În primul rând, este necesar să se evalueze în mod realist propriile capacități financiare potențiale, care sunt furnizate de taxele de amortizare așteptate și de profitul după plata impozitelor din acesta Utilizarea fondurilor împrumutate ar trebui să fie asigurată cu așteptarea că dobânda pentru primirea acestora va fi acoperită în totalitate de profitul așteptat Acolo unde este necesar, ar trebui luată în considerare strângerea de capital suplimentar prin emiterea de acțiuni Rentabilitatea investiției în noi proiecte va fi cu atât mai mare, cu atât profitul net este mai mare datorită creșterii volumelor de vânzări, reducând în același timp costurile totale de producție și vânzare a produselor Metodele de evaluare a eficacității proiectelor de investiții sunt detaliate în § Eficacitatea implementării proiectului la uzina Pridneprovsky este caracterizată de datele din tabel Tabelul Indicatori de performanță ai proiectelor pentru anul Număr articol Tipul chitanțelor Vremea (perioadele) de implementare a proiectului I trimestrul II trimestrul III trimestrul IV trimestrul , Rentabilitatea, %: capital propriu , capital investit vânzări , produse , , , , Rata datoriei financiare , , , , dependenţă Coeficientul financiar , , , , Raporturi de rotație a tensiunii: Sfârșitul mesei , capital total , , , , Capitaluri proprii capital de datorie - - - - conturi de încasat conturi de plătit Rata lichidității curente , , , , plan legal În pregătirea acestui bloc al planului de afaceri sunt implicați specialiști ai departamentului juridic Precizează strategia juridică de dezvoltare a întreprinderii Alegerea formei de serviciu juridic este determinată de specificul activității și de nevoile întreprinderii Completarea acestei secțiuni a planului de afaceri depinde de forma de proprietate Dacă aceasta este o întreprindere de stat, atunci ar trebui explicate sistemul de subordonare și limitele intervenției organismelor de conducere a statului sau a cooperării consumatorilor în activitatea economică În condițiile unei societăți pe acțiuni, este necesară fundamentarea principiilor de formare a capitalului social și a procedurii de repartizare a profitului între acționari O atenție principală trebuie acordată analizei motivelor alegerii uneia sau alteia forme de proprietate și organizare a producției, schițarea posibilelor perspective de schimbare a acestor forme și explicarea de ce strategia aleasă este cea mai bună Este necesar să se elaboreze aspectele juridice ale activității economice străine și atragerea investițiilor Conținutul specific al blocului depinde de forma aleasă de subordonare și de limitele ingerinței externe în activitatea economică Planul legal include următoarele subsecțiuni: • motive pentru a alege cutare sau cutare formă de proprietate, de ce această strategie este cea mai bună; • perspectivele schimbării acesteia; • previziunea participării la capitalul propriu a posibililor proprietari la capitalul întreprinderii, inclusiv colectivul de muncă, management; • atragerea de investiţii, credite EVALUAREA STABILITĂȚII FINANCIARE A ÎNTREPRINDERII STAREA FINANCIARĂ A ÎNTREPRINDERIEI Esența, scopul și obiectivele analizei stării financiare a întreprinderii Starea financiară a unei întreprinderi se caracterizează prin disponibilitatea resurselor financiare necesare activității economice normale, oportunitatea plasării și utilizării acestora, relațiile financiare cu alte întreprinderi, organizații, instituții și persoane fizice, solvabilitatea acestora și stabilitatea pieței Poziția financiară a întreprinderii depinde de rezultatele activităților sale economice și financiare Atunci când planurile de producție și financiare sunt implementate cu succes, acest lucru are un efect pozitiv asupra situației financiare În schimb, ca urmare a neîndeplinirii planului de producție și vânzare a produselor, costul acestuia crește, valoarea profitului scade și, ca urmare, poziția financiară a întreprinderii și solvabilitatea acesteia se înrăutățește O pozitie financiara stabila, la randul sau, are un impact pozitiv asupra implementarii planurilor de productie si asigurarii nevoilor de productie cu resursele necesare Prin urmare, activitatea financiară ca parte integrantă a activității economice are ca scop asigurarea planificată a primirii și utilizării resurselor financiare, a respectării disciplinei de decontare, a realizării unor raporturi raționale între fondurile proprii și împrumutate și utilizarea cât mai eficientă a acestora Scopul principal al financiar munca bufniței - pentru a determina unde, când și cum să se utilizeze resursele financiare pentru dezvoltarea eficientă a producției și profitul maxim Sarcina analizei este de a identifica în timp util și de a preveni deficiențe în activitatea financiară și de a găsi rezerve pentru îmbunătățirea stării financiare a întreprinderii, a solvabilității acesteia În cursul analizei, este necesar să se ia în considerare problema stării de proprietate a întreprinderii, alocarea de fonduri în sfera producției și circulației, asigurarea întreprinderii cu capital de lucru și eficiența utilizării acestora De asemenea, sunt studiate structura capitalului, starea fondurilor proprii și împrumutate, starea financiară a întreprinderii, solvabilitatea și bonitatea acesteia, precum și stabilitatea poziției financiare În timpul analizei este necesar să se rezolve următoarele sarcini: • pe baza studierii relației dintre diverși indicatori de producție și activități financiare, evaluează implementarea planului de primire a resurselor financiare și utilizarea acestora din punctul de vedere al consolidării stării financiare a întreprinderii; • face o prognoză a posibilelor rezultate financiare, a rentabilității pe baza condițiilor reale de activitate economică și a disponibilității fondurilor proprii și împrumutate, elaborează un model al situației financiare pentru diverse opțiuni de utilizare a resurselor; • elaborarea unor măsuri specifice care vizează utilizarea mai eficientă a resurselor financiare și consolidarea poziției financiare a întreprinderii și a solvabilității acesteia Analiza situației financiare este efectuată nu numai de manageri și de departamentele relevante ale întreprinderilor, ci și de bănci pentru a evalua condițiile de credit și a determina gradul de risc; furnizori pentru a primi plățile la timp; autoritățile fiscale să implementeze planul de primire a fondurilor la buget; schimburi etc Sursele de informații pentru analiza situației financiare sunt bilanțul și aplicațiile conexiunea la acesta, raportare statistică și operațională Pentru analiza si planificare se folosesc standardele in vigoare la intreprindere sau organizatie Fiecare entitate economică își dezvoltă indicatorii, normele și standardele planificate, tarifele și limitele, un sistem de evaluare și reglementare a activităților financiare ale acestora Situația financiară a unei întreprinderi poate fi studiată și evaluată corect numai pe baza unor date bilanțului fiabile și reale Prin urmare, acesta (balanța) este pregătit în prealabil prin verificarea, curățarea și gruparea articolelor Bilanțul contabil este verificat pentru a se stabili corectitudinea întocmirii acestuia, legându-l cu alte forme ale raportului contabil Realitatea soldului este confirmata prin acte de inventariere a obiectelor de inventar, numerar si decontari, certificate, extrase bancare Analiza situației financiare se realizează folosind următoarele tehnici de bază: comparații, rezumate, grupări, substituții în lanț Metoda comparației constă în compararea indicatorilor financiari ai perioadei de raportare cu valorile lor planificate (normă, standard, limită) și cu indicatorii perioadei precedente Primirea rezumatelor și grupărilor constă în combinarea materialelor informaționale în tabele analitice Metoda substituțiilor în lanț este utilizată pentru a calcula amploarea influenței factorilor individuali în complexul general al impactului acestora asupra nivelului indicatorului financiar agregat Esența acestei tehnici constă în faptul că prin înlocuirea succesivă a fiecărui indicator de raportare cu cel de bază (adică indicatorul cu care este comparat indicatorul analizat), toți ceilalți indicatori trebuie considerați neschimbați Starea financiară a întreprinderii acționează ca urmare a multor acțiuni ale întreprinderii în sine, precum și a unor factori care nu sunt direct dependenți de aceasta Prin urmare, evaluarea situației financiare se realizează folosind un sistem de indicatori și coeficienți Cei mai comuni indicatori care indică bunăstarea financiară a unei întreprinderi este solvabilitatea acesteia, adică capacitatea de a-și rambursa obligațiile într-o anumită perioadă Cele mai importante semne de solvabilitate sunt disponibilitatea fondurilor în conturile bancare, absența datoriilor restante, capacitatea de a rambursa pasivele curente prin mobilizarea capitalului de lucru O evaluare cuprinzătoare a stării financiare a întreprinderii este efectuată printr-o analiză financiară a unui număr de indicatori Acestea includ: • performanta financiara; • lichiditatea bilantului; • structura proprietăţii şi capitalului; • nivelul datoriilor și capacitatea companiei de a rambursa datorii Analiza compoziției proprietății întreprinderii și sursele formării acesteia Nevoia de resurse financiare a unei întreprinderi depinde în primul rând de volumul și structura proprietății înregistrate în bilanțul său Prin urmare, înainte de a trece la analiza situației financiare a întreprinderii, este necesar să se facă o evaluare generală a structurii proprietății și a surselor formării acesteia Principala caracteristică a grupării elementelor din activul bilanțului este gradul de lichiditate a acestora (viteza de conversie în numerar) Pe această bază, toate activele bilanțului sunt împărțite în capital fix sau imobilizat (secțiunea I) și active circulante sau capital de lucru (secțiunea II) Starea financiară a întreprinderii depinde în mare măsură de ce fonduri are la dispoziție și de unde sunt investite Prin proprietate, resursele financiare (capitalul) întreprinderilor sunt împărțite în propriile re resurse (secțiunile III și IV din bilanț) și capitalul împrumutat (secțiunea V) Nevoia de fonduri proprii (capital propriu) se datorează cerințelor de autofinanțare a întreprinderii Ele stau la baza independenței și autonomiei întreprinderii Cu toate acestea, trebuie avut în vedere că nu este întotdeauna recomandabilă finanțarea activităților unei entități comerciale numai pe cheltuiala fondurilor proprii Mai ales în cazurile în care producția este sezonieră Plasarea fondurilor întreprinderii este foarte importantă în activitățile financiare și îmbunătățirea eficienței acesteia Din ce alocații sunt investite în capital fix și de lucru, câte dintre ele sunt în sfera producției și în sfera circulației, sub formă monetară și materială, cât de optim este raportul lor, rezultatele producției și activităților financiare depind în mare măsură de starea financiară a întreprinderii Prin urmare, în procesul de analiză a proprietății unei întreprinderi, în primul rând, modificările compoziției și structurii acesteia ar trebui studiate și evaluate (Tabelul ) Tabelul Compoziția, structura proprietății întreprinderii și sursele formării acesteia Activ La începutul anului La sfârșitul anului Datorii La începutul anului La sfârșitul anului suma, milioane de ruble UD-greutate, sumă %, milioane de ruble UD-greutate, sumă %, milioane de ruble UD-greutate, sumă %, milioane de ruble UD-greutate, % Extern , , , , Sursă , , , , obonici gura-proprie- nou stven- actina voi fondurile Ob- , , , , Venituri- , , , , gura-dyiras- mișcări acti- Tu Ras- , , , , patru Ba- , , , , Sold , , , , lance Analiza activelor se realizează în termeni de proporții raționale între mijloacele fixe și activele circulante și elementele individuale ale acestora În acest scop, se calculează ponderea activelor fixe și circulante în volumul total al proprietății, iar apoi se analizează mai detaliat structura fiecăreia dintre aceste grupuri la începutul și sfârșitul perioadei curente și se modifică pe parcursul unui număr de ani Date din tabel indică faptul că mai mult de % din proprietatea întreprinderii este ocupată de active imobilizate (capital fix) Cu toate acestea, ponderea lor în ultimul an a scăzut cu , % Acest lucru indică faptul că întreprinderea a redistribuit fonduri în favoarea părții lor mai mobile Trebuie amintit că o proporție mare a activelor imobilizate în valoarea totală a proprietății reduce posibilitatea de creștere a veniturilor, îngheață resursele financiare ale întreprinderii pentru o perioadă mai lungă Prin urmare, este recomandabil să se studieze mai detaliat structura activelor imobilizate, eficiența utilizării acestora, nivelul tehnic al echipamentelor de producție și să se dezvăluie motivele productivității scăzute a acestora Pe baza analizei mișcării activelor imobilizate, atunci se justifică măsuri pentru utilizarea mai rațională a acestora Este necesar să se studieze în detaliu fiecare articol al activelor circulante ca parte cea mai mobilă a capitalului, structura acestora bazată pe nevoia reală de producție, valoarea costurilor pentru crearea și întreținerea lor Un nivel ridicat de stocuri de valori materiale afectează negativ profitabilitatea proprietății (capital), lichiditatea financiară Pentru a determina nivelul de independență financiară și stabilitatea poziției financiare a întreprinderii, este necesar să se evalueze structura și modificările surselor de finanțare Pentru a face acest lucru, se efectuează o analiză a pasivului bilanțului, ținând cont de posibilitățile de autofinanțare a nevoilor curente și strategice ale întreprinderii, a datoriilor acesteia și a capacității de a le acoperi Ca datele din tabel , ponderea principală în sursele de formare a proprietății împrumută fonduri proprii (aproximativ %), deși în cursul anului ponderea acestora a scăzut de la , la , %, adică cu , % La sfârșitul perioadei analizate, activele imobilizate nu erau acoperite din fonduri proprii cu , milioane de ruble ( , + , + + , - , ) (p + p + p - p ) În practica internațională, se consideră normal atunci când resursele financiare proprii (capitalul propriu) sunt egale cu valoarea mijloacelor fixe În urma analizei, se poate concluziona că această prevedere este practic îndeplinită la această întreprindere La începutul anului, activele imobilizate erau integral, iar la sfârșitul anului - , % acoperite din fonduri proprii Întrucât o parte din capitalul de lucru se află în stocuri care pot fi stocate pentru o perioadă lungă de timp, regulile de finanțare a proprietății prevăd că fondurile proprii trebuie să acopere nu numai mijloacele fixe, ci și o parte din activele circulante ( - % din stocuri) În caz contrar, o parte din fondul de rulment (fondul de rulment) este exclus din circulația economică, înghețat în stocuri de active materiale pentru o perioadă semnificativă Informații mai detaliate despre proprietatea întreprinderii sunt prezentate în tabel Tabelul Compoziția, structura și dinamica activelor companiei în anul Indicatori La începutul anului La sfârșitul anului Modificări (+ -) Rata de creștere, % suma, milioane de ruble UD-greutate, sumă %, milioane de ruble bate greutate, % cantitate, milioane de ruble UD-greutate, % A Active , , , , , X , Active imobilizate (totalul secțiunii I din activul bilanțului) , , , , , - , , - Mijloace fixe , , , , , - , , Sfârșitul mesei A Imobilizari necorporale , , , , , — , Investiții în datorii în active materiale , , , , - , - , , Investiții în active imobilizate — — — — — — Alte active imobilizate - - - - - - - Active circulante (total sectiunea II a activului bilantului) , , , , , , , Stocuri si cheltuieli , , , , , , , Conturi de creanță , , , , , , , Investiții financiare - - - - - - - Numerar , , , , , , , Alte active circulante , , , , , , , O analiză a structurii activelor circulante a arătat că, odată cu creșterea lor generală în cursul anului de , ori, creanțele au crescut de aproape trei ori, iar celelalte active circulante s-au mai mult decât dublat Creșterea creanțelor nu este întotdeauna evaluată negativ Dacă firma își extinde activitățile, atunci crește numărul de cumpărători și, în consecință, creanțele Prin urmare, în cursul analizei creanțelor, pentru a determina impactul acestuia asupra situației financiare a întreprinderilor, este necesar să se compare cu valoarea creanțelor și datoriilor (Tabelul ) Tabelul Raportul dintre creanțe și datorii la întreprindere pentru , milioane de ruble Datorie La începutul anului La sfârşitul anului Conturi de creanță , , Conturi de plătit , , Excesul conturilor de plătit față de creanțele , , Faptul că conturile de plătit depășesc conturile de încasat poate fi considerat, în principiu, un moment pozitiv în activitatea întreprinderii Cu toate acestea, o acumulare excesivă de datorii poate duce compania la dificultăți financiare în viitor Creșterea ponderii fondurilor gratuite ale întreprinderii pe fondul creșterii conturilor de plătit cu greu poate fi evaluată pozitiv Suma de bani din conturile bancare ar trebui să fie de așa natură încât să fie suficientă pentru a plăti etapele de referință ale plăților prioritare Trebuie remarcat faptul că prezența unor solduri mari de bani pentru o lungă perioadă de timp poate fi rezultatul utilizării iraționale a capitalului de lucru Trebuie pus rapid în circulație (extindeți-vă producția sau investiți în acțiuni ale altor întreprinderi) pentru a obține profit Creșterea activelor corporale circulante ale unei întreprinderi poate fi privită pozitiv dacă nu este asociată cu o creștere a materialelor învechite, nelichide, a mărfurilor nevândute, a costurilor în curs de desfășurare, peste standardul stabilit Pentru a evalua sursele formării de capital vom întocmi un tabel analitic Tabelul Evaluarea surselor proprii și împrumutate de fonduri ale întreprinderii Indicatori La începutul anului La sfârșitul anului Modificări (+,-) suma, milioane de ruble bate greutate, % cantitate, milioane de ruble UD-greutate, sumă %, milioane de ruble UD-greutate, % A Total surse , , , , , - Surse de evenimente , , , , , - , resurse naturale (secțiunea a III-a a bilanțului) Sfârșitul mesei A Fond autorizat , , , , - - , Fond de rezervă , , - - - , - , Acțiuni proprii - - - - - - Fond suplimentar , , , , , - , Venituri reținute - - - - - - Pierdere neacoperită - - - , - , - , - , Finanțare cu scop special - - - - - - Venituri și cheltuieli , , , , - , - , Decontari (fonduri) , , , , , , Împrumuturi și împrumuturi pe termen lung , , , , , , Împrumuturi și împrumuturi pe termen scurt , , , , , Conturi de plătit , , , , , , Alte tipuri de datorii — — — — — — Date din tabel indică faptul că proprietatea întreprinderii a fost formată în principal din surse proprii ( , % și, respectiv, , %, la începutul și sfârșitul anului ) Ponderea capitalului împrumutat în sursele de finanţare a fost la începutul anului de , % şi de , % la sfârşitul anului O direcție importantă în evaluarea stabilității financiare a unei întreprinderi este analiza capitalului propriu O caracteristică a capitalului propriu este că este investit pe termen lung și este supus celui mai mare risc Cu cât este mai mare ponderea fondurilor proprii în valoarea proprietății și cu cât este mai mică ponderea fondurilor împrumutate, cu atât stabilitatea financiară a întreprinderii este mai mare Analiza raportului dintre capitalul propriu și capitalul împrumutat la întreprindere în anul este redată în tabel Tabelul Structura pasivelor (pasivelor) întreprinderii Indicatori La începutul anului La sfârșitul anului Modificare (+,-) Fonduri proprii (capital propriu), milioane de ruble (secțiunea III + IV bilanţ) , , + , Fonduri împrumutate (capital împrumutat), milioane de ruble Inclusiv: , , , credite și împrumuturi pe termen lung , , + , credite și împrumuturi pe termen scurt , , + , Capital total (total bilanţ) , , + , Ponderea fondurilor proprii (capital propriu) în moneda bilanţului, % , , - , Ponderea fondurilor împrumutate, inclusiv: * , , + , pe termen lung , , + , pe termen scurt , , + , Rata riscului financiar (levier financiar) (p : p ) , , + , Date din tabel indică o poziție financiară relativ stabilă a întreprinderii și independență față de sursele externe de finanțare Ponderea capitalului propriu în sursele de finanţare a proprietăţii întreprinderii depăşeşte valoarea normativă cu % Acumularea rapidă a fondurilor depinde în mare măsură de alocarea lor rațională și de utilizarea efectivă într-o anumită perioadă De o importanță capitală este structura surselor de finanțare a proprietății În acest sens, este necesar să se țină cont de nevoile întreprinderii și de propriile capacități financiare pentru a le satisface Dacă este necesar să se atragă fonduri împrumutate, ar trebui să se procedeze din raportul dintre suma suportată costurile și eficacitatea așteptată a capitalului „străin” În unele cazuri, atragerea de fonduri împrumutate pentru o anumită perioadă este singura oportunitate care oferă unei întreprinderi șansa de a supraviețui Cu toate acestea, atragerea de fonduri împrumutate (capital) este asociată cu costuri suplimentare, afectează negativ independența financiară a întreprinderii Natura duală a fondurilor împrumutate necesită, în fiecare caz individual, justificarea luării deciziilor și alegerea alternativei optime Toate acestea necesită luarea în considerare a necesității și oportunității atragerii de fonduri împrumutate, justificarea mărimii acestora, a condițiilor de utilizare, a procedurii de obținere și rambursare În caz contrar, pot apărea restanțe Prin urmare, în procesul de evaluare a stării financiare, este necesar să se studieze prezența conturilor de plătit restante și motivele formării acesteia Sursele de informare pentru analiza conturilor de plată restante este Anexa nr la bilanţ (Tabelul ) Tabelul Date privind conturile restante de plătit •întreprinderi în , milioane de ruble Indicatori Sold la începutul anului Datorii au apărut Datorii achitate Sold la sfârșitul anului Conturi de plătit , , , , Întârziat - , , , Ponderea conturilor de plătit restante (linia : rândul ■ ) , , , Din Tabel se poate observa că de la ianuarie întreprinderea nu avea conturi restante de plătit Cu toate acestea, în cursul anului , au existat datorii restante pentru , milioane de ruble, ceea ce reprezintă , % din toate datoriile generate A fost rau Sheno , milioane de ruble datoriile restante pe termen scurt, sau , % din cele suportate ( , : , • ) Ca urmare, la sfârșitul anului, soldul datoriei restante se ridica la , milioane de ruble, sau , % din toate conturile de plătit la sfârșitul anului În plus, după cum sa menționat mai sus, compania are numerar gratuit în sumă de , milioane de ruble Pe parcursul anului , întreprinderea nu a avut datorii restante la creditele bancare pe termen scurt Nevoia de resurse financiare a unei întreprinderi depinde nu numai de volumul și structura proprietății, de valoarea obligațiilor financiare, ci și de situația economică reală din țară Procesele inflaționiste, modificările prețurilor la materii prime și mărfuri, cererea pe piața de bunuri și capital, criza neplăților afectează în mod constant dimensiunea și structura capitalului curent (resurse financiare) În acest sens, volumul și structura proprietății întreprinderii și sursele de finanțare ale acesteia nu pot fi constante și trebuie formate pentru o perioadă relativ scurtă (lună, trimestru) Lichiditatea este capacitatea unei entități economice de a-și rambursa obligațiile financiare în timp util, transformând rapid activele circulante (parte din proprietate) în numerar Compoziția proprietății întreprinderii este foarte diversă Acestea sunt numerar, fonduri în decontări, valori mobiliare, stocuri, produse finite, active fixe etc Numerar înseamnă fonduri care pot fi utilizate în decontări în orice moment Nu este nevoie de mult timp pentru a primi fonduri pentru produsele deja expediate, munca efectuată și serviciile prestate Este mult mai dificil să transformi stocurile în numerar Și produsele finite nu pot fi vândute întotdeauna pe piață Este nevoie de mult mai mult timp pentru realizarea activelor imobilizate Cu alte cuvinte, proprietatea întreprinderii are o comercializabilitate diferită și, prin urmare, se calculează mai mulți indicatori de lichiditate: absolut, intermediar și general Conceptele de solvabilitate și lichiditate sunt foarte apropiate Solvabilitatea întreprinderii depinde de gradul de lichiditate al bilanţului (Tabelul ) Din datele din tabel arată că primul grup, care include active absolut lichide (numerar și investiții financiare) în termeni absoluți, a crescut cu , milioane de ruble, rata de creștere a fost de , % Cu toate acestea, ponderea acestora, calculată în raport cu activele circulante, a scăzut până la sfârșitul anului față de începutul acestuia cu , % și a constituit , % Tabelul Gruparea activelor curente (curente) ale întreprinderii în funcție de gradul de lichiditate pentru anul Indicatori Suma, milioane de ruble Rata de creștere, % Structură, % la începutul anului la sfârșitul anului la începutul anului la sfârșitul anului abatere (+,-) Numerar , , , , , - , Investiții financiare - - - - - - Total pentru prima grupă , , , , , - , Produse finite , , , , , - , Mărfuri expediate , , , , , - , Conturi de creanță, la care plăți sunt așteptate în termen de luni , , , , , + , Total pentru a doua grupă , , , , , - , Conturi de creanță pentru care sunt așteptate plăți în luni Stocuri industriale , , , , , + , Lucrări în curs , , , , , - , Alte active circulante , , , , , , Total pentru grupa a treia , , , , , + , Sfârșitul mesei Total active circulante , , , - Al Doilea Război Mondial Valoarea datoriilor pe termen scurt (excluzând fondurile și rezervele) , , , , , - , A doua grupă de active, care include activele rapid realizabile, constituie ponderea principală a activelor circulante , %, respectiv , %, la începutul și sfârșitul anului Lichiditatea acestui grup de active circulante depinde de oportunitatea vânzării inventarului, execuția documentelor bancare, viteza de circulație a documentelor în bănci, cererea de produse, competitivitatea acestora, solvabilitatea cumpărătorilor, formele de plată etc la finele anului, ponderea acestui grup în activele circulante a scăzut cu , puncte procentuale ca urmare a creșterii ponderii activelor greu vândute (grupa a treia) La studierea raporturilor acestor grupe de active se poate stabili o tendință negativă în structura bilanțului și lichiditatea acestuia la sfârșitul anului În plus, excesul datoriilor curente față de activele circulante nu oferă o rezervă pentru a compensa pierderile pe care le poate suferi o întreprindere la plasarea și lichidarea tuturor activelor curente, cu excepția numerarului Aceasta înseamnă că datoriile întreprinderii nu vor fi rambursate, iar întreprinderea poate fi recunoscută ca insolvabilă, iar structura bilanţului este nesatisfăcătoare În continuare, trebuie să calculați indicatorii de lichiditate ai întreprinderii (Tabelul ) Tabelul Indicatorii de lichiditate ai întreprinderii pentru , milioane de ruble Indicatori La începutul anului La sfârșitul anului Abatere (+, ") Capital de rulment , , , Material si productie - , , , stocuri Sfârșitul mesei Investiții financiare pe termen scurt — — — Numerar , , , Datorii pe termen scurt, milioane de ruble , , , Rata lichidității curente (linia : linia ) , , - , Raportul intermediar de lichiditate [(linia - rândul ): rândul ] , , + , Rata de lichiditate absolută [(linia + rândul ): rândul ] , , - , După cum se vede din tabel , , rata curentă de lichiditate la sfârșitul anului a scăzut cu , și a ajuns la , cu o valoare minimă de la Dacă calculăm indicatorul de lichiditate conform acestei scheme, atunci aproape fiecare întreprindere care a acumulat valori materiale mari, chiar și unele dintre ele dificil de vândut, se dovedește a fi solvabilă Prin urmare, băncile și alți investitori preferă rata de lichiditate interimară, care nu ia în considerare stocurile La întreprinderea analizată, valoarea indicelui intermediar de lichiditate este departe de a atinge standardul La sfârșitul anului , acesta se ridica la doar , , în timp ce standardul minim era , Comparând ratele de creștere ale ratelor de lichiditate curente și intermediare, putem trage anumite concluzii Ratele de creștere depășitoare ale ratei de lichiditate actuale (totale) în comparație cu ratele de creștere ale ratei de lichiditate intermediare mărturisesc creșterea rapidă a stocurilor și încetinirea rotației de capital Un indicator ridicat al lichidității intermediare poate fi cauzat de utilizarea ineficientă a fondurilor, acumularea lor în cont- bănci sau o creștere a creanțelor Solvabilitatea unei întreprinderi este considerată normală dacă poate rambursa oricând cel puțin - % din datoria existentă numai în detrimentul numerarului Din păcate, această cifră este cu mult în urma normei Lichiditatea scăzută a bilanţului este un semnal al dificultăţilor de rambursare a datoriilor Analiza solvabilității întreprinderii Unul dintre indicatorii care caracterizează starea financiară a unei întreprinderi este solvabilitatea acesteia, adică capacitatea de a-și achita obligațiile de plată cu resurse de numerar în timp util Analiza solvabilității este necesară nu numai pentru întreprindere pentru a evalua și prognoza activitățile financiare, ci și pentru investitorii externi La evaluarea solvabilității, se utilizează o gamă limitată de indicatori: • rata de lichiditate curentă; • coeficientul de asigurare cu capital de lucru propriu Unii economiști propun să se calculeze rata falimentului - raportul dintre suma totală a pasivelor companiei și valoarea totală a proprietății În tabel calculul și analiza indicatorilor de mai sus Tabelul Evaluarea generalizată a stabilității financiare a întreprinderii pentru anul Indicatori La începutul anului La sfârșitul anului Abatere (Ъ -) Valoarea totală a proprietății, milioane de ruble , , , Zach Sfârșitul mesei Valoarea totală a pasivelor întreprinderii (secțiunea V a bilanţului), milioane de ruble , , , Surse proprii de fonduri (sectiunea a III-a a bilantului contabil) , , , Active circulante, milioane de ruble (sectiunea II) , , , Capital de rulment propriu (fond de rulment propriu) (Sold secțiunea V - Secțiunea III) - , - , - , Rata lichidității curente (Tabelul ) , , - , Raportul de independență financiară sau raportul de autonomie (p : p ), standard , și peste , , - , Coeficientul de asigurare cu capital de rulment propriu (p : p ), standardul este mai mare de , , , - , Rata falimentului (p : p ), critic > , , , + , După cum se vede din tabel , rata de lichiditate actuală are un nivel sub valoarea minimă standard și prezintă o tendință descendentă În plus, a existat o tendință negativă în structura capitalului Acest lucru se aplică în primul rând creșterii deficitului de capital de lucru propriu cu , milioane de ruble, precum și creșterii ponderii fondurilor împrumutate (capital) Pe baza datelor analizei, se poate concluziona că societatea se află într-o criză financiară din cauza ambilor factori externi (starea de criză a economiei țării, scăderea generală a producției, inflația, instabilitatea sistemului financiar, politica de prețuri ineficientă a statul, insolvența partenerilor și a populației), și interne (deficit de capital de lucru propriu, pierderi) și ca urmare „mâncă” capitalul propriu Acest lucru face ca compania să intre în datorii și poate duce la faliment Un element important al analizei situației financiare a întreprinderii este evaluarea activității sale de afaceri Rezultatele sale mărturisesc amploarea întreprinderii, gradul de utilizare a potențialului de producție și tendințele de dezvoltare Principalii indicatori care caracterizează activitatea de afaceri a întreprinderii sunt indicatorii rotației de capital Pentru a calcula și analiza acești indicatori, vom alcătui un tabel analitic Tabelul Dinamica indicatorilor cifrei de afaceri a capitalului companiei Indicatori Abatere (+,-) Rata de creștere,% Volumul real al vânzărilor, milioane de ruble , , , , Valoarea medie anuală a activelor totale, milioane de ruble , , , , Valoarea medie anuală a activelor circulante, mln Inclusiv: , , , , Materii prime, materiale și alte valori , , , , Produse finite și mărfuri destinate revânzării , , , , Conturi de creanță Raportul cifrei de afaceri, ori , , , , Total active , , - - Active circulante , , - , , Materii prime și consumabile , , - , , Produse finite și mărfuri destinate revânzării , , , , Conturi de încasat Perioada cifrei de afaceri, zile , , - , , Total active , , - Active circulante , , , , Materii prime , , , , Produse și mărfuri finite , , - , , Conturi de creanță , , , , Date din tabel arată că în perioada de raportare nu au existat modificări semnificative în cifra de afaceri a activelor întreprinderii analizate Cifra de afaceri a activelor totale nu s-a modificat și a însumat , cifre de afaceri pe an, iar durata unei cifre de afaceri - , zile Cifra de afaceri a activelor circulante a încetinit oarecum Durata cifrei de afaceri a acestora a crescut cu , zile și s-a ridicat la de zile în Durata unei cifre de afaceri de materii prime, materiale și alte valori similare a crescut cu , zile, iar creanțele - cu , zile O tendință pozitivă este accelerarea cifrei de afaceri a produselor finite și a mărfurilor destinate revânzării cu , cifră de afaceri pe an Pentru a evalua eficiența utilizării capitalului întreprinderii, vom întocmi un tabel Tabelul Dinamica indicatorilor de profitabilitate ai întreprinderii Indicatori Abatere (+, -) Rata de creștere, % Volumul real al vânzărilor, milioane de ruble , , , , Profit din vanzari, mln , - , , X Profitul perioadei de raportare, milioane de ruble , , - , , Valoarea medie a activelor totale, milioane de ruble , , , , Valoarea medie a activelor circulante, milioane de ruble , , , , Valoarea medie a capitalului propriu, milioane de ruble , , , , Valoarea medie a capitalului fix (investiții), milioane de ruble , , , , Rentabilitatea activelor, % , , - , X Rentabilitatea activelor circulante, % , , , X Rentabilitatea capitalurilor proprii (capital), % , , - , X Rentabilitatea investiției, % , , - , X Rentabilitatea vânzărilor, % , - , - , X Date din tabel mărturisesc eficiența extrem de scăzută a utilizării capitalului întreprinderii Întreprinderea a avut în o pierdere din vânzări în valoare de , milioane de ruble Profitul pentru perioada de raportare s-a ridicat la , milioane de ruble și a fost primit în principal pe cheltuiala veniturilor neexploatare și a constituit doar , % din nivelul anului precedent Rezultatele analizei eficienței utilizării capitalului întreprinderii ne permit să concluzionam că principala sa problemă o reprezintă pierderile primite din activitatea principală Prin urmare, căutarea rezervelor de creștere a profitului este una dintre direcțiile principale de îmbunătățire a stării financiare a întreprinderii RELAȚII FINANCIARE ÎN CONDIȚII DE INSOLVENTĂ ECONOMICE ȘI DE FALIMENT Esența și cauzele insolvenței economice a întreprinderilor Insolvența (falimentul) unei întreprinderi este incapacitatea de a satisface cerințele creditorilor de plată a bunurilor (lucrări, servicii), de a asigura plăți obligatorii la buget din cauza depășirii obligațiilor debitorului față de valoarea proprietății sale sau datorate la structura nesatisfăcătoare a bilanţului său Trebuie avut în vedere faptul că falimentul, pe lângă cel real, poate fi intenționat sau fictiv Falimentul intenționat se manifestă prin faptul că șeful sau proprietarul, în interesul personal al cuiva, face în mod deliberat societatea în insolvență Falimentul fictiv este o anunțare deliberat falsă a insolvenței unei întreprinderi pentru a obține de la creditori o amânare (plan de rate) a plăților sau o reducere la datorii În Republica Belarus, o întreprindere poate fi declarată falimentară printr-o decizie a instanței economice sau în mod voluntar În prezent, falimentul este înțeles ca o întreagă gamă de măsuri anticriză pentru recuperarea debitorului și numai în caz de imposibilitate sau reorganizare nereușită - aplicarea procedurilor de lichidare a acestuia Decretul Președintelui Republicii Belarus „Cu privire la anumite probleme de insolvență economică (faliment)” nr din noiembrie oferă următoarea definiție a falimentului Faliment - insolvență, având sau dobândind un caracter sustenabil, recunoscut prin decizia instanței economice Într-o economie de piață, falimentul entităților de afaceri este o realitate Motivele acesteia pot fi pierderea capitalului de lucru propriu din cauza unor activități neprofitabile și ineficiente; neîndeplinirea obligațiilor contractuale de către partenerii întreprinderii; insolvența partenerilor; managementul afacerilor necalificate; inflația; factori externi neprevăzuți etc În procesul de faliment, o întreprindere parcurge mai multe etape: latentă (inițială); instabilitate financiară; insolventa (faliment real); recunoașterea legală a falimentului La fiecare dintre aceste etape se iau măsuri pentru păstrarea viabilității întreprinderii În primele două etape, managementul anti-criză este considerat o sarcină internă a proprietarilor întreprinderii și a managerilor acesteia La a treia și mai ales la a patra etapă se folosesc pârghii de influență externă, inclusiv procedurile instanței de faliment Primele semne ale unui posibil faliment sunt o scădere a încasărilor de numerar și a veniturilor din activitățile de bază, o scădere a prețului de piață al titlurilor de valoare ale companiei, o reducere și chiar o încetare completă a plăților de dividende - Creșterea problemelor financiare duce la faptul că întreprinderea nu este capabilă să se extindă și să dezvolte producția, să atragă fonduri suplimentare și nu poate ocupa un loc ferm pe piață Din cauza lipsei de fonduri, întreprinderea este nevoită să facă achiziții de materii prime și materiale, mărfuri de la importatori în loturi mici, ceea ce este asociat cu costuri suplimentare Acestea și alte semne similare sunt caracteristice primelor două etape pe drumul către falimentul recunoscut legal Pentru a evita falimentul, este important să-i observați primele semne din timp și să luați măsurile de protecție necesare Pentru diagnosticarea timpurie a falimentului în străinătate, este utilizat modelul cu cinci factori al lui E Altman, „Z-score”, care arată astfel: Scorul Z = , x + , x + , x + + , -х + , -х , Unde active circulante proprii (activ circulant net) volum de active ' x profit reportat volum de active ' x profit total volumul activelor valoarea de piață a acțiunilor ordinare și a acțiunilor privilegiate suma fondurilor (pasivelor) împrumutate venituri nete din vânzări х (profit net + depreciere) volumul activelor Dacă rezultatul este mai mic de , , probabilitatea de faliment este foarte mare; dacă în intervalul de la , la , - probabilitatea de faliment este medie; cu o valoare de , – probabilitatea de faliment este neglijabilă corp; cu o valoare a scorului Z peste , probabilitatea de faliment este neglijabilă Factorii care stau la baza acestui model operează și în economia noastră, este indicat să folosim scorul Z și la noi Cu toate acestea, trebuie avut în vedere că în economia noastră influența factorilor externi este mult mai mare și, prin urmare, valorile cantitative ale „scorului Z” vor diferi, fără îndoială, de cele occidentale Modelul de mai sus pentru diagnosticarea falimentului entităților economice poate fi utilizat cu un anumit grad de convenționalitate Un alt semnal al posibilului faliment poate fi o pondere mare a fondurilor împrumutate în capitalul de lucru (mai mult de %) Semnele de insolvență (faliment real) sunt: lipsa cronică de capital de lucru propriu; activitate economică neprofitabilă; refuzul băncilor de a acorda noi împrumuturi; incapacitatea de a îndeplini obligațiile față de buget, bănci, furnizori, colectiv de muncă Din iunie , principalul document de definire a metodelor de gestionare a solvabilității este Instrucțiunea privind analiza și controlul situației financiare și solvabilității entităților comerciale, aprobată prin Decretul Ministerului Finanțelor, al Ministerului Economiei și al Ministerului al Statisticii Nr / / din mai Conform prezentelor instructiuni se stabilesc urmatoarele criterii de apreciere a structurii bilantului: • rata lichidității curente (Кх); • coeficientul de asigurare cu capital de lucru propriu (K ) Rata lichidității curente este definită ca raportul dintre valoarea reală a capitalului de rulment disponibil întreprinderii sub formă de stocuri, lucrări în curs de execuție, impozite pe valorile achiziționate, produse și mărfuri finite, mărfuri expediate, creanțe, investiții financiare; numerar și alte active curente la pasivele pe termen scurt ale întreprinderii: Фі str + + + + + + + + + + + ' f str + + unde fi - Sold, formularul nr Se stabilesc următoarele valori normative ale acestui coeficient: • în industrie - , ; • în agricultură - , ; • în transport - , ; • pentru întreprinderi de comunicații, logistică și marketing - ; • în construcții — , ; • pentru organizații comerciale și de alimentație publică - La întreprinderea analizată, valoarea acestui coeficient pentru anul a fost de , Coeficientul de asigurare cu fond de rulment propriu reflectă disponibilitatea fondului de rulment propriu necesar asigurării stabilității financiare Se calculează ca raport dintre diferența de fonduri proprii (totalul secțiunii a III-a a bilanțului minus finanțarea vizată) și costul real al activelor imobilizate și al activelor necorporale la valoarea reală a capitalului de lucru propriu al întreprinderii sub formă de stocuri , lucrări în curs de execuție, impozite pe valorile achiziționate, produse finite, numerar, mărfuri expediate și creanțe, investiții financiare și alte active circulante: f-! pp - + + + + - - - + K fi str + + + + +' + + + + + + unde la numărător - valoarea capitalului de lucru, la numitor - valoarea activelor circulante Valorile normative ale coeficientului de asigurare cu capital de rulment propriu se stabilesc: • în industrie - , ; • în agricultură - , ; • în organizaţiile de transport - , ; • în construcții și pentru întreprinderi de logistică și marketing - , ; • în comerț și alimentație publică - , Pentru întreprinderea analizată, acest coeficient a fost - , (valoare negativă) În cazul în care ratele curente de lichiditate și capital de lucru sau unul dintre ele la sfârșitul perioadei de raportare sunt sub standardul stabilit, aceasta este baza pentru recunoașterea întreprinderii ca insolvabilă Dacă insolvența a devenit sustenabilă, se folosesc indicatori suplimentari: raportul dintre datorii financiare și active (K ); rata de acoperire a activelor a datoriilor financiare restante (К ) Raportul de securitate al obligațiilor financiare este determinat de raportul dintre toate obligațiile (pe termen lung și pe termen scurt) ale întreprinderii și valoarea totală a proprietății (activelor) Coeficientul se calculează la sfârşitul perioadei de raportare conform formulei K Rezumatul Secțiunii V Sold (total) valutar ' Valoarea normativă a lui K pentru toate industriile nu este mai mare de , Pentru întreprinderea analizată, această cifră a fost de , Rata de acoperire a datoriilor financiare restante cu active este calculată ca raportul datoriilor financiare restante ale întreprinderii (pe termen lung și restante) și valoarea totală a proprietății (active): k + d K p Soldul valutar unde Кп - datorie restante pe termen scurt; Дп - datorie restante pe termen lung Sunt indicate în Anexa la bilanţ, formularul nr , la rândurile , , Valoarea normativă a lui K pentru toate industriile este setată la cel mult , Pentru întreprinderea analizată, acest coeficient a fost de , Pe baza coeficienților calculați se poate concluziona că structura bilanţului întreprinderii analizate este nesatisfăcătoare În același timp, nu este un potențial faliment: Кі = , > , ; K = - , unde RT - consumul de combustibil pentru sarcina planificată, l; Tst - prețul pentru litru (m ) de combustibil fără TVA, r Consumul de combustibil pentru obiectivul planificat este calculat pe baza ratelor liniare de consum de combustibil (benzină, motorină, gaz comprimat și lichefiat) la km de parcurs (Nn) și consumul suplimentar la de tone-kilometri (Np) sau pentru fiecare călătorie cu o sarcină (LP) pe oră de funcționare a echipamentelor speciale (Nco) în conformitate cu Normele de consum de combustibil și lubrifianți pentru mașini și echipamente de tractor din Republica Belarus, aprobate de Ministerul Transporturilor și Comunicațiilor al Republicii din Belarus la octombrie Consumul de combustibil este determinat de următoarele formule: • pentru camioane în condiții de lucru la bucată (cu excepția autobasculantelor): N +NG p ° tu- unde Nn este rata de creștere a consumului liniar de combustibil pe o tonă din greutatea proprie a remorcii (semiremorcă); Gn - greutatea proprie a remorcii (semiremorca); Kt este coeficientul de corecție a ratelor liniare de consum de combustibil în funcție de condițiile drumului în diferite moduri etc (definit ca suma (diferența) cotelor (reducerilor) prevăzute de Tarifele de consum); atot - kilometrajul total al mașinii pe schimb; Тс о - timpul de funcționare al echipamentelor speciale; Kv - coeficient ținând cont de consumul de combustibil în interiorul garajului (ia o valoare până la ); • pentru basculante cu lucru la bucată: ■^v r ~ N + N (Q -O - unde Sa - deduceri de amortizare pentru refacerea integrală a materialului rulant (autoturisme, remorci, semiremorci), p ; /Sp f - coeficient care ține cont de valoarea deprecierii mijloacelor fixe de producție atribuibile acestui tip de transport Defini este similar cu coeficientul de salariu al managerilor, specialiștilor și angajaților pe rublă de salarii ale șoferilor; Rya - coeficientul de indexare a deducerilor de amortizare (calculat în conformitate cu Regulamentul privind procedura de indexare a deducerilor de amortizare pentru activele fixe în Republica Belarus, aprobat prin Decretul comun al Ministerului Economiei, Ministerului Finanțelor și Ministerului Statistica Nr / / din octombrie ) Atunci când se utilizează vehicule complet amortizate (remorci și semiremorci), costul include doar amortizarea altor mijloace fixe atribuibile acestui tip de transport, ținând cont de coeficientul de indexare al cheltuielilor de amortizare Deducerile de amortizare pentru refacerea integrală a materialului rulant se determină în funcție de tipul vehiculului după următoarele formule: • pentru camioane si autobuze (la care se fac deduceri din amortizare din valoarea contabila), remorci si semiremorci: Han unde Ln este kilometrajul vehiculului de la compania auto până la punctul de prima încărcare sau locul de livrare (kilometraj zero), km; Vt este rata estimată a kilometrajului vehiculului, km/h) În funcție de grupul de drumuri, rata de kilometraj calculată ia următoarele valori: • când lucrați în afara orașului: km/h - pentru drumuri cu o suprafață îmbunătățită (beton asfaltic, beton de ciment etc ); km/h - pentru drumuri asfaltate (pietrul, piatra sparta, pietris) si sol imbunatatit; km/h - pentru drumuri de pământ natural; • când se lucrează în oraș, indiferent de tipul de suprafață de drum pentru autoturisme și autotrenuri cu o capacitate de transport de până la tone VT = km/h, iar pentru tone și peste - km/h; LeT este lungimea transportului de marfă; p - factorul de utilizare a kilometrajului La transportul mărfurilor fără încărcare retur, se ia egal cu , ; Tp r - timpul inactiv al mașinii la încărcare și descărcare pentru o călătorie, h Determinat de formula /p r = Q ■ I • VP p : , unde Q este capacitatea de transport a mașinii (mașină cu remorcă), t; V - factorul de utilizare a capacității de încărcare a vehiculului în conformitate cu clasa marfa transportată, care este determinată în conformitate cu Regulile uniforme; Vp r - norma de timp pentru încărcarea și descărcarea unei tone de marfă, min (norma de timp pentru încărcarea și descărcarea unui autoturism și stabilirea clasei mărfii transportate sunt stabilite în conformitate cu Standardele uniforme) Kilometrajul vehiculului pe schimb (L), km Se calculează după formula L=Ne-LM-fi Volumul transportului de mărfuri cu mașina pe schimb (Q), t Este determinat de formula Q = NqV Volumul lucrărilor de transport sau rotația de marfă pe schimb (P), t-km Se calculează după formula H = Q-Le r Kilometraj total al vehiculului pe schimb (btotal), km Determinat prin formula L,=L+L total p Profitul planificat (P) este calculat prin formula n \u d S L: , unde R este rentabilitatea transportului, % Venitul din transport (Dp) este definit ca suma costurilor, profitului și impozitelor, taxelor și deducerilor plătite din încasări (Nc c), conform formulei Dp = S + P + Nr c Impozitele, taxele și deducerile plătite din încasări, prevăzute de legislația fiscală și bugetară în vigoare, se calculează în conformitate cu Instrucțiunea privind Procedura de calcul și plată a impozitelor Venitul inclusiv taxa pe valoarea adăugată (TVA) este determinat de formulă +W D = D - m n unde Nn c - rata taxei pe valoarea adăugată, % Venitul primit (inclusiv TVA) este și tariful pentru o tură de mașină Pentru a determina tariful pentru unitatea de măsură cerută de întreprindere, venitul primit este împărțit la volumul corespunzător de muncă de transport: rata pe tona: Tm=D:(?; rata de transport: Tp \u d D: Ae; tarif pe tonă-kilometru: Tr \u d D: R; tarif pe kilometru: Tki - D * D> bsch ■ În mod similar, tarifele sunt calculate pentru alte unități de măsură Ca expresie monetară a costului produselor de transport, tariful ar trebui să reflecte toate elementele acestui cost: costurile de transport și economiile de numerar Diferențierea tarifelor în funcție de tipul de transport este asociată cu diferențe în costul transportului Contribuie la alegerea corectă a tipului de material rulant și la o mai bună organizare a traficului Pentru cea mai mare parte a transportului de marfă, tarifele sunt stabilite pe tonă de marfă și variază în funcție de clasa de marfă și de distanța de transport În același timp, întreprinderile de transport rutier pot reduce tarifele stabilite atunci când acest lucru este fezabil din punct de vedere economic O pondere semnificativă în veniturile întreprinderilor de transport auto o ocupă veniturile din operațiunile de expediere și încărcare și descărcare (Tabelul ) Serviciile de expediere sunt asigurate de șoferi (aceștia însoțesc marfa, asigură siguranța acesteia, organizează primirea și livrarea mărfii etc ) Tabelul Calculul tarifului pentru operațiunile de încărcare și descărcare Elemente de cost Vehicule cu capacitate de sarcină utilă până la , t peste , t Salariu Premium FSZN CCHN și FZN Deduceri la fermă OPS Deduceri la ferma raipo FPC Fondul pentru inovare TOTAL Rentabilitatea Total Salariu incarcator Tarif orar Rata medie anuală de ore , Indicatorul cuantumului venitului unei întreprinderi de transport este utilizat nu numai pentru a-și evalua activitățile de producție, ci și ca o caracteristică inițială a rezultatului financiar, pe baza căreia se calculează alți indicatori financiari: profit și rentabilitate Profitul întreprinderilor de transport rutier este definit ca diferența dintre suma totală a veniturilor (fără TVA) și suma totală a cheltuielilor Repartizarea profiturilor întreprinderilor de transport rutier se realizează pe principii generale, adică plăți la buget; rambursarea împrumuturilor; transferurile către fonduri centralizate şi profitul rămas la dispoziţia întreprinderilor Plățile către buget, calculate conform standardului, se fac sub formă de impozit pe venit, impozit pe bunuri imobiliare, se plătesc impozite locale Relațiile financiare ale întreprinderilor de transport auto cu bugetul includ, pe lângă cele enumerate mai sus, următoarele plăți: taxa pe valoarea adăugată, taxa de mediu, impozitul pe teren, taxa de urgență și plățile către alte fonduri bugetare și nebugetare În transporturi se calculează doi indicatori ai rentabilității: rentabilitatea unei întreprinderi de transport și rentabilitatea transportului Primul indicator este determinat de raportul dintre profitul total și costul mediu al activelor fixe și al capitalului de lucru, iar al doilea - de raportul dintre profitul primit din transport și costurile de exploatare Specificul finanțării transportului rutier se manifestă în dependența mare a rentabilității întreprinderilor de structura parcului de vehicule Alegerea corectă a materialului rulant în procesul de formare a structurii parcului auto este acum principala condiție prealabilă pentru utilizarea rațională a parcului auto Acest factor are o influență decisivă asupra performanței financiare a întreprinderilor de transport auto FINANȚAREA ÎNTREPRINDERILOR DE CONSTRUCȚII Caracteristici ale funcționării mecanismului financiar și de credit în construcții Diferențele în organizarea relațiilor financiare și de credit într-un anumit sector al economiei sunt asociate cu particularitățile manifestării relațiilor mărfuri-bani, care sunt influențate semnificativ de relațiile economice intra-industriale și inter-industriale și de natura produselor create în industrie Pentru a caracteriza relațiile financiare și de credit în construcții, conceptul de „ramură a economiei naționale” nu este acceptabil În literatura economică, termenul „construcții” este folosit în diferite accepțiuni: în primul rând, ca activitate de ridicare a clădirilor și structurilor prin efectuarea de lucrări de construcții și instalații, adică ca industrie care desfășoară procesul de producție a construcțiilor; în al doilea rând, ca activitate de implementare a investiţiilor de capital Într-o serie de cazuri, aceste două concepte sunt unite de unul singur: „construcția capitalului” O parte semnificativă a investițiilor de capital este utilizată anual pentru elaborarea documentației de proiectare și estimare Cu toate acestea, economiștii nu sunt clari cu privire la întrebarea dacă organizațiile de proiectare sunt incluse în construcții ca ramură a economiei naționale Unii autori se referă la construcție ca fiind toate organizațiile de proiectare și sondaj, în timp ce acestea includ doar organizațiile din sistemul Ministerului Construcțiilor și Arhitecturii Majoritatea organizațiilor de proiectare și sondaj aparțin industriei ale cărei obiecte le proiectează Alți autori includ în proiectarea construcțiilor organizații care dezvoltă doar partea de construcție a proiectului, în timp ce omit organizațiile care proiectează partea tehnologică sau energetică a proiectelor sau realizează proiectare integrată Termenul „industrie” poate fi folosit pentru a caracteriza totalitatea organizațiilor de construcții și instalații, adică industria construcțiilor Industria construcțiilor este o ramură a economiei naționale, a cărei activitate este producția de lucrări de construcții și instalații Unitatea de clasificare a acestei industrii este o organizație contractantă de construcții și instalații Industria construcțiilor unește organizațiile contractante din subordinea atât ministerelor construcțiilor, cât și altor ministere, departamente și comitete executive Construcția capitalului ar trebui privită nu ca o industrie, ci ca un mediu special pentru producția socială Prin urmare, este necesar să se facă distincția între trei concepte: construcția ca proces de lucrări de construcție și instalare (producția de construcții); construi- guvernul ca ramură a economiei naționale, reprezentată de un ansamblu de organizații contractante de construcții și instalații (industria construcțiilor); constructia ca activitate de implementare a investitiilor de capital este sfera constructiei de capital Sfera construcției de capital include următoarele componente: • industrie de contructie; • întreprinderi, instituții și organizații din diverse industrii care desfășoară lucrări de construcții și instalații în mod economic; • investitori direcţi care au la dispoziţie alocaţii de investiţii de capital Pe clădiri noi - aceasta este direcția întreprinderilor în construcție În cazul reechipării tehnice, reconstrucției sau extinderii întreprinderii, investitorul este conducerea întreprinderii în exploatare; • proiectarea și sondarea întreprinderilor ale căror produse principale sunt modele de mijloace fixe viitoare; • organizații de explorare care efectuează lucrări direct legate de construcția capitalului; • fabrici furnizori care asambleaza echipamente pe santierele de constructii; • instituţii de cercetare a profilului construcţiilor Cea mai importantă trăsătură a relațiilor marfă-bani în construcția capitalului se datorează faptului că în acest domeniu se realizează o reproducere extinsă a activelor fixe, ceea ce necesită deturnarea unei părți semnificative a produsului social din producția curentă și consumul personal Resursele utilizate în acest scop fac parte din produsul social al unui an dat și sunt excluse din procesul de reproducere extinsă pe întreaga perioadă până la punerea în funcțiune a mijloacelor fixe Pentru realizarea investițiilor de capital este necesară alocarea în mod planificat a unor resurse materiale speciale, mediate de mișcarea fondurilor fiduciare de fonduri, în procesul de cheltuire din care se realizează o parte semnificativă a cotei de acumulare a venitului naţional şi un fond de înlocuire a mijloacelor fixe consumate în procesul de reproducere Pentru acumularea acestor fonduri monetare și utilizarea lor cea mai rațională, sunt necesare metode speciale de control al rublei Caracteristicile procesului tehnologic în construcții necesită, spre deosebire de industrie, participarea simultană a unui număr de organizații la crearea produsului finit Procesul de producție în industrie se desfășoară, de regulă, la o întreprindere, al cărei produs este utilizat în ordinea producției de consum sau este o aprovizionare prin cooperare; încasările din vânzarea acesteia reprezintă venitul unei singure întreprinderi Situația este diferită în construcții, unde există o dezvoltare intensivă a specializării Odată cu specializarea, se dezvoltă și un tip special de cooperare - cooperarea combinată, care presupune necesitatea distribuirii veniturilor din vânzarea mărfurilor între toate organizațiile implicate în crearea acesteia Specializarea și cooperarea în construcții se caracterizează prin localizarea tuturor participanților la procesul de producție și concentrarea legăturilor lor economice într-un punct geografic sau într-un șantier Această situație rezultă din particularitățile produselor de construcție în sine, care, devenind mijloace de muncă, de la bun început sunt produse într-o formă imobilă asociată unui anumit loc Această împrejurare creează condiții favorabile pentru dezvoltarea pe scară largă a decontărilor fără numerar în construcții prin compensații reciproce, deoarece devine posibilă concentrarea plăților într-un singur loc și dezvoltarea unor metode speciale de achitare a plăților Relațiile economice sunt mediate de mișcarea banilor sub forma metamorfozelor T-D&D-T În industrie, prima metamorfoză mărturisește faptul că o întreprindere autonomă a direcționat o masă corespunzătoare de mijloace de producție sau articole de consum personal în circulația economică națională și a doua este că a primit valori materiale adecvate din circulația economică națională pentru a le reîntoarce în circulația economică națională sub formă de obiecte de muncă, dar cu o creștere a valorii muncii materializate de către nou-creați valoare În construcții, metamorfozele T - D nu pot fi considerate ca dovadă a intrării în circulația economică națională a valorilor materiale corespunzătoare Produsele create în construcții intră în circulația economică națională numai după ce au fost convertite în active fixe Nici după aceea, însă, nu poate circula ca marfă Participarea mijloacelor fixe la cifra de afaceri economică națională se realizează prin fonduri circulante, la care se transferă și valoarea mijloacelor fixe parțial prin forță de muncă În părți, acestea sunt compensate în produsul unui ciclu de producție dat Metamorfoza T - D în sfera construcției capitalului mărturisește materializarea sub formă de construcție neterminată a unei anumite cote din fondul de acumulare a venitului național sau fondul de compensare a produsului social total, iar metamorfoza D - T - că valorile materiale ca întruchipare a compoziției naturale-materiale a venitului național și compensațiile fondului sunt retrase parțial din cifra de afaceri economică națională, astfel încât, trecând prin sfera construcției de capital, primesc apoi o formă materializată sub forma a mijloacelor fixe Din trăsăturile proceselor reflectate de metamorfozele D - C și C - D rezultă că procesele economice reglementate de relații monetare în sectorul construcțiilor diferă de procesele economice reglementate de aceleași relații în alte sectoare ale economiei naționale Îmbunătățirea mecanismului de utilizare a instrumentelor de relații marfă-bani pentru accelerarea cifrei de afaceri a fondurilor în construcții va contribui la reducerea masei valorilor materiale extrase din cifra de afaceri economică națională Situația financiară actuală a complexului de construcții al Republicii Belarus Industria construcțiilor, fiind unul dintre cele mai importante sectoare ale economiei naționale, are mari întreprinderi de construcții și instalații, personal calificat, precum și un mare parc de mașini și mecanisme Complexul de construcții al republicii este format din două sectoare interconectate - construcțiile în sine și industria materialelor și structurilor de construcție Aceștia reprezintă până la % din produsul intern brut și numărul de angajați din economia națională Construcțiile și producția industrială sunt realizate de peste de ministere, preocupări și asociații publice diferite Lucrările de construcție și instalare sunt efectuate în principal de organizații ale Ministerului Construcțiilor și Arhitecturii, Ministerului Transporturilor, Ministerului Agriculturii și Alimentației, Ministerului Industriei, Ministerul Comunicațiilor, Căilor Ferate din Belarus, preocupările „Minskstroy”, „Belenergo”, „Beltopgaz”, „Belneftekhim” și altele Peste de întreprinderi de construcții și reparații de diferite capacități și forme de proprietate, dintre care de organizații au un bilanț complet; % din volumul total al lucrărilor contractuale este realizat de organizații cu formă de proprietate non-statală În legătură cu scăderea activității investiționale în economia națională în ansamblu, volumul investițiilor în dezvoltarea industriei construcțiilor a scăzut semnificativ Volumul investiţiilor de capital în industrie a scăzut de aproape patru ori faţă de anul şi se ridică la circa % din volumul investiţiilor din economia naţională O reducere bruscă a investițiilor în dezvoltarea bazei de producție a construcțiilor a determinat o îmbătrânire intensă a mijloacelor fixe În ultimii ani, ponderea echipamentelor care funcționează dincolo de pragul duratei de viață standard a crescut brusc în industrie (până la %), ponderea celor de înaltă performanță tehnologia corpului Amortizarea mijloacelor fixe de producție în industria construcțiilor a fost de %, iar partea lor activă - , %, adică a depășit limita critică ( %) Principala sursă menită să asigure reproducerea simplă a mijloacelor fixe a fost întotdeauna amortizarea Cu toate acestea, în ultimii ani, aceste fonduri au fost cheltuite în alte scopuri (pentru a completa capitalul de lucru, pentru a plăti dobânzi la creditele bancare, la fonduri de consum etc ) În țările cu economii de piață dezvoltate, amortizarea asigură - % din fondurile pentru renovarea mijloacelor fixe În industria construcțiilor din republică, această cifră este de doar % Baza materială a complexului este industria materialelor și structurilor de construcție În cadrul industriei operează aproximativ de întreprinderi cu diferite capacități și forme de proprietate, inclusiv de întreprinderi cu un bilanţ complet Industria este diversificată Întreprinderile sale produc peste de tipuri de materiale și produse de construcție (ciment, pereți, acoperișuri, materiale termoizolante și nemetalice, ceramică, obiecte sanitare etc ) În ciuda unor schimbări pozitive în complexul de construcții al republicii, starea activității financiare și economice a industriei rămâne foarte dificilă: există o tendință de reducere a nivelului de rentabilitate, o creștere a numărului de întreprinderi neprofitabile (fiecare a treia întreprindere) ) Din cauza situației financiare dificile, întreprinderile nu au fonduri pentru a-și reînnoi activele de producție Uzura lor a ajuns la , %, inclusiv partea activă - , % Nivelul de uzură al echipamentelor din industria azbocimentului, producția de acoperișuri moi, pereți și lianți locali este ridicat Tehnologia de producere a anumitor materiale de construcție este depășită atât din punct de vedere fizic, cât și moral și nu respectă standardele de mediu Acest lucru duce la costuri excesive ale materiilor prime, materialelor, combustibilului și energiei, scăderea productivității, siguranța muncii și rentabilitatea producției Costul lucrărilor de construcție și instalare Producția de construcții, ca și alte ramuri ale producției materiale, este un proces de producție consum de fonduri, obiecte de muncă și muncă vie Consumul acestor factori materiali duce la formarea unor costuri sau costuri de producție care formează costul de producție Costul de producție reflectă nivelul tehnic și organizarea producției, eficiența managementului În organizațiile de construcții, următoarea grupare a costurilor de producție este utilizată ca standard: • materiale; • costurile cu forța de muncă pentru lucrători; • cheltuieli pentru întreținerea și exploatarea mașinilor și mecanismelor de construcții; • costuri neestimate Costul produselor pentru construcții este cel mai important indicator de calitate al activităților de producție și economice ale întreprinderilor de construcții și instalații Reprezintă costurile lucrărilor de construcție și instalare efectuate pe cont propriu, asociate cu utilizarea mașinilor, mecanismelor și a altor mijloace fixe, materiale, forță de muncă și alte resurse de producție în procesul de construcție În construcții, sunt utilizați indicatori ai costului estimat, (definiți în estimări), planificat (calculat de firma de construcții, ținând cont de condițiile specifice) și real (predominant efectiv la șantier) al lucrărilor de construcție și instalare Costul estimat al lucrărilor de construcție și instalare este costurile standard ale unei firme de construcții pentru realizarea acestor lucrări, exprimate în termeni bănești, determinate de norme și prețuri estimative Acest lucru se realizează prin însumarea costului estimat al tuturor tipurilor de lucrări și design elemente active pentru instalația în construcție și șantierul în ansamblu Costul estimat al lucrărilor de construcție și instalare include: costuri directe, costuri generale și economii planificate (profit normativ) Costul estimat al lucrărilor de construcție și instalare este suma de bani primită de organizația de construcție și instalare de la client pentru a acoperi costurile de producție a construcțiilor Prin urmare, valoarea costului estimat este egală cu costul estimat al lucrărilor de construcție și instalare fără economii planificate: Ss ~ Ss-M r ~ Npl, unde Сс - cost estimat; Сс м р - costul estimativ al lucrărilor de construcție și instalare; Npl - economii planificate Costul estimat este determinat de organizația de proiectare în cursul întocmirii setului necesar de documente de proiect pentru standardele estimate și prețurile la scara în vigoare la momentul calculării acestuia Este baza pentru calcularea costului planificat al lucrărilor de construcție și instalare și permite companiei de construcții să prezică în avans nivelul costurilor viitoare, iar clientului - să estimeze limita (cadru) în care negocierea cu o organizație de construcții contractantă poate să fie efectuate Costul planificat este costul planificat al efectuării unui anumit volum de lucrări de construcție Acesta arată cât de mult va costa producția de produse de construcții planificate (câți bani va cheltui întreprinderea de construcții și instalații pentru consumul de unelte, obiecte de muncă și salariile muncitorilor) Costul planificat este mai mic decât costul estimat cu valoarea reducerii costurilor planificate Determină costurile admisibile pentru producția lucrărilor de construcții și instalații și se stabilește prin calcule tehnice și economice pe baza producției existente și ținând cont de creșterea planificată a productivității muncii În legătură cu creșterea echipamentelor tehnice ale industriei, creșterea calificărilor personalului, aplicarea experienței avansate, costul lucrărilor de construcție și instalare este redus În plus, normele estimate se bazează pe organizarea și tehnologia muncii adoptate pe baza condițiilor de producție medii ale industriei Organizațiile cu un nivel mai înalt de dotare tehnică, o mai bună organizare a producției și a forței de muncă primesc oportunități suplimentare de reducere a costurilor de producție Acest lucru creează condiții obiective pentru reducerea costului muncii Costul real al lucrărilor de construcție și instalare - costul de producție al lucrărilor de construcție și instalare în numerar, calculat conform datelor contabile Scopul contabilizării costului real al lucrărilor de construcție este o reflectare în timp util, completă și fiabilă a costurilor reale asociate cu producția și livrarea lucrărilor către client pe tipuri și obiecte de construcție, identificarea abaterilor de la valorile așteptate, precum și controlul asupra utilizării resurselor materiale, de muncă și financiare În plus, datele contabile ale costurilor de construcție sunt utilizate în procesul de analiză pentru identificarea rezervelor intra-producție, precum și în determinarea rezultatelor financiare reale ale întreprinderilor de construcții Compoziția costurilor incluse în costul real de producție este stabilită central Principiile formării costului produselor de construcții sunt definite de Legea Republicii Belarus „Cu privire la impozitele pe venit și profitul întreprinderilor, asociațiilor și organizațiilor”, „Dispoziții de bază privind compoziția costurilor incluse în costul produselor ( lucrări, servicii)”, precum și Recomandări metodologice de planificare și contabilizare a costurilor pentru realizarea lucrărilor de construcții și instalații, aprobate prin Ordinul Ministerului Arhitecturii și Construcțiilor al Republicii Belarus nr din ianuarie documentele de reglementare specificate fac distincție între costurile atribuibile costurilor și costurile suportate din alte surse de finanțare Costul efectiv trebuie să fie mai mic decât costul planificat, în caz contrar firma de construcții nu va putea asigura primirea economiilor planificate prevăzute de deviz și îndeplinirea obligațiilor față de buget Costul lucrărilor de construcție și instalare include costul achiziționării materialelor, combustibilului, energiei, remunerarea angajaților, compensarea pentru amortizarea mijloacelor fixe uzate și alte costuri (Fig ) Costurile de producție a construcțiilor sunt clasificate pe elemente Elementul economic al costurilor este înțeles ca un ansamblu de resurse cheltuite care sunt omogene în conținut economic și rol funcțional în procesul de producție Gruparea costurilor pe elemente economice este necesară la planificarea pentru legarea costului planificat cu alte secțiuni ale planului financiar, întocmirea estimărilor costurilor de producție și calcularea standardelor de capital de lucru Orez Structura costurilor lucrărilor de construcție și instalare Elementele economice ale costurilor includ: • costurile materiale pentru materialele principale și auxiliare, combustibil, structuri de construcții, energie electrică, abur, apă utilizate în producția lucrărilor de construcții și instalații, inclusiv operarea și întreținerea mașinilor și mecanismelor de construcții; pierderi din lipsa resurselor materiale în cadrul normelor de pierdere naturală; • costuri cu forța de muncă - plata salariilor pentru munca prestată, calculată pe baza de tarife la bucată, tarife și salarii oficiale în conformitate cu sistemul de salarizare adoptat la întreprindere; indemnizații și plăți suplimentare pentru munca de noapte, pentru combinarea profesiilor; bonusuri de performanță; plata concediilor de bază și suplimentare; plata pentru munca in weekend si sarbatori; remunerarea vechimii; plata timpului de nefuncționare din vina angajaților etc ; • amortizarea mijloacelor fixe - cuantumul deducerilor din amortizare efectuate conform normelor stabilite din valoarea mijloacelor fixe din bilanţul întreprinderii; • deduceri pentru nevoi sociale - deduceri conform normelor stabilite pentru asigurarile sociale din fondul de salarii; • alte costuri neincluse în cele patru elemente de cost anterioare - costuri de ridicare, plata către terți a paznicilor de pompieri și de pază, plata serviciilor de comunicații, amortizarea imobilizărilor necorporale, cheltuieli de deplasare, fonduri pentru plata serviciilor prestate de diverse organizații etc Alături de clasificarea costurilor de producție a construcțiilor pe elemente, există și clasificarea acestora pe elemente de cost Elementele de stabilire a costurilor reflectă orientarea țintă a cheltuielilor Necesitatea sa se datorează procedurii de stabilire a prețurilor lucrărilor de construcție Toate costurile, în funcție de metodele de includere a acestora în costul muncii, sunt împărțite în direct și general (indirect) Costurile directe sunt costurile asociate cu producerea lucrări reale, care pot fi incluse direct și direct în costul unor proiecte de construcții specifice P \u d M + + A, unde P - costuri directe pentru realizarea lucrărilor de construcție și instalare; M - costul materialelor, structurilor clădirii, pieselor, combustibilului, energiei electrice, aburului, apei etc , utilizate direct în executarea lucrărilor de construcții Aceste costuri se determină pe baza costului de achiziție a resurselor; costuri de livrare; costurile de achiziție și depozitare, ținând cont de plata dobânzii la un împrumut acordat de furnizor în conformitate cu contractul; marjele și comisioanele plătite organizațiilor de aprovizionare; - costurile cu forța de muncă, inclusiv munca la bucată și salariile pe timp pentru lucrătorii implicați direct în lucrările de construcție și instalare, precum și în livrarea materialelor din depozitul la fața locului la locul de instalare; A - costul întreținerii și exploatării mașinilor și mecanismelor de construcție Acestea includ salariile de bază ale lucrătorilor implicați în gestionarea și întreținerea mașinilor și mecanismelor de construcții; costurile pentru electricitate, combustibil, lubrifianți și alte materiale auxiliare; deduceri de amortizare; închiriere pentru utilizarea mașinilor; costuri de întreținere și reparații curente; mutarea mașinilor și mecanismelor de construcții etc În cadrul costurilor generale (indirecte), înțelegeți costurile asociate cu organizarea și gestionarea lucrărilor de construcții legate de activitățile companiei de construcții în ansamblu Spre deosebire de costurile directe, acestea nu sunt direct legate de efectuarea lucrărilor de construcții și instalații și reflectă costurile de gestionare și crearea condițiilor de funcționare a industriei construcțiilor Acestea includ: cheltuieli administrative și economice, cheltuieli pentru deservirea lucrătorilor din construcții, cheltuieli pentru organizarea lucrărilor la construcții locații și alte costuri și costuri generale care nu sunt luate în considerare în tarifele de regie, dar care sunt atribuibile acestora Cheltuielile administrative și economice constau în salariile de bază și suplimentare ale angajaților departamentului; cheltuieli pentru nevoi sociale, lucrări de papetărie, tipografie și legătorie, cheltuieli pentru întreținerea clădirilor ocupate de aparatul administrativ și reparații curente; cheltuieli de călătorie etc Costurile de întreținere pentru lucrătorii din construcții includ salariile suplimentare pentru lucrătorii din producția principală, lucrătorii care operează și întrețin mașini de construcții și lucrătorii angajați în lucrări fără capital efectuate în detrimentul costurilor generale; cheltuieli pentru instruirea și recalificarea personalului, pentru asigurarea condițiilor sanitare și igienice și de viață necesare, cheltuieli pentru protecția și securitatea muncii etc Costurile de organizare a muncii la șantiere constau în amortizare (sau chirie); cheltuieli pentru reparațiile curente și relocarea dispozitivelor și echipamentelor de producție; cheltuielile pentru rambursarea amortizarii si cheltuielile pentru repararea articolelor de valoare redusa si uzata si a echipamentelor de productie utilizate in productia de lucrari de constructii si instalatii si care nu sunt aferente mijloacelor fixe; valoarea amortizarii și a cheltuielilor asociate cu repararea, întreținerea și dezmembrarea structurilor temporare (fără titlu), a instalațiilor și dispozitivelor; cheltuieli pentru întreținerea incendiilor și apărarea departamentală, cheltuieli pentru proiectarea producției lucrărilor, cheltuieli pentru îmbunătățirea și întreținerea șantierelor, cheltuielile pentru lucrări geodezice etc Alte costuri generale includ: plăți pentru asigurarea obligatorie; dobânzi la împrumuturile pe termen scurt; amortizarea imobilizărilor necorporale utilizate în procesul activităților statutare; cheltuieli pentru servicii de publicitate si marketing in cadrul standardelor stabilite Costurile care nu sunt incluse în tariful general, dar care le revin pot include prestații de invaliditate din cauza accidentelor de muncă; impozite, taxe și alte plăți către buget și fonduri extrabugetare, efectuate în condițiile legii și atribuibile costului lucrărilor (serviciilor); contribuții la fonduri speciale sectoriale și intersectoriale extrabugetare; deduceri la rezerva pentru ridicarea clădirilor și structurilor temporare (titulare), efectuate în cuantumul fondurilor prevăzute în prețul de contract al obiectului de construcție; cheltuieli de calatorie; costul transportului muncitorilor la și de la locul de muncă etc Costul lucrărilor de construcție și instalare este determinat de formulă Cs \u d M + + A + Hp, unde Сс este costul lucrărilor de construcție și instalare; Hp - costuri generale Pentru organizațiile de construcții și instalații, indiferent de forma lor de proprietate, care execută construcții, instalații și lucrări speciale, Decretul Consiliului de Miniștri al Republicii Belarus nr din iulie și Decretul Ministerului Arhitecturii și Construcţia nr din februarie a aprobat cheltuielile generale Pentru lucrările de construcție și instalare efectuate prin metoda economică, costurilor generale se aplică un factor de reducere de , Pentru lucrările de instalații sanitare interioare efectuate în zonele rurale, la tariful general se aplică un factor de , La reconstrucția întreprinderilor în exploatare, costurilor generale se aplică un coeficient de , Totodată, structura costurilor generale a fost revizuită Ca parte a costurilor generale, articole precum „Cheltuieli pentru întreținerea și exploatarea clădirilor”, „Cheltuieli asociate cu călătoriile oficiale și călătoriile de afaceri ale angajaților aparatului administrativ și muncitori de linie”, „Costuri pentru asigurarea protecției departamentale, împotriva incendiilor și de pază”, etc Este dificil să se calculeze costurile generale pentru construcție, atribuindu-le direct costurilor de efectuare a anumitor tipuri de lucrări de construcții Cum se determină, de exemplu, nivelul costurilor cu forța de muncă inginerească pentru fiecare unitate de lucru efectuată? Prin urmare, a fost adoptată o metodă indirectă de calcul pentru costurile generale, atunci când acest tip de cheltuială este stabilit ca procent din suma salariilor standard ale muncitorilor și costul de exploatare a mașinilor și mecanismelor de construcții, adică se utilizează un sistem de norme pentru a determina valoarea estimată a costurilor generale De la ianuarie , costurile generale, ca întregul sistem de standarde estimative, au primit un caracter de recomandare În , Decretul Ministerului Arhitecturii și Construcțiilor din Republica Belarus nr din februarie a aprobat noi norme marginale pentru costurile generale și economiile planificate (Tabelul ) Tabelul Ratele marginale ale costurilor generale și economiile planificate pentru construcția de gospodărire a apei, construcția de metrouri, lucrări de reparații și construcții și instalarea de echipamente Denumirea lucrării Norme limită (ca procent din suma salariilor de bază și costul operațiunilor de mașini și mecanisme) cheltuielile generale economiile planificate Montaj si constructii speciale lucrări: instalarea echipamentelor , , lucrari electrice , , aşezare şi instalare internaţionale , , linii de comunicare construirea de metrouri , , Sfârșitul mesei construirea instalaţiilor de gospodărire a apei Lucrări de reparaţii şi construcţii: , , reparații și construcții, lucrări de izolare termică la clădiri, structuri, îmbunătățiri exterioare și comunicații inginerești , , lucrări sanitare interioare , , lucrari electrice , , lucrari de reparatii la amenajarea teritoriului , , Planificarea costului lucrărilor de construcție și instalare Costul planificat al lucrărilor de construcție și instalare este o prognoză a costului unei anumite organizații de construcții pentru implementarea unui anumit set de lucrări de construcție și instalare Cu alte cuvinte, scopul planificării costului lucrărilor de construcție este de a determina cuantumul costurilor pentru producerea lucrării în termenele stabilite prin contractele de construcție, cu utilizarea cât mai rațională și eficientă a mașinilor, mecanismelor și altor resurse de producție efectiv la dispoziția organizației, respectarea regulilor de funcționare tehnică a mijloacelor fixe și asigurarea condițiilor de muncă sigure Costul planificat este utilizat de o organizație de construcții pentru a determina profiturile și oportunitățile pentru producția și dezvoltarea sa socială, pentru a construi un calcul economic intern al diviziunilor sale structurale și în alte scopuri Planificarea costului lucrărilor de construcție și instalare este efectuată de organizația de construcții în mod independent și este o parte integrantă a planului lor de afaceri Fiecare organizație de construcții poate stabili procedura și metodele de planificare a costului lucrărilor de construcție în mod independent, în funcție de condiții activitățile sale În același timp, costul planificat al lucrării poate fi calculat atât pentru obiectele individuale, cât și pentru contractele contractuale și pentru programul de producție în ansamblu Planificarea costului lucrărilor de construcție și instalare este posibilă numai dacă la începutul perioadei de planificare există estimări aprobate pentru contractele încheiate, adică este posibil să se evalueze în mod realist costurile planificate pentru fiecare articol În consecință, planificarea costurilor lucrărilor de construcție și instalare este privilegiul marilor trusturi de construcții Micile organizații de construcții pot doar să planifice costul care se poate forma efectiv la șantier și să-l compare cu cel normativ Costurile planificate pentru producția de construcții pot fi determinate în două moduri: prin însumarea costurilor prin calcularea articolelor și prin excluderea sumei economiilor din costul estimat al lucrării, care este determinată din punct de vedere al dezvoltării tehnice și al utilizării mijloacelor științifice și tehnologice realizări Folosind metoda de însumare a costurilor pentru calcularea elementelor, costul planificat al lucrărilor de construcție și instalare este determinat de formula Cpl - Zm + / <pl + Zmeh + PL + Hp, unde Cpl - costul planificat; Zm - costuri planificate pentru materiale; Z /pl - costul salariilor de bază ale lucrătorilor; Zmeh - costul de operare a mașinilor și mecanismelor; Zp p - alte costuri directe; Hp - costuri generale Calculul costului planificat al produselor de construcție prin excluderea sumei economiilor din costul estimat al lucrărilor de construcție și instalare se bazează pe aplicarea formulei la calcul Cpl \u d Cs e - Luni - E + D, unde Сс с este costul estimat al construcției; Luni - economii planificate; E - sarcina planificată pentru reducerea costurilor; D - compensații luate în considerare peste costul standard Planificarea costului lucrărilor de construcție prin însumarea costurilor pentru calcularea elementelor este prezentată în tabel Tabelul Indicatorii de performanță planificați ai lucrărilor de construcție a întreprinderii unitare de producție subsidiare republicană „Poisk” pentru Contracte disponibile - Instalare domofo - COST Total al lucrării Indice de modificare - Costul lucrării în curs - Costul lucrării ținând cont Indicatori ai unui hoț în prețuri noi Prețuri , prețuri decembrie, cu %, , R- , R-R- (grupa + + grupa ) mii de ruble (gr X x gr ) mii de ruble (gr X X • ) Salariile principalilor muncitori Materiale Inclusiv achiziție și depozitare ( %) , Operarea mașinilor și mecanismelor Aeriene Cost total lucrari Economii planificate Total lucrări de construcții și instalații Număr mediu de muncitori, pers Cuantumul costurilor pentru fiecare dintre articole se obține prin însumarea costurilor corespunzătoare din estimările disponibile ale contractelor încheiate Pentru a primi costul lucrărilor efectuate la prețuri curente, este necesar să se înmulțească costul lucrării în prețurile anului cu indicele de modificare a costului lucrărilor de construcție și instalare pentru decembrie și să se majoreze costul rezultat cu creșterea prețului planificată în Să presupunem că în creșterea prețului a fost planificată cu o rată de % pe an După efectuarea acestor acțiuni, obținem că costul planificat al lucrărilor de construcție efectuate pentru va fi de mii de ruble, iar costul planificat, conform estimărilor, ar trebui să fie de mii de ruble Modalități de optimizare și rezerve pentru reducerea costurilor lucrărilor de construcție și instalare Una dintre cele mai importante surse de creștere a eficienței producției de construcții este reducerea costurilor lucrărilor de construcție și instalare Obținerea celui mai mare efect la cel mai mic cost, economisirea forței de muncă, a resurselor materiale și financiare depinde de modul în care întreprinderea rezolvă problema reducerii costului de producție Economiile rezultate din reducerea costurilor reprezintă unul dintre principalii indicatori ai activității de producție a întreprinderilor de construcții și instalații Baza pentru elaborarea unui plan de reducere a costurilor o constituie datele privind punerea în funcțiune a unităților de producție, volumul total al lucrărilor de construcție și instalare și asupra instalațiilor puse în funcțiune, precum și planurile de muncă și personal, mecanizare, dezvoltare tehnică și alte secțiuni ale producției și plan economic Există două metode de planificare pentru reducerea costului lucrărilor de construcție și instalare: normativ - calculul costurilor de producție pentru fiecare obiect; factor-by-factor - calculul reducerii costurilor în funcție de principalii factori tehnici și economici Metoda normativă prevede întocmirea devizelor de cost pentru instalațiile în construcție pe baza ratele de consum de materiale, manopera, costurile generale, timpul de utilizare a masinilor de constructii, tinand cont de masurile organizatorice, tehnice si economice Reducerea costului lucrărilor de construcție și instalare este planificată în termeni absoluti Este egal cu diferența dintre costul estimat și costul planificat (excluzând compensarea) Procentul real de reducere a costurilor este determinat de raportul dintre suma primită din reducerea acestuia și costul estimat al lucrării efectuate Mărimea planificată a reducerii costurilor lucrărilor de construcție și instalare este suma nivelului de reducere a costurilor (ținând cont de economiile planificate) realizat la începutul perioadei planificate și a economiilor pentru perioada planificată Metoda factor-cu-factor pentru calcularea reducerii costurilor se realizează ținând cont de influența unui număr de factori: creșterea volumului lucrărilor de construcții și instalații și a produselor de construcție comerciale; creșterea productivității muncii; îmbunătățirea organizării producției de construcții; creșterea nivelului de mecanizare a lucrărilor de construcții și instalații și îmbunătățirea utilizării mașinilor și mecanismelor de construcții; reducerea costurilor materialelor și structurilor; reducerea costurilor de transport și achiziție și depozitare; reducerea timpului de construcție; costuri generale prin îmbunătățirea gestionării modificărilor în structura muncii etc Atunci când se analizează influența factorilor asupra costului lucrărilor de construcție și instalare, se obișnuiește gruparea acestora în factori economici naționali, intra-industriali și intra-producție Factorii economici includ prețul materialelor, pieselor și structurilor, tarifele la energie electrică și transportul Unul dintre cei mai importanți factori care afectează nivelul costului este durata construcției Factorii intra-industriali, cum ar fi nivelul de organizare a managementului, îmbunătățirea structurii organizatorice, concentrarea producției și consolidarea organizațiilor de construcții și instalații, a acestora Zach specializarea și combinația, au un impact mare asupra costului În marile organizații de construcții, activele fixe de producție sunt mai bine utilizate, productivitatea muncii este mai mare, costul muncii este mai mic, iar profitabilitatea este mai mare decât la cele mici Ca urmare a îmbunătățirii sistemului de management, se realizează concentrarea producției, consolidarea organizațiilor de construcții, reducerea costurilor neproductive și a pierderilor, se realizează economii la costuri administrative, economice și de altă natură Rezervele mari pentru reducerea costului lucrărilor de construcție și instalare sunt determinate de factori interni Utilizarea acestor rezerve este asociată cu introducerea realizărilor progresului științific și tehnologic, organizarea producției și a muncii, în toate activitățile de producție ale organizației de construcții și instalații și diviziilor acesteia, până la brigăzi Luați în considerare metodologia de reducere a costurilor datorită următorilor factori principali: economisirea resurselor materiale, costurile de operare ale mașinilor și mecanismelor de construcții, creșterea productivității muncii, reducerea costurilor generale, creșterea producției angajaților și reducerea timpului de construcție Reducerea costurilor datorita economisirii resurselor materiale se determina prin compararea consumului de materiale conform normelor si conform planului, tinand cont de economiile din inlocuirea materialelor si structurilor, cu acordul clientului la tipurile lor mai progresive Reducerea costului materialelor afectează cel mai semnificativ costul muncii Acesta este cel mai mare element de cheltuieli pentru organizațiile de construcții Rezervele pentru reducerea costului materialelor de construcție sunt prezentate în fig Reducerea costului de construcție prin reducerea costului materialelor și structurilor se calculează prin formula Em \u d M • Um: [ - ( - Uz): ], unde Em - valoarea economiilor de costuri la elementul „Materiale”, mii de ruble; M - cheltuieli conform normelor pentru articol, mii de ruble; Rezerve pentru reducerea costului materialelor de construcție Orez Principalele direcții pentru reducerea costului materialelor de construcție Um - ponderea costurilor pentru materiale și structuri ca procent din costul estimat al tuturor lucrărilor de construcție și instalare; Уц - procentul de reducere (creștere) a prețului materialelor Reducerea totală a costurilor rezultată din reducerea costurilor pentru toate materialele este definită ca suma valorilor corespunzătoare pentru tipurile individuale de materiale Reducerea costului de operare a mașinilor și mecanismelor de construcții se realizează dacă rata de creștere a productivității muncii este mai mare decât rata de creștere a echipamentelor sale mecanice Pentru a face acest lucru, este necesar să folosiți mai bine mașinile din punct de vedere al productivității și al timpului O scădere a costului de operare a mașinilor și mecanismelor de construcții pentru perioada planificată poate fi prezisă pe baza creșterii planificate a ratelor de producție a mașinilor conform formulei Emeh = Mmeh • Umeh : • [( - Pmeh) : ], unde Emeh este valoarea economiilor de costuri la elementul „Funcționarea mașinilor și mecanismelor”, mii de ruble; Mmeh - suma cheltuielilor conform articolului în conformitate cu normele, mii de ruble; Umeh - nivelul cheltuielilor pentru exploatarea mașinilor de construcții în costul total al lucrărilor efectuate,%; Pmeh - nivelul planificat de reducere (creștere) a cheltuielilor pentru articol,% Această formulă poate fi utilizată pentru estimarea costurilor atât pentru programul de producție în ansamblu, cât și, de exemplu, la estimarea modificării costului în cazul înlocuirii unei mașini individuale Reducerea costului lucrărilor de construcție și instalare datorită creșterii productivității muncii are loc numai atunci când acest indicator depășește rata de creștere a salariilor Calculul se face după formula ez = y o • [ - ( + R ): ( + Rp)], unde E este valoarea economiilor de costuri la elementul „Salariile de bază ale lucrătorilor”, mii de ruble; Uo - ponderea salariilor în costul lucrărilor de construcții și instalații,%; Р , Рп - respectiv, creșterea salariilor și a productivității muncii în comparație cu cele incluse în estimări, % Valoarea costurilor generale depinde de producția anuală a produselor pentru construcții; productivitatea muncii; disponibilitatea și calitatea inventarului standard; starea financiară a organizației de construcții etc Cel mai semnificativ impact asupra sumei costurilor generale este furnizat de volumul producției de produse pentru construcții Reducerea costului lucrărilor din cauza modificărilor costurilor generale în funcție de volumul implementării acestora se calculează prin formula C^K-HgilOO-țl-C^Ca), unde K este ponderea costurilor semifixe,%; Hg - rata generală în perioada de bază,%; și C ~ costul estimat al volumului de muncă al organizației de construcție înainte și după creșterea acesteia, mii de ruble O creștere a producției lucrătorilor în comparație cu estimarea va reduce, de asemenea, costurile generale cu o sumă Sv ~ *v ' Hn r ' ( Vpl : Vsm), unde Kv este coeficientul care determină ponderea costurilor generale care depind de producție; Нн р - valoarea costurilor generale ca procent din costul muncii; Vpl ~ randamentul mediu al unui muncitor conform planului, r ; Всм - producția medie a unui muncitor conform estimării, r Reducerea duratei de construcție va determina o scădere a costurilor generale cu sumă Cn \u d Kp • Hn r • ( - Tpl : Tn), unde Kp - ponderea componentei variabile condiționate (în funcție de durata construcției) din costurile generale, %; Tpl, Tn - durata de construcție planificată și standard Organizarea decontari pentru produse comerciale de constructii Sistemul decontărilor băneşti care asigură vânzarea produselor pentru construcţii este unul dintre cele mai importante subsisteme ale mecanismului financiar şi de credit Un sistem clar, justificat din punct de vedere economic de plăți pentru produsele de construcții este conceput pentru a asigura continuitatea circulației fondurilor antreprenorului, care, la rândul său, are impact asupra reducerii timpului de construcție și, în consecință, asupra creșterii eficienței investițiilor de capital Printre cele mai importante măsuri în acest domeniu se numără transferul organizațiilor contractante la calculul și evaluarea activităților acestora în produse comerciale pentru construcții Produse de construcție de mărfuri - un indicator reflectat în planurile agențiilor economice care efectuează lucrări de construcție și instalare, precum și organizațiile de construcții și instalații ca parte a datelor privind producția de construcții Volumul produselor de construcție comercializabile include costul estimat al lucrărilor de construcție și instalare predate clienților: întreprinderi, complexe de start-up, facilități pregătite pentru producția de produse sau prestarea de servicii, dacă este semnat certificatul de acceptare a acestora în exploatare prin acceptare comision; clădiri și structuri individuale pregătite pentru producția de produse sau prestarea de servicii care fac parte din întreprinderi (cozi, complexe), dacă funcționarea acestora este prevăzută până la finalizarea construcției și punerea în funcțiune a întreprinderilor (cozi, complexe) în ansamblu și dacă actul de primire în exploatare semnat de comitetul de lucru Acesta include, de asemenea, costul estimat al lucrărilor de construcție și instalare pentru îmbunătățirea suprafețelor construite, a instalațiilor individuale și a ansamblurilor de lucrări speciale de construcție și instalare efectuate în baza unor contracte directe cu întreprinderi (organizații) - dezvoltatori, subcontracte etc Principalul document juridic care reglementează relația dintre participanții la construcții este Regulile pentru încheierea și executarea unui contract de construcție (contracte), aprobate prin Rezoluția Consiliului de Miniștri al Republicii Belarus nr din septembrie , ca modificat si completat În contract, este obligatoriu să se indice prețul contractual (contractual) al obiectului, tipul lucrărilor de construcție și procedura de plată a acestora Potrivit Regulamentului privind procedura de formare și aplicare a prețurilor și tarifelor, aprobat prin Decretul Ministerului Economiei nr din aprilie , cu modificările și completările ulterioare, prețurile în construcții sunt formate de entitățile comerciale din în conformitate cu procedura stabilită de Ministerul Arhitecturii și Construcțiilor Sistemul de prețuri în construcții diferă de sistemul de prețuri din industrie și alte sectoare ale economiei În timp ce în toate sectoarele economiei sunt stabilite prețuri pentru produsele finite (paltoane, biciclete, mașini, tractoare etc ), în construcții se aprobă în principal standarde, pe baza cărora se calculează prețul fiecărui obiect de construcție Acest lucru se realizează prin însumarea costului estimat al tuturor tipurilor de lucrări și elemente structurale pentru instalația în construcție și clădirea în ansamblu Conform mecanismului de stabilire a prețurilor adoptat în Republica Belarus, costul construcției este determinat la două niveluri de preț: • la nivelul de bază - conform normelor și prețurilor estimate puse în aplicare prin Decretul Consiliului de Miniștri al Republicii Belarus nr din februarie „Cu privire la noile norme și prețuri estimative în construcții, prețuri angro și tarife de la ianuarie »; • la nivelul curent (proiectat) - pe baza indicilor modificărilor elementelor individuale de cost la costul de bază al construcției sau Prețurile predominante pentru o anumită perioadă Bazele pentru determinarea costului estimat de construcție sunt: • documentația de proiect și de lucru, inclusiv desene, conturi cantitative de lucrări de construcție și instalare; • specificații și liste pentru echipamente; • note explicative la materialele proiectului; • estimarea actuală și cadrul de reglementare, intrat în vigoare la ianuarie Pentru a determina costul estimat al întreprinderilor proiectate, clădirilor, structurilor sau cozilor acestora, se întocmește următoarea documentație ca parte a proiectului de construcție: a) într-un proiect în două etape: • estimări obiect; • estimări locale (estime de resurse); • declarații privind volumele și costul lucrărilor; b) cu proiectare într-o singură etapă: • estimare consolidată a costurilor; • sumarul costurilor; • estimări obiect; • estimări locale (estime de resurse); • declarații de volume și costuri de lucrări Calculul de deviz consolidat este întocmit în ansamblu pentru construcția de întreprinderi, clădiri, structuri, indiferent de numărul de organizații contractante generale de construcții și instalații care desfășoară construcții Este un document care definește limita fondurile necesare pentru finalizarea completă a construcției tuturor dotărilor prevăzute de proiect Estimările locale sunt documente bugetare primare și sunt întocmite pe baza domeniului de activitate determinat în proiectul de lucru și în documentația de lucru Ele sunt întocmite în raport cu caracteristicile anumitor tipuri de construcții, specializarea antreprenorilor, structura documentației de proiect Costul determinat de estimări locale (estime de resurse) include costurile directe, cheltuielile generale și economiile planificate Estimările de obiect combină datele din estimările locale pentru obiectul în ansamblu și sunt documente estimative pe baza cărora se formează prețuri gratuite (contractuale) pentru produsele de construcții O estimare de obiect nu poate fi compilată în cazurile în care există un singur tip de lucru asupra obiectului Costul în nivelul de preț curent sau prognozat poate fi determinat pe baza nivelului său de bază și a unui sistem de indici (coeficienți), diferențiați pe elemente ale structurii tehnologice și pe niveluri de consolidare a produselor pentru construcții Indici de cost (prețuri, costuri) în construcții - raportul dintre indicatorii de cost actuali (prevăzuți) și indicatorii de cost de bază pentru resurse comparabile în termeni de nomenclatură și structură, seturi de resurse sau modele tehnice de resurse ale produselor de construcții, precum și ale acestora componente de costuri individuale Acestea se formează pe baza datelor de raportare statistică, a materialelor contabile primare, precum și a rezultatelor monitorizării speciale organizate de centrele regionale de prețuri Indicii sunt elaborați atât pentru costul lucrărilor contractuale în ansamblu, cât și pentru costul resurselor consumate sau al elementelor de cost (costul materialelor, costul forței de muncă, exploatarea mașinilor de construcții, costurile generale, profitul estimat etc ) și sunt aprobați lunar de către Ministerul Arhitecturii și Construcțiilor Costul estimat al construcției este suma tuturor costurilor asociate construcției (reconstrucției) unui obiect de investiție Există caracteristici ale formării valorii obiectului, în funcție de sursa de finanțare Pentru proiectele de construcții finanțate de la buget, împrumuturile concesionale, fondurile guvernamentale, plățile pentru lucrările efectuate se efectuează conform metodologiei stabilite de Ministerul Arhitecturii și Construcțiilor folosind indici de creștere a costului lucrărilor de construcții și instalații pe elemente de cost și ponderate preturi medii la materiale Pentru toate celelalte obiecte, această metodologie este de natură consultativă Procedura de formare a costului lucrărilor de construcții și a decontărilor pentru lucrările efectuate este stabilită prin contractul de muncă în conformitate cu actele juridice de reglementare Entitățile comerciale, la determinarea nivelului prețurilor de vânzare (tarifelor) pentru produsele vândute (bunuri, lucrări, servicii), în baza Decretului Consiliului de Miniștri al Republicii Belarus nr din februarie , sunt obligate să fundamentați-l cu calcule economice adecvate (calcul cu defalcarea articolelor de cost) La determinarea prețului contractului pentru construcția unui obiect sau pentru efectuarea unui tip de lucrare se ia ca bază costul estimat al obiectului sau al tipului de lucrare la prețurile anului , recalculat la nivelul actual al prețului În același timp, prețul construcției ar trebui să țină cont doar de acele lucrări care vor fi executate de antreprenor, precum și de costurile efective suportate Contractul trebuie să reflecte în mod necesar procedura de furnizare a materialelor și structurilor de construcție, primirea plăților în avans (lunare și țintite), decontări pentru lucrările efectuate, contabilizarea proceselor inflaționiste în caz de încălcare a termenilor contractului, compensații fiscale, precum și alte condiţiile care afectează costul construcţiei şi costul final al lucrărilor efectuate La întocmirea unui act de muncă efectuat, costul acestora se calculează atât în bază, cât și în curent nivelul actual al prețurilor Și dacă, atunci când întocmește un calcul la nivelul de bază, antreprenorul trebuie să respecte estimarea în toate, atunci atunci când pregătește un document similar la nivelul actual al prețului, trebuie îndeplinite o serie de condiții Indexarea fiecărui element de cost în nivelul actual al prețului are propriile sale caracteristici Calculele pentru lucrările efectuate trebuie efectuate în conformitate cu codurile și reglementările de construcție (SNiP) și obiectele de lucru determinate de desenele de lucru (Tabelul ) Tabelul Calculul costului lucrărilor de construcție și instalare finalizate la prețurile curente pentru luna (cladire rezidențială de de apartamente) Descrierea costurilor Costul de bază în prețurile din , rub (conform normelor) Indicele modificărilor costului muncii Costul real, frec (gr gr ) Salariu de baza a plati Exploatarea imobilului - mașini de caroserie Resurse materiale - Cheltuieli de transport , Cheltuieli generale Economii planificate Cheltuieli neluate în considerare în norme Vechimea în muncă ( %) , Sărbători suplimentare ( %) , Bonus ( %) Fond de ocupare ( %) , Costul total al lucrărilor de construcție și instalare (suma liniilor - ) - Contribuții la fondurile bugetului țintă local (linia • : , ) Sfârșitul mesei eu Contribuții la fondurile republicane și rutiere ((p + ) • : ) Costul lucrărilor de construcție și instalare fără TVA (suma rândurilor - ) Taxa pe valoarea adăugată (p ■ : ) Cost total lucrari de constructii si montaj de la taxe Costul în prețurile din pentru costurile directe este determinat pe baza estimărilor locale Costul cheltuielilor neluate în calcul în estimări se determină prin calcul Durata serviciului și concediile suplimentare sunt calculate ca procent din salariul principalilor muncitori și funcționarea mașinilor și mecanismelor de construcții în valoare de , respectiv % Cheltuielile cu bonusuri se plătesc în cuantum de % din salariul principalilor muncitori Pentru a calcula contribuțiile la fondul de ocupare a forței de muncă în valoare de %, se utilizează următoarea formulă de determinare a fondului de salarii: FZP \u d Zp + , -Zesm + , Nr + , Pn + + Vl + Înainte + Pr, unde Zp - salariile principalelor muncitori; Zesm - costul de funcționare a mașinilor și mecanismelor de construcții; Нр - costuri generale; Luni - economii planificate; Vl - vechime în muncă; Înainte - sărbători suplimentare; Pr - costul bonusurilor Fondul de salarii se calculează la prețuri de bază, iar apoi se ia % din acesta pentru a calcula contribuțiile la fondul de ocupare Apoi, costul fiecărui articol în prețurile din se înmulțește cu indicele de modificare a costului lucrărilor de construcție și instalare, care este aprobat lunar de Ministerul Arhitecturii și Construcțiilor și publicat în periodice Pentru întreprinderile de stat, indicii modificărilor costului lucrărilor de construcție și instalare sunt ajustați de autoritățile superioare (ministere, departamente) Prin însumarea costurilor directe și indirecte, costul estimat al construcției se obține la prețuri de bază și la prețuri curente Există o particularitate de a include costul materialelor utilizate pentru construcție în costul lucrărilor de construcție Deși devizele de cost sunt determinate în prețuri din , costurile prevăzute la acest articol sunt incluse în actele de prestare a lucrărilor la costul efectiv, adică cele indicate în borderourile După determinarea costului construcției în prețuri curente, taxele plătite din încasări se calculează în conformitate cu Regulamentul privind procedura de stabilire a prețurilor și tarifelor nr din octombrie Procedura de includere a impozitelor în prețul bunurilor (lucrări, servicii) se aprobă anual în bugetul Republicii Belarus pentru anul planificat Costul lucrărilor de construcție astfel obținute este fundamental pentru decontările dintre client și antreprenor Capitalul de rulment al contractorilor Fondul de rulment al organizațiilor contractante de construcții este format din următoarele grupuri și articole: • stocuri de producție - structuri și piese de construcție, materiale de bază, alte materiale și combustibil, articole de valoare redusă și de uzură; • fonduri în producție - lucrări în derulare ale lucrărilor de construcții și instalații, lucrări în derulare ale întreprinderilor și fermelor auxiliare, cheltuieli amânate; • numerar - decontare și conturi curente, acreditive, numerar și alte numerar; • fonduri in decontari - clienti pe facturi pentru munca prestata, alte fonduri in decontari, fonduri investite in valori mobiliare Stocurile de producție și mijloacele în producție sunt active de producție circulante, restul sunt fonduri de circulație Compoziția și structura capitalului de lucru reflectă caracteristicile tehnice și economice ale construcției de capital Deci, nu există produse finite în compoziția capitalului de lucru, cantitatea de lucru în curs de desfășurare în bilanțul organizației contractante este determinată nu de condițiile de producție, ci de procedura curentă pentru decontările dintre client și antreprenor , o procedură specială de planificare, în organizațiile de construcții, așezările și numerarul au o pondere semnificativă La raționalizarea capitalului de rulment propriu al organizațiilor de construcții se ține cont de nevoia acestora de fonduri pentru activitatea principală și pentru alte tipuri de activitate: pentru reparațiile capitale ale mijloacelor fixe efectuate printr-o metodă economică, pentru industriile auxiliare și auxiliare, întreprinderile industriale pentru producția de piese și structuri de construcții etc Standardul capitalului de lucru propriu al unei organizații de construcții este determinat de: • volumul anual de lucrări de construcții și instalații efectuate pe cont propriu; • norme de consum de bunuri materiale; • costuri pentru producerea lucrărilor de construcţii şi instalaţii; • prețurile materialelor utilizate în construcție, transport și alte costuri pentru livrarea și depozitarea bunurilor materiale; • norme de fond de rulment pentru anumite tipuri (grupe) de active materiale, exprimate în zile, procente sau alte valori relative Metodele de normalizare a capitalului de lucru sunt similare cu cele utilizate în industrie În același timp, în reglementarea articolelor individuale, există caracteristici asociate cu specificul activităților organizațiilor de construcții La determinarea standardului pentru materiale, structuri și piese de bază, în special la calcul acele standarde de stoc în zile, stocul pregătitor ia în considerare timpul necesar pentru finalizarea structurilor și pieselor pe șantier Se stabilește conform proiectării și documentației tehnice, rețelei și alte grafice În acest caz, dacă timpul necesar pentru finalizarea structurilor și pieselor este mai mic sau egal cu timpul de instalare a acestor structuri, se acceptă normele și normele de fond de rulment pentru crearea unui stoc de completare în valoare de jumătate din perioadă pentru completarea si montarea structurilor si pieselor Exemplul In conditiile prevazute de proiect, inainte de inceperea instalarii, un etaj al unei cladiri rezidentiale in constructie trebuie finalizat in termen de zile cu structuri si detalii Timp de instalare - de zile Norma de capital circulant va fi de zile [( + ): ] În cazul în care perioada de asamblare a structurilor și pieselor depășește perioada de instalare a acestora, rata capitalului de lucru pentru această perioadă este determinată de formula H \u d (P + (P -P)): , p la ѵ la m ' unde Np - rata capitalului de lucru pentru perioada de picking; PC - perioada de asamblare a structurilor și pieselor; Pm - perioada de instalare a structurilor și a pieselor Exemplul Conform condițiilor prevăzute de proiect, un etaj al clădirii trebuie finalizat cu structuri și detalii în termen de de zile înainte de începerea instalării Durata de instalare - de zile Rata capitalului de lucru va fi: • pentru perioada de cules - de zile (( + ( - )): ); • pentru perioada de instalare - zile ( : ) Norma generală este de de zile ( + ) Atunci când instalarea structurilor și pieselor se realizează conform unui program orar direct din vehicule, nu se stabilește standardul de capital de lucru pentru acestea pentru stocurile de depozite de structuri și piese Standardul de capital de lucru pentru lucrările în curs se realizează separat pentru lucrările de construcții și instalații și industriile auxiliare care se află în bilanțul antreprenorului Mărimea standardului pentru lucrările în curs de desfășurare pentru lucrările de construcție și instalare este determinată de obiecte, în funcție de procedura curentă de decontare cu clienții pentru lucrările efectuate Rata capitalului de lucru pentru lucrările în curs de desfășurare pentru lucrările de construcție și instalare la instalații, plățile pentru care se efectuează după finalizarea tuturor lucrărilor, este determinat diferit pentru fabricile de construcții de locuințe și trusturile de construcție de locuințe și alte organizații care efectuează construcții standard și lucru prin metoda de producție în linie și pentru organizațiile de construcții angajate în construcția de diverse instalații (non-seriale) Pentru primul grup de organizații de construcții, standardul ar trebui să acopere costurile lucrărilor în curs de desfășurare în timpul perioadei standard sau a duratei planificate de construcție la toate unitățile care sunt simultan în curs de desfășurare de la începutul construcției până la finalizarea completă, inclusiv timpul necesar pentru recepția și livrarea instalațiilor finite și prezentarea facturilor la bancă pentru plată Numărul de obiecte în condițiile producției de masă depinde de durata construcției și de treapta de curgere, care caracterizează frecvența începerii construcției fiecărui flux în zile, de exemplu, cu un plan anual de punere în funcțiune a case, debitul pasul este de de zile ( : ) Numărul de case care sunt simultan în construcție în curs de desfășurare este determinat prin împărțirea duratei standard sau planificate de construcție a unui obiect la valoarea treptei de curgere Exemplul Cu durata construcției fiecărei case din acest grup de obiecte de același tip de zile și lansarea construcției de instalații la fiecare zile în procesul de construcție în curs ar trebui să existe obiecte ( : ) Raportul fondului de rulment pentru lucrări în curs de construcție și lucrări de instalare pentru aceste organizații de construcții este determinat de formulă NP=ZDPKn Op s, unde NP este standardul de capital de lucru pentru lucrul în curs; este costul mediu pe o zi la un cost estimat pe baza planului anual de punere în funcțiune pentru instalațiile finite (costul total al caselor respective puse în funcțiune împărțit la ) În cazul în care instalația de construcție a locuințelor execută lucrări numai pe partea de sol, se ia în considerare costul estimat al părții de sol; DP - durata medie a construcției instalației în zile, inclusiv timpul necesar întocmirii actelor și facturilor și depunerii acestora la bancă la plată; Kn factor de creștere a costurilor; Op s - raportul dintre costul planificat al lucrărilor de construcție și instalare și costul estimat Coeficientul de escaladare a costurilor exprimă raportul dintre lucrările în curs de desfășurare, atribuibile în medie unuia dintre obiecte, la costul estimat al obiectului și se determină prin următoarea formulă: *n c = U SD + U (SD- ) + U (SD- ) + + Sus (SD-p) SD unde Knz - coeficientul de creștere a costurilor; Y j , s p ~ ponderea costurilor lunii sau altei perioade corespunzătoare, prin care fiecare casă următoare este lansată în construcție, în costul total al casei sau complexului; SD - numărul de case aflate simultan în construcție în curs, pentru care sunt suportate întotdeauna costurile primei luni (perioade) de construcție; (SD- , SD- , SD - p) - numărul de case pentru care se suportă costurile primei, celei de-a doua etc ale lunii (perioadei) Cu o distribuție uniformă a costurilor pe luni (perioade) de construcție, coeficientul de creștere a costurilor este determinat de formula simplificată „ U(SD+ ) n' ■ Pentru a calcula raportul dintre costul planificat al lucrărilor de construcție și instalare și costul estimat (Op s), este necesar să se scadă economiile planificate și ținta stabilită pentru reducerea costului lucrărilor de construcție și instalare din costul estimat de construcție și adăugați compensația prevăzută de plan peste costul estimat Dacă o fabrică de construcții sau un departament de construcții construiește case din două sau mai multe serii, standardul este calculat pentru fiecare serie de case în construcție Valoarea totală a standardului se determină ca medie ponderată - în funcție de ponderea specifică a grupurilor omogene de obiecte puse în funcțiune în anul planificat, sau prin însumarea standardelor calculate pentru fiecare grup de obiecte Pentru al doilea grup de organizații de construcții care realizează construcția de obiecte eterogene (non-seriale) și plătesc clienții pentru obiectele finite sau etapele majore de lucru fără plăți intermediare, se determină raportul capitalului de lucru pentru lucrările în curs de construcție și lucrări de instalare în cuantumul soldului planificat al lucrărilor în curs de desfășurare la costul planificat la sfârșitul acelui trimestru în care acesta este cel mai mic Cuantumul unui astfel de sold pentru obiectele pentru care se efectuează decontări fără plăți intermediare se stabilește pe baza planului de lucrări de construcție și instalare pentru aceste obiecte, a planului de punere în funcțiune a obiectelor și a raportului dintre planificate costul urlator al lucrărilor de construcție și instalare la costul estimat al acestora La calculul pentru etapele de lucru finalizate, soldul planificat al lucrărilor în curs de desfășurare a lucrărilor de construcție și instalare la costul planificat este determinat pe baza costului estimat al fiecărei etape de lucru calculat în modul prescris, termenele de finalizare a lucrărilor determinate de planul calendaristic de realizare a lucrărilor și raportul stabilit dintre costul planificat al lucrărilor de construcție și instalare și costul estimat al acestora Depășirea soldului planificat al lucrărilor în curs de desfășurare a lucrărilor de construcție și montaj pentru obiecte, pentru care decontări se efectuează fără plăți intermediare, peste soldul lucrărilor în curs, acceptat ca etalon al fondului de rulment propriu, în anumite perioade ale anului (la sfarsitul trimestrului sau lunilor) este creditat de banca Rata capitalului de lucru pentru lucrările în curs de desfășurare a industriilor auxiliare și auxiliare se stabilește pe baza volumului producției și a duratei ciclului de producție În acest caz se aplică metoda de calcul a cursului stocului în zile utilizată în industrie Elementele normalizate din construcții sunt, de asemenea, fonduri în decontări și solduri de numerar Standardul de capital de lucru pentru decontările cu clienții pentru lucrările de construcții și instalații finalizate se determină pe baza frecvenței decontărilor și a timpului necesar pentru înregistrarea și decontarea operațiunilor de decontare Calculul standardului se bazează pe sfera anuală de activitate efectuată pe cont propriu la costul planificat Pentru perioada de înregistrare a livrării și recepționării de către clienți a lucrărilor efectuate, precum și pentru emiterea, prezentarea și plata facturilor pentru lucrările efectuate, organizațiilor contractante li se alocă un standard pentru soldurile de numerar permanente, nedescrescătoare Durata acestor operațiuni este determinată de timpul necesar: pentru livrarea și recepția completă lucrări; pentru emiterea, procesarea și prezentarea cererilor de plată; pentru termenele stabilite de acceptare a cererilor de plată pentru decontări pe un singur an; privind rulajul poștal de documente Suma standardelor pentru elementele individuale ale capitalului de lucru este standardul total al capitalului de lucru pentru o organizație de construcții Profitul contractorilor Veniturile întreprinderilor de construcții, precum și ale întreprinderilor din industrie, agricultură, transporturi se însumează: • din venituri din activități de bază; • venit operațional; • venituri neexploatare Veniturile din principalele activități pentru firmele de construcții sunt: venituri din obiecte, complexe sau cozile acestora predate clientului; chitanțe aferente executării lucrărilor de construcții și instalații; prestare de servicii și vânzare de materiale de construcție, piese și structuri Primirea prematură a acestora duce la apariția unor datorii semnificative față de parteneri și buget Sumele semnificative sunt conturile de încasat și conturile de plătit Datoria clienților este de % din volumul total al lucrărilor efectuate, inclusiv % pentru dotări, a căror construcție se realizează pe cheltuiala bugetelor republicane și locale Există o tendință ascendentă a plății întârziate a salariilor Organizațiile de construcții se confruntă în mod constant cu o lipsă de capital de lucru necesar activităților curente și rambursarea la timp a obligațiilor urgente Există profituri din livrarea lucrărilor de construcție și instalare către clienți; profit din alte operațiuni, profit din activități non-vânzări și profit pentru perioada de raportare (profit total) Profitul total include profitul: • de la livrarea către clienți (antreprenori) a volumelor de lucrări de construcție și instalare efectuate pe cont propriu în anul de raportare; • alte tranzacţii; • tranzacţii neoperaţionale Companiile de construcții primesc cea mai mare parte a profiturilor lor din livrarea lucrărilor finalizate către clienți Profitul din livrarea de lucrări de construcții și instalații către clienți, efectuate pe cont propriu, se determină ca diferență între încasările din vânzarea lucrărilor efectuate (preț contractual) și impozite și deduceri; plătite din încasări (taxa pe valoarea adăugată, contribuții la fondul republican de sprijinire a producătorilor agricoli de știință alimentară și agrară și fondul rutier conform unui singur standard, contribuții la fondurile bugetare vizate locale) și costurile producției și implementării acestora conform formula P \u d B - TVA - Rf - MF - Cs, unde P - profit din livrarea lucrărilor de construcție și instalare către clienți; B - încasări din vânzări; TVA - taxa pe valoarea adaugata; Rf - deduceri la fondul fiduciar republican; MF - deduceri la fondurile bugetului țintă local; Cs - costul lucrărilor de construcție Caracteristicile tehnice și economice ale construcției de capital se reflectă în ordinea formării și planificării profiturilor antreprenorilor Profitul din livrarea obiectelor finite și etapelor de lucru către clienți constă în valoarea standard a profitului prevăzută în deviz și economiile din reducerea costului lucrărilor de construcție și instalare Pentru organizațiile de construcții și instalații, indiferent de forma de proprietate, care execută lucrări de construcții, instalații și lucrări speciale, prin Decretul Consiliului de Miniștri al Republicii Belarus nr din data de iulie şi Decretul Ministerului Arhitecturii şi Construcţiilor nr din februarie au aprobat normele privind cheltuielile generale şi economii Totodată, a fost revizuită structura normelor pentru costuri generale și economii Din componența economiilor planificate sunt excluse „cheltuielile pentru întreținerea facilităților sociale” și „plata dobânzii la un împrumut bancar” Ratele marginale ale costurilor generale și economiile planificate se aplică atât în elaborarea documentației de deviz, cât și în calculele pentru munca efectuată În plus, cu justificarea adecvată a necesității costurilor și în conformitate cu contractul de muncă încheiat, costurile de întreținere a facilităților sociale și dobânzile la un împrumut bancar sunt prezentate clientului și incluse în sfera lucrărilor efectuate, care sunt luate în considerare în structura economiilor planificate, dar nu sunt indexate în componența lor (Tabelul ) Tabelul Structura economiilor planificate Numele costurilor Cota, % Impozit pe venit , Impozit pe proprietate , Completarea capitalului de rulment propriu Fond de consum Fond de reaprovizionare (cheltuieli pentru dezvoltarea producției - baza, pentru finantarea constructiei facilităţi non-producţie) Costul întreținerii facilităților sociale - sfere Plata dobânzii la un împrumut bancar - Total , Valoarea profitului estimat se determină pe baza ratei economiilor planificate, stabilită ca procent din costul estimat al costurilor directe și generale sau din costul total estimat Sarcina pentru reducerea costurilor este stabilită de fiecare organizație contractantă de construcții pentru anul planificat ca procent din costul estimat pe baza unui plan de măsuri organizatorice și tehnice pentru articolele individuale de cost Această procedură de generare a profiturilor în construcții se datorează faptului că standardele pe baza cărora se determină costul estimat sunt în vigoare de mai mulți ani, în timp ce diverse măsuri care asigură producția sunt introducerea de noi utilaje, creșterea forței de muncă productivitatea, reducerea ratelor de consum de materiale etc p - creează condiții pentru reducerea costurilor și creșterea cantității de profit Valoarea profitului planificat al antreprenorului este determinată de formulă P \u d C- (H + Zc), unde P este suma planificată a profitului; C - volumul lucrărilor de construcție și instalare care urmează a fi livrate clientului în anul planificat la un cost estimat; H este marja de profit standard; Зс - o sarcină de reducere a costurilor lucrărilor de construcție și instalare La profitul planificat din lucrările de construcții și instalații se adaugă și profitul din vânzarea de produse și servicii către partea organizațiilor economice care se află în bilanțul acestei organizații de construcții Profitul total al organizațiilor de construcții și instalații este distribuit în aceeași ordine cu profitul întreprinderilor industriale Relațiile financiare ale întreprinderilor de construcții cu statul se bazează pe plata plăților fiscale și nefiscale Companiile de construcții contribuie la buget în ordinea generală stabilită: • impozite și deduceri plătite din venituri (taxa pe valoarea adăugată, deduceri la fondurile republicane în cadrul unei singure plăți, taxe vizate la fondurile bugetului local în cadrul unei singure plăți); • impozite și deduceri atribuibile costului muncii: o singură plată din fondul de salarii (impozit extraordinar și deduceri la fondul de angajare), impozite pe teren și mediu; • impozitele plătite din profit (impozitul pe bunuri imobiliare și impozitul pe venit) CUPRINS PREFAȚĂ SISTEMUL FINANCIAR AL STATULUI Esența socio-economică a finanțelor și a resurselor financiare Subiectul și obiectivele cursului Necesitatea și esența finanțării Funcţiile finanţelor Resurse financiare Sistemul financiar al statului Sistemul financiar şi structura sa Bugetul de stat Fonduri fiduciare extrabugetare și bugetare Asigurarea de stat Împrumut de stat Finanțe corporative Managementul sistemului financiar al statului Organele de conducere financiară și funcțiile acestora Planificarea financiară și prognoza Control financiar Politica financiară și mecanismul financiar Politica financiară Mecanism financiar BAZE DE ORGANIZAREA FINANȚĂRII ÎNTREPRINDERI Conținutul și principiile de organizare a finanțării întreprinderii Esența finanțării întreprinderii Principii de organizare a finanțelor întreprinderilor Conținutul activității financiare la întreprindere Conținutul și scopul financiar Management REZULTATELE FINANCIARE ALE ACTIVITĂȚILOR ÎNTREPRINDERILOR Cheltuieli de numerar ale întreprinderilor Clasificarea economică a banilor costuri Structura costurilor pentru producție și vânzări produse Planificarea costurilor de producție și vânzări de produse (lucrări, servicii) Controlul financiar asupra nivelului costurilor Încasările și veniturile în numerar ale întreprinderii Venituri din vânzări de produse - principal sursa veniturilor în numerar ale întreprinderilor Planificarea si prognozarea volumelor de vanzari și veniturile din vânzarea produselor Controlul și reglementarea operațională a venituri din vânzări de produse Impactul creanțelor și datoriilor asupra veniturilor din vânzări produse Planificarea și prognozarea conturilor de creanță și conturi de plătit Profitul, esența lui economică şi Semnificaţia Planificarea profitului Repartizarea și utilizarea profitului Rentabilitatea întreprinderilor și organizațiilor Managementul profitului întreprinderii Organizarea managementului fluxului de numerar la întreprindere Esența fluxurilor de numerar și clasificarea lor Principiile managementului fluxului de numerar întreprinderi Organizarea managementului fluxului de numerar la întreprindere Planificarea fluxurilor de numerar ale întreprinderilor CAPITALUL ÎNTREPRINDERII, FORMAREA EI Esența economică și structura capitalului întreprinderi Esența economică și clasificarea capitalul întreprinderii Capital propriu - bază economică activitățile întreprinderilor Capitalul împrumutat, rolul său în finanțarea activităților întreprinderii, prețul de atracție Forme și metode de atragere a fondurilor împrumutate Forme alternative de împrumut fonduri Efectul pârghiei financiare Prețul capitalului și modul de determinare a acestuia Costul capitalului propriu Costul mediu ponderat al capitalului ACTIVITĂȚI DE INVESTIȚII ÎNTREPRINDERI Organizarea activitatilor de investitii în Republica Belarus Esenţa şi tipurile de investiţii Studiul de fezabilitate al proiectelor de investiții Politica de investiții Riscuri investiționale și modalități de neutralizare influenţele lor Investiţii în mijloace fixe Investiții în active fixe ca parte a realului investiţii Investițiile de capital, esența și structura lor Surse și metode de finanțare a investițiilor la mijloace fixe Metode de evaluare a eficacității investițiilor proiecte Conducerea activității de investiții a întreprinderii Investiții în capital de lucru Esența economică a capitalului de lucru și a acestora clasificare Metode de determinare a cerințelor planificate în fondul de rulment Surse de formare și reînnoire capital de lucru Eficiența capitalului de lucru Gestionarea fondului de rulment Investirea în valori mobiliare Conceptul de titluri de valoare şi clasificarea acestora Procedura de plată a veniturilor din valori mobiliare Operaţiuni cu valori mobiliare Principiile formării investițiilor portofoliul întreprinderii PLANIFICAREA FINANCIARĂ Organizarea planificării financiare pentru întreprinderi Conținutul și obiectivele planificării financiare Conținutul planificării financiare pentru întreprindere Plan de afaceri EVALUAREA DURABILITĂȚII FINANCIARE ÎNTREPRINDERI Starea financiară a întreprinderii Esența, scopul și obiectivele analizei situației financiare a întreprinderii Analiza compoziției proprietății întreprinderii și izvoarele formării sale Analiza solvabilității întreprinderii Relaţiile financiare în plan economic insolventa si faliment Esența și cauzele insolvenței economice a întreprinderilor Relații financiare în faliment ACTIVITĂȚI ECONOMICE STRĂINE ÎNTREPRINDERI Organizarea finanțelor întreprinderilor în activitate economică străină Formele relaţiilor economice externe şi activitatea economică externă a întreprinderilor Esența finanțării întreprinderii în activitatea economică străină Relaţiile financiare în economie externă Activități Tipuri şi cursuri de valute Fonduri valutare la întreprindere Procedura de deschidere și menținere a conturilor în valută Cumpărarea și vânzarea de valută străină pe piaţa internă a Republicii Belarus Costurile întreprinderilor economice străine activități Venituri din activitatea economică străină Fondurile Monetare ORGANIZAREA RELATIILOR FINANCIARE ÎNTREPRINDERILE DE DIVERSE FORME ORGANIZAȚIONALE ȘI JURIDICE Caracteristici ale finanțării întreprinderilor de diferite forme organizatorice și juridice Întreprinderea ca formă de afaceri activități Repartizarea profitului în parteneriate Particularitățile relațiilor financiare în asociațiile de afaceri Caracteristicile finanțării unei societăți pe acțiuni FINANȚE AGRICOLE, TRANSPORT ȘI CONSTRUCȚII AUTO ÎNTREPRINDERI Finanţarea întreprinderilor agricole Caracteristicile organizării finanțelor întreprinderilor agricole Costurile de numerar ale întreprinderilor agricole Încasări în numerar agricole întreprinderi Rezultatele financiare ale întreprinderilor agricole Mijloace fixe ale întreprinderilor agricole Active circulante Finanțarea întreprinderilor de transport auto Caracteristicile organizării finanțelor întreprinderi de transport cu motor Mijloace fixe și active circulante ale transportului rutier Costuri de operare și modalități de reducere a acestora Veniturile întreprinderilor de automobile transport Finanţarea firmelor de construcţii Caracteristici ale funcționării mecanismului financiar și de credit în construcții Situația financiară actuală a complexului de construcții al Republicii Belarus Costul lucrărilor de construcție și instalare Planificarea costului lucrărilor de construcție și instalare Modalități de optimizare și rezerve pentru reducerea costului lucrărilor de construcție și instalare Organizarea așezărilor pentru construcția de mărfuri produse Capitalul de rulment al contractorilor Profitul organizatiilor contractante Ediție educațională Popov Evgheni Mihailovici FINANȚAREA ÎNTREPRINDERILOR Manual Editor P I Novodvorsky Art editor V A Yaroshevich Editor tehnic NA Lebedevich corectori V I Averkina, T K Khval, V P Shkredova Aspect computer YL Shibaeva Semnat spre publicare la Format - / Hârtia de imprimare nr Căști „Școală” Imprimare offset Conv cuptor l Uch -ed l Tiraj exemplare Ordinul Întreprinderea unitară republicană „Editura” Şcoala superioară „” LI Nr / din / / , Minsk, Pobediteley Avenue, Întreprinderea unitară republicană „Editura” Belorussky Casa Imprimeriei , Minsk, Independence Avenue, Popov, E M P Finanțarea întreprinderilor: manual / E M Popov -Mn : Vysh şcoală, - p ISBN - - - Sunt luate în considerare finanțele întreprinderilor (organizațiilor) de toate formele organizatorice și juridice Se arată esența și necesitatea finanțării Sunt relevate conceptele de „politică financiară”, „mecanism financiar”, „sistem financiar” Formarea și planificarea la întreprinderi (organizații) a costurilor, veniturilor, profiturilor, investițiilor în active fixe, active circulante și valori mobiliare sunt descrise în detaliu Sunt evidențiate problemele de gestionare a fluxurilor de numerar ale întreprinderilor, precum și esența, structura și prețul capitalului, metodele de determinare a acestuia Sunt prezentate caracteristicile organizării finanțării întreprinderilor (organizațiilor) agricole, de transport auto și de construcții Pentru studenții specialităților economice ai universităților, studenții liceului, specialiștii UDC ( ) LBC - ya 